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International Federation of the Periodical Press

B SOCIAL MEDIAS

XING”" Linked [}

Allgemeine Rahmenbedingungen fiir Anzeigen
und Werbung finden Sie im Vogel-Kundencenter:

www.kunden.vogel.de

Vogel IT-Medien GmbH, Augsburg ist eine 100%ige Tochtergesellschaft
der Vogel Communications Group, Wiirzburg. Seit 1991 gibt der Verlag
Fachmedien fiir Entscheider heraus, die mit der Produktion, der
Beschaffung oder dem Einsatz von Informationstechnologie beruflich
befasst sind. Dabei bietet er neben Print- und Online-Medien auch ein
breites Veranstaltungsportfolio an. Die wichtigsten Angebote des
Verlages sind IT-BUSINESS, eGovernment Computing,
Healthcare-Computing, BigData-Insider, Blockchain-Insider,
CloudComputing-Insider, DataCenter-Insider, Dev-Insider, IP-Insider,
Security-Insider und Storage-Insider.
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IT-BUSINESS

800.000+ 26.000+

Page Impressions / Monat verbreitete
Auflage

22 000+ Cross media:
* Online

* Print

e Social Media

* Events

Newsletter-Empfénger
2 x taglich

Social Media:

Facebook 8.824+

15.000+

qualifizierte Leads 2019 Twitter 14.100+

generiert Xing 8.874+
LinkedIn 689+




7 AV&
DIGITAL

IT-BUSINESS | [IRTELTET] Print

/R Profil 6
e
Leserstruktur 7
Termine & Themen 8
ITBUSINESS Channel Fokus 10
EQUSLNESS ' T'BUS!NESS Advertorial 11
Anzeigenformate & Preise 12
IT-BUSINESS Spotlight 14
IT-BUSINESS Market 15
Sonderwerbeformen 16
Sonderpublikationen 18
'WORKPLACE ™

— Technische Daten 20

Die Fachzeitschrift fur den ITK-Markt



Profil

IT-BUSINESS

www.it-business.de

IT-BUSINESS - Ein Magazin, das Mal3stabe setzt

IT-BUSINESS,

ITK-Markt

WISSEN, WAS ZAHLT
Geprifte Auflage
Klare Basis fur den Werbemarkt

Mit aktuellen Branchen-News und Hintergrundberichten ist IT-
BUSINESS unverzichtbare Informationsquelle des ITK-Handels.

Fiir die Entscheider im ITK-Markt liefert das Fachmedium fun-
diertes Know-how. Die Redaktion analysiert zuverldssig die
Chancen und Risiken neuer Produkte, Trends und Geschéaftsmo-
delle. Das umfassende Crossmedia-Konzept mit hochster
redaktioneller Qualitdt und modernstem Zielgruppenmanage-
ment bietet maximale Marktdurchdringung.

Die Verbindung zwischen tagesaktueller Online-Berichterstat-
tung und aufwéndigem 14-tédgigem Print-Magazin ist einzigartig.
Sie garantiert hohe Leserbindung und starke Aufmerksamkeit
fiir Werbepartner. IT-BUSINESS erscheint in einer IVW-
gepriiften Verbreitung von 25.772 Ex. (IVW Ql11/2019).

lhre Marketing-Ziele

v Image / Brand-Awareness

v Produkt- und Lésungskompetenz
v Partner-Recruitment

v Direkte Abverkaufssteigerung
v Hohe qualifizierte Reichweite




Leserstruktur 7

H Funktion der personlichen Empfanger B Aufteilung der Leserschaft
nach Unternehmensschwerpunkten

Unternehmensleitung 51,8% NN

Abteilungs-/Bereichsleitung 15,9% I Sonstige 2,2% ITK-SyStemhausNAR
Fachkraft 18,5% 47,8%
Sonstige 2,2% |

Distributor/GroRhéndler 4,8%
H Produktsegmente —

(Mehrfachnennungen méglich) Hersteller
IT (Informationstechnologie)  81,8% | 10,8%
CE (Consumer Electronics)  30,6% NN
TK (Telekommunikation) 30,8% NN

Druckauflage 25.988 Ex. (IVW Ql11/2019) Fach-Einzelhandel
Verbreitete Auflage 25.772 Ex. (IVW Ql11/2019) 27,6%
Erscheinungsweise 14-tdglich

Quelle: IVW EDA Auflagennachweis 03/2018 - 02/2019

Profil Termine & Themen Formate & Preise Advertorial IT-BUSINESS Spotlight Sonder- Sonderpublikationen Technische Daten

Leserstruktur et cnsiegc] CHANNEL FOKUS IT-BUSINESS Market BT B Sipeetl




IT-BUSINESS

Erscheinungsplan www.it-business.de

IT-BUSINESS Channel Fokus®

Nr. ET DU Channel Guide MESSEN & VERANSTALTUNGEN
1 20.01.2020 13.01.2020 07.01. - 10.01. CES
2 10.02.2020 03.02.2020 11.02. - 14.02. ISE
3 24.02.2020 17.02.2020 24.02. - 27.02. Mobile World Congress
~ |4 09.03.2020 02.03.2020 14.03. - 19.03. CloudFest
= 5 23.03.2020 16.03.2020 24.03. - 28.03. didacta
= |6 06.04.2020 30.03.2020 20.04. - 24.04. Hannover Messe
< 7 27.04.2020 20.04.2020 | Storage & Big Data 21.4. - 06.05. Data Storage & Analytics Technology Conference
= 8 11.05.2020 04.05.2020 | MSP Programme 14.05. - 15.05. HSP Summit
=g 25.05.2020 18.05.2020 27.05. - 30.05. Photokina
= |10 08.06.2020 02.06.2020 | IT-Security 09.06. - 02.07. SECURITY Cyberdefense & ID-Protection Conference
S n 22.06.2020 15.06.2020 | AWS Guide 23.06.2020 AWS Summit




Erscheinungsplan 9
IT-BUSINESS Channel Fokus®

Nr. ET DU Channel Guide MESSEN & VERANSTALTUNGEN
= |12 06.07.2020 29.06.2020
= 13 20.07.2020 13.07.2020
10.08.2020 03.08.2020 25.08. - 29.08. gamescom
24.08.2020 17.08.2020 04.09. - 09.09. IFA
o |16 07.09.2020 31.08.2020 | Cloud & Virtualisierung 08.09. - 24.09. Cloud Technology & Services Conference
@ 17 21.09.2020 14.09.2020
= |18 05.10.2020 28.09.2020 | IT-Sicherheit made in Germany 06.10. - 08.10. it-sa // 06.10. DataCenter Day
s 19 19.10.2020 12.10.2020 22.10. Enterprise Workspace Summit (EWS)
= |20 09.11.2020 02.11.2020 19.11. Night of IT-Business 2020
2 21 23.11.2020 16.11.2020
N |22 07.12.2020 30.11.2020 | Jahreskalender 2021
a 23 21.12.2020 14.12.2020 | IT-BUSINESS Jahrbuch
D arae Tralsary el angerichar it Expren-anviews,Smmen ausdem Chanmel, biotanden vl IT-BUSIVESS

sowie den Ergebnissen unserer Leserbefragung und den personlichen Leserstatements. %’VN ‘,oé’ BE PART OF IT!
EL

Informieren Sie sich iiber die IT-BUSINESS Channel Fokus Themen der einzelnen Ausgaben direkt bei lhrem
Account Manager. Anderungen vorbehalten.

Profil Termine & Themen Formate & Preise Advertorial IT-BUSINESS Spotlight Sonder- Sonderpublikationen Technische Daten

Leserstruktur et cnsiegc] CHANNEL FOKUS IT-BUSINESS Market BT B Sipeetl




CHANNEL FOKUS

IT-BUSINESS CHANNEL FOKUS

I T-BlISIIIIESS

Partner finden im “IT-BUSINESS Channel Fokus” einen
zentralen Informations- und Anlaufpunkt, um sich
auszutauschen und um das Business erfolgreich

auf- und auszubauen. Um das gemeinsam zu
erreichen, setzen wir auf ein komplettes Set an
crossmedialen Modulen, die wir gekonnt miteinander
verkniipfen.

T | ~ T RUSINESS. 5
é

| - o |

1 P-4

z |

DATA ONLINE OFFLINE SOCIAL

Die aktuellen Themen sowie Preise erhalten Sie bei
lhrem Account Manager!

IT-BUSINESS

www.it-business.de

5 GRUNDE,
WARUM SIE BEIM CHANNEL FOKUS
MIT DABEI SEIN SOLLTEN

O © © 0 0O

Wir positionieren  Sie erhalten groRe
Sie mit [hrem Aufmerksamkeit
Channel-Portfolio fiir Ihre Losungs-
ganzjahrig und kompetenz im
crossmedial Channel

Sie stehen im
konstanten Dialog
mit dem Channel
und kénnen lhre

Themen aktiv

vorantreiben

Sie schaffen es
leichter auf die
Vendor-Shortlist Insights in das
fiir die Projekte Sentiment der
der Partner Partner

Sie profitieren
von wertvollen

Erhalten Sie Ihr ganz personliches Feedback ...

... und partizipieren Sie mit einer anbieterunabhéngigen Frage am

IT-BUSINESS
PANEL:
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Advertorial WWW.it-business.de

Advertorial - Anzeige in Magazinstil

o VeeAM

Datenmanagement in Multi-Cloud-Umgebungen:

Langfristige Chancen fiir

etree Group

Think clean. Think green.

Sicher haben Sie bereits Informationen zu lhren The-
men vorliegen, die sich weniger fiir die Gestaltung einer
klassischen Werbeanzeige eignen. Dann verwerten Sie
diese doch einfach als Advertorial!

Das Team von IT-BUSINESS setzt lhre Inhalte in ein
Layout, das bei den Lesern fiir besondere Aufmerksam-
keit sorgt.

1/1-Seite
Im Anschnitt: 230 x 300 mm e
Beschnittzugabe mind. 3 mm an allen AuBenkanten

1/1 Seite: max. 4.000 Zeichen inkl. Leerzeichen/Seite
und max. 1 -3 Bilder in 300 dpi Auflésung

Beispiel: etree Group Beispiel: Veeam
lhre Marketing-Ziele Advertorial-Formate Grundpreis
v Produkt- und I._ﬁsungskompetenz & | 1/1-Seite 10.900,—
v Partner-Recruitment
v Hohe qualifizierte Reichweite Kombi Print & Online 12,500,

Alle Preise in €, zzgl. MwSt.

Profil T CHANNEL FOKUS F to &lPrei IT-BUSINESS Spotlight Sonder- Sonderpublikationen Technische Daten
ermine emen ormate & Preise ;
Leserstruktur Advertorial IT-BUSINESS Market BT el




Anzeigenformate & Preise

Siewert &Kau
samsong

2/1-SEITE
Im Anschnitt*: 460 x 300 mm

Die zweite Welle

2 x 1/2-SEITE PANORAMA, iiber Bund
Im Anschnitt*: 460 x 146 mm

Der Datto Lagebericht ibt einen Uberblick Gber die
Trends bei Managed Services weltweit.
Jetzt kostenlos downloaden:
Www.dat.to/deMSP2019

1/1-SEITE
Im Anschnitt*: 230 x 300 mm

2 x 1/3-SEITE PANORAMA, iiber Bund
Im Anschnitt*: 460 x 101 mm

IT-BUSINESS

JUNIOR PAGE PANORAMA, iiber Bund
Im Anschnitt*: 308 x 215 mm

2/3-SEITE PANORAMA
Im Anschnitt*: 190 x 300 mm



Anzeigenformate & Preise

Juniper

Willkommen

im Clubls =9,

1/2-SEITE QUER

JUNIOR PAGE

Im Anschnitt*: Im Anschnitt*:

154 x 215 mm 230 x 146 mm
Anzeigenseiten Grundpreis
1/1-Seite 10.900,—
2/1-Seite 19.500,—
Umschlagseiten
2.Umschlagseite 12.500,—
3. Umschlagseite 11.500,—
4, Umschlagseite 13.500,—

Alle Preise in €, zzgl. MwSt.

Profil Termine & Themen CHANNEL FOKUS

Leserstruktur Advertorial

1/2-SEITE HOCH

ST

1/3-SEITE QUER 1/3-SEITE HOCH

Im Anschnitt*: Im Anschnitt*: Im Anschnitt*:
117 x 300 mm 230 x 101 mm 84 x 300 mm
Anzeigenseiten Grundpreis * Beschnittzugabe
. mind. 3 mm an
Junior Page / Hockey 7.900,— allen AuRenkanten
Junior Page Panorama 13.800,—
1/2-Seite 6.500,—
1/2-Seite Panorama 11.500,—
1/3-Seite 4.800,—
1/3 Seite Editorial 6.500,—
2/3 Seite 8.500,—
Formate & Preise IT-BUSINESS Spotlight Sonder- Sonderpublikationen Technische Daten
redaktioneller Teil IT-BUSINESS Market werbeformen & Specials




IT-BUSINESS SPOTLIGHT

IT-BUSINESS berichtet in einem Sonderheft exklu-
siv iber Ihr Thema: Dafiir eignen sich unter anderem
Firmenjubilden, eine ganzheitliche Unternehmenspra-
sentation und Produktlaunches oder die Vorstellung
einer erfolgreichen Partnerschaft zwischen Distributor
und Hersteller (IT-BUSINESS Power-Duo). Wir gestalten
Ihr IT-BUSINESS SPOTLIGHT nach Ihren CI-Guidelines.

TEBUSIVES,

Schritt fiir Schritt in die

Microsoft-Cloud

Beispiel: Microsoft

IT-BUSINESS

www.it-business.de

IT-BUSINESS SPOTLIGHT

» Konzeption mit ausschlieBlich unternehmenseigenen Inhalten

« Unterstiitzung bei der inhaltlichen Uberarbeitung durch die Fachredaktion
* Gestaltung und Produktion bis zur Druckreife bei geliefertem Bildmaterial
¢ Druckabwicklung

¢ Umfang: 8 Seiten

* Auflage: 30.000 Exemplare

* Verbreitung als Beihefter in IT-BUSINESS

* Druck 4/4 farbig

26.000,-

Promotion IT-BUSINESS SPOTLIGHT

Redaktion & Layout fiir Beihefter/Beilage

Erstellung des IT-BUSINESS SPOTLIGHTS nach individuellem Corporate Design

Exklusive redaktionelle Berichterstattung tiber Ihr Produkt/Unternehmen

Verdéffentlichung und Promotion iiber alle Kanéle der IT-BUSINESS

Social-Media Promotion-Paket inklusive

Social-Media Promotion-Paket inklusive
IT-BUSINESS@twitter mit 14.100 Follower
IT-BUSINESS@facebook mit 8.824 Fans
IT-BUSINESS@xing mit 8.874 Mitglieder

Stand: Oktober 2019

Alle Preise in €, zzgl. MwSt.



IT-BUSINESS Market / Formate & Preise 15

IT-BUSINESS Market - der leistungsstarke Einkaufsfiihrer

B Der ITK-Markt ist von einzigartig hoher P dexxIT
Produktvielfalt und Preisdynamik gekennzeichnet. R B . Distithution é ’ - B ”s I
4 A

ESS

=

B Deshalb brauchen ITK-Partner eine s —BlOGE ARKET
Informationsquelle, die ihnen schnell einen i: = “: ?’H
maglichst umfassenden Uberblick iiber das ,l" - 1 = o B® Microsoft
RS

aktuelle Angebotsspektrum verschafft.

B IT-BUSINESS Market bietet diesen Service:

Kompakt und effizient — als Marktplatz im Innenteil 2/1-Seite
von IT-BUSINESS. Im Anschnitt*: 460 x 300 mm

B So erreichen Sie die Entscheider im ITK-Markt
direkt, schnell, unkompliziert und zu Konditionen,
die auch mit kleinem Budget groRziigige
Werbeauftritte ermdglichen.

Alle Formate im Anschnitt
(mind. 3 mm Beschnittzugabe an allen AuBenkanten)

Anzeigenseiten Grundpreis
° - 1/1-Seite
< | Y1-Seite S Im Anschnitt:
1/1-Seite 1.700,- 230 x 300 mm
Titelseite (230 x 230 mm) 3.000,—
Alle Preise in €, zzgl. MwSt.
Profil Termine & Themen Formate & Preise Advertorial IT-BUSINESS Spotlight Sonder- Sonderpublikationen Technische Daten
Leserstruktur redaktioneller Teil CHANNEL FOKUS IT-BUSINESS Market werbeformen & Specials




Sonderwerbeformen

H Beilagen
I Dem Trégerobjekt lose
beigelegte Drucksachen
E (z.B. Blatter, Karten, Mailings,
- Prospekte)

Mindestformat 105 x 148 mm

Hochstformat 220 x 290 mm (groRere Formate auf Anfrage)
Max. Dicke 4 mm

Gewicht Min.5 g

Belegung Gesamte Auflage

Vorgaben Anlieferung im Endformat

gefalzt und beschnitten,

lange Seite geschlossen
Beilagen bis 25 g: 280, €

Je weitere 10 g: 30,— € Aufschlag
Selektionsaufschlag 120,— €

Preis pro Tsd.

B Einhefter
Mehrseitige Drucksachen,
die durch Heftung fest mit der
Zeitschrift verbunden werden.

Mindestformat 148 x 115 mm
230 x 300 mm
Max. Dicke 2mm

Gewicht

Hochstformat

4 Seiten min. 80g/qm,

ab 8 Seiten min. 50 g/qm
Belegung
Vorgaben

Gesamte Auflage

Einhefter in Heftformat:

Beschnitte 5 mm (Kopf, FuB, seitlich);
Nachfalz 10 mm

Einhefter kleiner als Heftformat:

Am Ful8 und seitlich endbeschnitten;
Kopfbeschnittzugabe 5 mm;
Platzierung immer oben.

Mehr als 4 Seiten Umfang:

Im Kopf geschlossen; im Kreuzbruch
gefalzt

14.900,- €
16.900,- €
18.900,- €

Preis 4 Seiten
6 Seiten
8 Seiten

IT-BUSINESS

www.it-business.de

B Einkleber

Gatefolder

z.B. Postkarten, Flyer, CDs,
Warenmuster, Post-its,
die eingeklebt werden.
Preis auf Anfrage

Die nach links ausklappbare

Seite ist mit dem Zeitschriften-Cover

verbunden (3-seitig).

Preis

B Banderole

-| Preis

Format

E

21.900,- €

23.900,- €
510 x 100 mm
+3 mm Anschnitt



Sonderwerbeformen

B Altarfalz Titelseite

Preis 21.900,- €

Format rechte u linke Flappe
125 x 300 mm
innen 227 x 300 mm

B Coverflappe

- Titelseite nach rechts
ausklappbar (2-seitig)
Preis 21.900,- €
Alle Preise in €, zzgl. MwSt.

Profil Termine & Themen

Formate & Preise

Vorgaben fiir Sonderwerbeformen

B Auftragstermin
Vier Wochen vor Anzeigenschluss
siehe Themen + Termine (S. 8-9)

B Technische Anforderungen

Bei Sonderwerbeformen wird von maschineller Verar-
beitbarkeit ausgegangen. Bei auftretenden Verarbei-
tungsschwierigkeiten durch Beilagen, Beihefter oder
Beikleber hat die Fertigstellung Vorrang.

B Muster

Zum Anzeigenschlusstermin muss dem Verlag ein ver-
bindliches Muster in fiinffacher Ausfiihrung vorliegen,
mindestens ein Layoutmuster mit GréRBen- und Ge-
wichtsangaben.

B Haftung

Schéden, die dem Verlag aus Nichtbeachtung der tech-
nischen Vorgaben fiir die Verarbeitung von Sonderwer-
beformen entstehen, sind zu ersetzen.

Advertorial IT-BUSINESS Spotlight

redaktioneller Teil

Leserstruktur

CHANNEL FOKUS IT-BUSINESS Market

B Anlieferung

Die Anlieferung muss auf Euro-Paletten erfolgen. Die

einzelnen Paletten sind mit der jeweiligen Mengenan-

gabe und dem Hinweis , IT-BUSINESS Ausgabe Nr ..."

zu versehen. Bitte beachten Sie die Liefertermine:

Beilagen: 3 Arbeitstage vor
Druckunterlagenschluss

Beihefter/Beikleber: 5 Arbeitstage vor
Druckunterlagenschluss

Die ausfiihrlichen Anlieferungsmodalitdten erhalten Sie

nach Auftragserteilung.

B Anlieferungsadresse
Vogel Druck und Medienservice
Warenannahme/IT-BUSINESS (Ausgabe Nr.)

Leibnizstr. 5
97204 Hochberg
Sonder- Sonderpublikationen Technische Daten

werbeformen & Specials



Sonderpublikationen

B Channel-Guides

Die IT-BUSINESS-Channel-Guides liefern eine umfas-
sende Aufarbeitung der wichtigsten Informationen rund
um einen speziellen, wichtigen Losungsbereich. Neben
Grundlagen und Trends beinhalten sie viele Ubersichten,
Highlights sowie konkrete Verkaufshilfen fiir
ITK-Partner. Die Kompendien erscheinen aufgrund ihres
Nachschlagecharakters zu jedem Thema nur einmal pro
Jahr.

Umfang ca. 40 Seiten
Heftformat DIN A4
Auflage 28.000 Exemplare

Distribution Empféangerstruktur IT-BUSINESS,
Veranstaltungen

Input Pro Seite 3.600 bis 4.000 Zeichen
inkl. Leerzeichen und 2 Bilder.

IT-BUSINESS. 1T-BUSIESS.

IT-BUSINESS

www.it-business.de

Themen Erscheinungsmonat
Storage & Big Data April 2020

MSP Programme Mai 2020

IT-Security Juni 2020

Cloud & Virtualisierung September 2020

Anzeigenseiten Formate Preis

& [ 1/1 Seite 210 x 297 mm + 5 mm Anschnitt 7.500,—
Umschlagsseiten U2-4 210 x 297 mm + 5 mm Anschnitt 9.000,—
1/2 Seite hoch 100 x 297 mm + 5 mm Anschnitt 4500,
1/2 Seite quer 210 x 148 mm + 5 mm Anschnitt 4500,

1T-BUsIESS 1T-BUSIESS

DATA MSP IT-SECURITY
=1 c - |PROGRAMME

Alle Preise in €, zzgl. MwSt.

Ihre Marketing-Ziele

v Image / Brand-Awareness

v Produkt- und Losungskompetenz
v Partner-Recruitment

v Hohe qualifizierte Reichweite




Sonderpublikationen

W Highlights 2020/21

»IT-BUSINESS HIGHLIGHTS 2020/21« ist die hochwer-
tige Ubersicht der Hersteller, Distributoren, Systemhéu-
ser und widmet sich lhren Highlights des Jahres. Auf
{iber 100 Seiten prasentieren sich die Unternehmen mit

B Jahreskalender 2021

Wollen auch Sie jeden Tag im Blickfeld
lhrer Handelspartner sein? Dann nutzen
Sie den IT-BUSINESS Jahreskalender

2021! Er ist hochwertig, dekorativ und )
aktuellen Highlights in einer attraktiven Aufmachung. Es enthélt viele Zusatz-Informationen fiir \I: = ==—==.
ist die umfangreichste und auflagenstirkste Ubersicht das ganze Jahr. &Mwﬂdatto LY,
tiber die Player im deutschen ITK-Markt. IT-BUSINESS
HIGHLIGHTS wird auf zahlreichen ITK-Events wahrend Format 870 x 580 mm
des ganzen Jahres verteilt! Auflage 28.000 Exemplare
Umfang ca. 150 Seiten Verteiler Empféngerstruktur IT-BUSINESS
Heftformat DIN A4
Auflage 28.000 Exemplare .
Verteiler Empfangerstruktur der Logo-Formate Prois
IT-BUSINESS, & | 70 x40 mm 1.500,—
Veranstaltungen 110 x 65 mm 3.000,~
Erscheinungstermin  21.12.2020
Datenanlieferung:
Anzeigenseiten Formate Preis Logo als Vektor-Datei (lllustrator oder Freehand) oder TIF in 300 dpi
8 | Firmenportréit 2-seitig Vorgegebenes Layout 7.000,— Auflosung per E-Mail an Ihren zustdndigen Account Manager.
1/1-Seite 210 x 297 mm + 5 mm Anschnitt 6.000,— Termine ET
Umschlagseiten U2 und U3 210 x 297 mm + 5 mm Anschnitt 9.000,—- Jahreskalender 2021 07.12.

. . - . . .. Alle Preise in €, zzgl. MwSt.
Fiir das Firmenportrét ibernehmen wir die Gestaltung nach einem standardisierten g

Layout. Sie liefern uns Text- und Bild-Inhalte fiir ein vorgegebenes Layout.
Weitere Informationen zu Abwicklung und Terminen erfahren Sie bei lhrem Account

Manager.
Profil Termine & Themen Formate & Preise Advertorial IT-BUSINESS Spotlight Sonder- Sonderpublikationen Technische Daten
Leserstrukiur redaktioneller Teil CHANNEL FOKUS IT-BUSINESS Market werbeformen & Specials




Technische Daten

H Format IT-BUSINESS
Heftformat 230 x 300 mm
Satzspiegelformat 200 x 280 mm (3-spaltig)

M Format Sonderpublikationen
Heftformat: DIN A4 (210 x 297 mm)
Alle Anzeigenformate nur im Anschnitt

M Druckspezifikationen
Druckverfahren Rollenoffset (Heatset)
Papier LWC glénzend

M Beschnittzugabe

Der Beschnitt bei abfallend gedruckten Anzeigen
betrdgt mind. 3 mm. Achten Sie darauf, dass wichtige
Bestandteile der Anzeige ausreichend vom Seitenrand
entfernt platziert werden (5 mm Beschnitttoleranz).

M Druckmarken

Eck-, Falz- und Schneidzeichen sind 3 mm aulRerhalb
des Bildrandes anzubringen, die Strichstarke der Druck-
zeichen darf 0,1 mm nicht {ibersteigen.

M Schriften

Keine Systemschriften und keine vom Layoutprogramm
elektronisch erstellten Schriftschnitte verwenden. Min-
dest-SchriftgréRe bei Negativ-Schrift und bei geraster-
ten Schriften ist 7 Punkt.

M Linien und Rahmen
Mindest-Strichstarke 0,3 Punkt oder 0,1 mm.

M Buntaufbau
Die maximale Flaichendeckungssumme fiir die vier Far-
ben liegt in den neutralen Bildstellen bei max. 290%.

M Farbseparation

Farbbilder miissen in CMYK angelegt sein, Sonderfar-
ben (HKS oder Pantone), DCS2-Formate sowie Duplex,
Triplex, Quadroplex miissen in CMYK separiert sein.

H Bildauflésung
60er-Raster, 300 dpi

M Andruck/Proof

Der Andruck sollte auf Auflagenpapier oder auf ein Papier
mit dhnlicher Oberflache und Farbung erfolgen. Korrek-
turen ohne Neuandruck/Proof sind einzuzeichnen.

H Tonwertzunahmen
Die Toleranzen der Tonwertzunahmen betragen im
Druck 40%-Feld +/-3% 80%-Feld +/-2%

IT-BUSINESS

www.it-business.de

Digitale Datenanlieferung

M Dateniibertragung
1. Kennzeichnen Sie die Datei/den Ordner wie folgt:
ITB_Kunde_Ausgabe (Beispiel: ITB_IBM_0919)

2. Ubertragen Sie die Daten:
* per E-Mail
* FTP Server

anzeigen@vogel-it.de
193.158.250.101
Benutzername: ftpuser
Kennwort: vit

M Dateiformate

Bitte liefern Sie druckoptimierte PDF-Dateien oder
offene Mac-/PC-Dateien der gédngigen Layout- oder
Illustrationssoftware an.
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IT-BUSINESS.de

IT-BUSINESS

www.it-business.de

IT-BUSINESS.de - Online-Werbung von Klassik, iiber Newsletter bis zur Lead-Generierung

IT-BUSINESS *“° ~°

MARKT & TRENDS  TEC AGADEME  AWARD MEDIATHEK ANBIETER ABD TERMINE

THE
TOP-ARTIKEL

G7 ThinQ von LG setzt auf Kiinstliche Intelligenz

DIE NEUESTEN ARTIKEL

WISSEN, WAS ZAHLT
Gepriifte Auflage
Klare Basis fiir den Werbemarkt

IT-BUSINESS.de ist das Informationspaket im Netz mit allem, was ITK-Partner wissen miissen, um
erfolgreich zu sein.

Werbekunden stellt IT-BUSINESS.de neben den innovativen Formen der Lead-Generierung auch das
gesamte Media-Portfolio eines modernen, stark zielgruppenorientierten Online-Angebots zur Verfii-
gung.

Dabei haben Sie die Wahl zwischen klassischen Banner-Formaten, wirksamer Newsletter-Werbung
und innovativen native Advertising Formaten.

In einem personlichen Gesprach besprechen wir |hre Zielstellungen und finden heraus, welches
Format fiir Sie das Richtige ist. So entwickeln wir gemeinsam mit Ihnen die perfekte Strategie fiir
Ihren Erfolg im Channel-Marketing.



Qualitative Leadgenerierung 23

Lead-Generierung

Unser umfangreiches Lead-Portfolio bietet Ihnen fiir
jede Zielsetzung das passende Format fiir Ihnr modernes
B2B-0Online-Marketing. Sie erhalten von uns den Zu-
gang zu lhrer Zielgruppe. Wir beraten Sie gerne beziig-
lich Ihrer Inhalte und der passenden Platzierung.

Whitepaper

In unserer Whitepaper-Datenbank verdffentlichen wir
im Rahmen einer fiir Sie eigens erstellten Kampagne
lhre unternehmenseigenen Informationsangebote mit
hohem Losungspotenzial und Nutzwert fiir unsere Leser:
z.B. Technologiestudien, Marktstudien, Trendanalysen,
Fallstudien, Infrastrukturkonzepte, Best Practices, Case
Studies, Checklisten, Tipps & Tricks, etc.

Live-Cast

Mit einem Live-Cast erreichen Sie die ITK-Entscheider
im Channel direkt und live an ihrem Arbeitsplatz. Wei-
tere Informationen siehe Seite 33.

eBooks

Unsere customized eBooks biindeln Fachinformationen
zu einem ausgewahlten Top-Thema. Sie dienen dem
Leser als Ratgeber und Checkliste zur Entscheidungs-
findung. Weiter Informationen siehe Seite 29.

Profil Klassische Online-Werbung Eventbewerbung Whitepaper Unternehmens-Microsite Stand Alone Mailing Technische Daten

Leadgenerierung Newsletter-Werbung eBook Online Advertorial Live-Cast Partnerzone




Klassische Online Werbung - Formate

Billboard Ad

Ein Billboard Ad ist direkt unter der horizontalen Navigation
einer Website positioniert und erstreckt sich {iber die gesam-
te Content-Breite. Diese Werbeform sorgt durch die promi-
nente Platzierung fiir eine hohe Aufmerksamkeit des Nutzers.
e Abmessungen: 960 x 250 pix

Leaderboard Standard/Expandable

Halfpage Ad

Das Leaderboard ist ein groBformatiger Banner an der oberen Seite
der Website. Er platziert Ihre Werbebotschaft prominent und bietet
lhnen ausreichend Platz (Expandable mit , Ausklapp-/Einklapp-Schalt-
flachen”) fiir eine optisch interessante Gestaltung.
* Abmessungen:

— Standard 728 x 90 pix

— Expandable 728 x 90 pix und 728 x 210 pix

Dieses groBflachige Werbeformat ist auf der Website rechts platziert
und stellt eine sehr prominente Werbemdglichkeit im direkten Sicht-
feld des Users dar.

* Abmessungen: 300 x 600 pix

Mediaformate: html5, gif, jpg, Rich Media | Max. DateigréBe: 49 KB pro Element

IT-BUSINESS

www.it-business.de

Skyscraper Standard/Expandable

Der Skyscraper ist auf der Website rechts platziert und stellt
eine weitere prominente Platzierungsmdoglichkeit lhrer Wer-
bebotschaft auf IT-BUSINESS.de dar (Expandable mit ,Aus-
klapp-/Einklapp-Schaltflachen”).

* Abmessungen: 160 x 600 pix (Expandable 320 x 600 pix)

Content Ad/Video Ad (Rectangle, MPU) Standard/Expandable

Das Content Ad bietet Ihnen eine Werbemaglichkeit ,,inmit-
ten des Geschehens” und erreicht so einen hohen Aufmerk-

_ samkeitswert. Das Content Ad Expandable sorgt mit der

. +Ausklapp-/Einklapp-Schaltflache” fiir eine optisch interes-

. sante Aufmachung lhrer Werbebotschaft.

e Abmessungen: 300 x 250 pix (Expandable 420 x 350 pix)

Ihre Marketing-Ziele

v Image / Brand-Awareness

v Partner-Recruitment

v Direkte Abverkaufssteigerung
v Hohe qualifizierte Reichweite




Klassische Online Werbung - Formate

Hockeystick/Wallpaper

Das Wallpaper nimmt die komplette obere und rechte Werbeflache
der Website in Anspruch. Der Hockeystick ist eine Verkniipfung von
Leaderboard und Skyscraper und umfasst nur einen Teil der kom-
pletten Werbeflache.
* Abmessungen: 1.728 x 90 px oben und 160 x 600 px rechts oder
2.728 x 90 px oben und 120 x 600 px rechts
3. Hintergrundfarbe als HEX-Code

Sticky Ad (Skyscraper)

Die Besonderheit des Sticky Ad liegt darin, dass dieses Werbemittel
immer im Blickpunkt des Users bleibt, auch wenn dieser im Inhalt der
Webseite nach unten scrollt. Diese Werbeform erreicht eine hohe Auf-
merksamkeit, da die Platzierung eines Banners eine entscheidende
Rolle fiir eine hohe Klickrate spielt.

* Abmessungen: 160 x 600 pix

Mediaformate: html5, gif, jpg, Rich Media | Max. DateigréBe: 49 KB pro Element

Profil Klassische Online-Werbung Eventbewerbung

Newsletter-Werbung eBook

Leadgenerierung

Whitepaper

25

Brandgate/Fireplace

Scroll Ad

Ein Brandgate besteht aus einem Top-Element und 2 Seiten-
Elementen am rechten und linken Rand der Webseite. Zudem
kann der Hintergrund mit einer Farbe hinterlegt werden, um die
komplette Flache auBerhalb des Contents fiir die optimale Wer-
bewirkung zu nutzen.
* Abmessungen: oben 980 x 90 px und
links 160 x 600 px und rechts 160 x 600 px
Hintergrundfarbe als HEX-Code

H

Das Scroll Ad ist ein groRformatiges Banner, das lhre Werbe-
botschaft inmitten eines Artikels platziert. Durch Scrollen
wandert das Banner beim Lesefluss mit.
¢ Abmessungen: 960 x 600 px

nur jpg, gif

erscheint nur auf Artikelseiten

Unternehmens-Microsite

Online Advertorial

Wir nutzen ausschlieBBlich
HTML5 statt Flash!

Stand Alone Mailing Technische Daten

Live-Cast Partnerzone



Klassische Online Werbung - Preise

IT-BUSINESS

www.it-business.de

Preisliste Online-Werbung

lhre Marketing-Ziele

v Image / Brand-Awareness

v Produkt- und Lésungskompetenz
v Partner-Recruitment

v Direkte Abverkaufssteigerung
v Hohe qualifizierte Reichweite

Preise nach TKP ROS
Billboard 195,
Brandgate/Fireplace 280,—
Content Ad (Rectangle) 155,—
Halfpage Ad 195,—
Hockeystick/Wallpaper 220,
Leaderboard Expandable 140,—
Leaderboard 120~
Skyscraper 130,
Skyscraper Expandable 140,
Sticky Ad 140~
Video Ad 155,—
Scroll Ad 195~
Ad Bundle (Content Ad, Billboard, Sky) 160,—

Weitere Sonderformate auf Anfrage

* ROS - Run on Site: Sie sind mit lhrer Werbung auf dem gesamten Portal von

IT-BUSINESS.de vertreten.

Alle Preise in €, zzgl. MwSt.



Newsletter-Werbung
IT-BUSINESS Today
Newsletterversand erfolgt 2 x taglich an registrierte
Empfénger.
IT-BUSINESS
ITBUSINESS Updat i Ursula Gebar
Es muss nicht immer mehr
Gehalt sein
oo T
Industriespionage im APT-
Zeitalter
TR
a Herausforderungen und
4 Chancen der Automatisierung
s
Anzeige Vertiv-Partnerprogramm
reloaded
et sl e pes
Profil Klassische Online-Werbung

Newsletter-Werbung

Leadgenerierung

Eventbewerbung

eBook

Platzierungen

Editorial-Ad
(630 x 140 px)
od. Billboard

Billboard Ad
(630 x 250 px) oder
XL-Banner (630 x 140 px)

Billboard Ad,
XL-Banner oder Text Ad

Billboard Ad,
XL-Banner oder Text Ad

Billboard Ad,
XL-Banner oder Text Ad

Standard-Position 1

Standard-Position 2

27

Editorial Ad Hinweis

Im Outlook 2007/2010 wird bei animierten
GIF-Bannern nur der erste Frame angezeigt.
Wir empfehlen deshalb, einen feststehenden,

nicht animierten Banner zu verwenden.

Top-Position

Medium-Position

* Spezifikationen fiir Text-Ads:

* Abmessungen Bild: 300 x 300 px

e Max. DateigroRe: 49K

* Mediaformate: ipg/gif/png

(ohne Animation)

Titel (max. 40 Zeichen)
Text (max. 250 Zeichen)
inkl. Leerzeichen

¢ Zeichenanzahl Text:

Platzierung Bannerformat Versendung Grundpreis
Editorial Ad Billboard Ad / XL Banner Morgen- oder Mittagsversand 1.750,—-
Top-Position Billboard Ad / XL Banner Morgen- oder Mittagsversand 1.750,—
Medium-Position Billboard Ad / XL Banner / Text Ad* | Morgen- oder Mittagsversand 1.250,—-
Standard-Position 1 & 2 | Billboard Ad / XL Banner / Text Ad* | Morgen- oder Mittagsversand 950,—

Whitepaper

Online Advertorial

Preise gelten pro Kalenderwoche im Morgen- oder Mittagsversand in €, zzgl. MwSt.

Unternehmens-Microsite Stand Alone Mailing Technische Daten

Live-Cast Partnerzone




Eventbewerbu

Haben Sie ein Event, eine Messe oder ein besonderes Ereignis, das Sie méglichst

prominentin Szene setzen mochten?

Nutzen Sie unser Event-Paket, um durch wirksame Marketinginstrumente wie
Premium-Eventeintrag, Promotion-Box und Newsletter auf Ihr Event aufmerksam

zu machen und Teilnehmer einzuladen.

Event-Paket

Preis

e 2 Wochen Promotion-Box
Platzierung auf der Home + Themenkanéle

o 1 Woche Newsletter-Promotion
Platzierung im Newsletter IT-BUSINESS Today

e Premium-Eventeintrag im Veranstaltungskalender
o Ausfiihrliche Beschreibung

Link

Logo

o Premium Unternehmens-Microsite (Beschreibung auf S. 32)

3.900,—

Alle Preise in €, zzgl. MwSt.

IT-BUSINESS

usiness.de

= MEND jo sucHE Q

-
Aueller Ghannel Fokus:
ITSecurty
CHANNELFOKUS AKTUELLES MARKT &TRENDS TECHNOLOGIE AKADEMIE PARTNERZONE MEDIATHEK ABO TERMINE

i befinden sich ie: Termine

ENO@Home 2019
26.10.2019 | Fachmesse

ENO ladt zum Messe- Festlval ein.

- ENO -~

" @HOME::E ®

Jetzt anmelden unter www.eno.de/hausmesse. Wir freuen uns auf Sie!

Auf d fande finden Sie verschi I der Main Hall erwarten Sie eine Vielzah!
von Ausstellern, die darauf warten mit Ihnen ins Gespréch zu kommen, Ihnen ihre Highlights zu
zeigen und \Imer\ mit viclen Attraktionen Freude zu hemnen Zudem erwarten Sie diverse
Workshops, 2. 8. kinnen . Fir
beste Unterhaltung ist im E-Scaoter Parcours,in der Tolelko und am Abend,bel it

After Work Party, mit
Weitere Infos und Anmeldun

=Eno

Zur Webseite
Veranstalter
Eno Telecom GmbH

Strasse: Bentheimer Str.118b
PLZ: 43529

ort: Nordhom

URL: hitp:f/www eno.de

Beispiel: Eno Telecom GmbH



eBook

Unsere customized eBooks biindeln Fachinformationen zu einem ausgewéhlten Top-
Thema. Sie dienen dem Leser als Ratgeber und Checkliste zur Entscheidungsfindung.

Mit einem eBook Premium Paket sichern Sie sich ein Thema exklusiv! Dabei entste-
hen Ihnen einzigartige Vorteile:

* Exklusive Belegung eines wichtigen Themas

* Prasenz im thematisch passenden Umfeld

* Topic-Awareness

¢ Leadgenerierung

eBook Premium Paket: exklusiv und relevant

e Umfang: 8-12 Seiten (DIN A4)
e Text und Gestaltung durch den Verlag
* Look & Feel der IT-BUSINESS

Leistungen
e Exklusiv Promotion
* Promotionbox

Beispiel: Watchguard

e Umfangreiche Leadgenerierung inkl. Social Media Paket 12.900,~
e Alle generierten Leads inkl. Social Media Promotion package incl.
Promotion IT-BUSINESS@twitter mit 14.100 Follower
* Hervorgehobene Darstellung des eBooks IT-BUSINESS@facebook mit 8.824 Fans
* Mail-Shot an registrierte User IT-BUSINESS@xing mit 8.874 Mitglieder
* Bewerbung auf der Webseite
Stand: Oktober 2019
Profil Klassische Online-Werbung Eventbewerbung Whitepaper Unternehmens-Microsite Stand Alone Mailing Technische Daten
Leadgenerierung Newsletter-Werbung eBook Online Advertorial Live-Cast Partnerzone




Whitepaper

Whitepaper

In der Whitepaper-Datenbank auf IT-BUSINESS.de verof-
fentlichen wir Ihre unternehmenseigenen Fachbeitrdge
mit hohem Losungspotenzial und Nutzwert fiir die Ziel-
gruppe ITK-Channel, z.B.

* Technologiestudien

e Marktstudien

* Fallstudien

* Vermarktungskonzepte
* Best Practices

Dabei gilt fiir Ihre Whitepaper grundsétzlich: Je neu-
traler, technischer und weniger verkaufsorientiert die-
se sind, desto eher werden sie tendenziell von der Ziel-
gruppe abgerufen.

Eine hohe Erfolgsquote erzielen Sie dann, wenn lhr po-
tenzieller Kunde Sie als zukunftsgerichteten und tech-
nisch kompetenten Lésungsanbieter wahrnimmt.

Ihre Dokumentenformate wie DOC, PDF und PPT kdn-
nen problemlos in das Whitepaper-Format umgewan-
delt werden.

IT-BUSINESS

www.it-business.de

Whitepaper Premium-Paket

* bis zu 10 Whitepaper zur Auswahl

* bis zu 3 Monate Hosting

* Teasertext

 Teasertext und Schlagworte jederzeit anderbar

* Promotionbox

 Unterstiitzung der Lead-Generierung durch Bannerwerbung
auf der Site & im Newsletter

* Reporting

* Alle generierten Leads & Social-Media Promotion-Paket inkl.

10.500,—-

Social-Media Promotion-Paket inklusive

IT-BUSINESS@twitter mit 14.100 Follower

IT-BUSINESS@facebook mit 8.824 Fans

IT-BUSINESS@xing mit 8.874 Mitglieder

Stand: Oktober 2019

Alle Preise in €, zzgl. MwSt.

lhre Marketing-Ziele

v Produkt- und Losungskompetenz
v Qualifizierte Lead-Generierung
v Hohe qualifizierte Reichweite




Online Advertorial / Best Practice

Platzieren Sie Ihre ,Message” in einem Online-Advertorial mit Leadgenerierung oder als Best Practice.
In Threm individuellen Bereich kénnen Sie lhre Werbebotschaft starker herausstellen
und sich als kompetenter Lésungsanbieter prasentieren.

* Hohe Reichweite durch redaktionelle Platzierung
* groRtmaogliche Akzeptanz durch redaktionelles Look & Feel
o erhéhte Aufmerksamkeit durch relevante und informative Inhalte

Online Advertorial mit Preis Best Practice Preis
Leadgenerierung Online Advertorial

¢ Umfangreiche Bannerpromotion * Teaser auf der Homepage

* Single E-Mail-Shot * Integration im Newsletter

* Leadgenerierung* * Banner- und Social-Media-Paket

(alle generierten Leads inkl.) 10.500,— 7.500,—

¢ Social-Media Promotion-Paket

* Bitte liefern Sie ein Whitepaper (pdf-Datei)

zum Download an.

Alle Preise in €, zzgl. MwSt. Alle Preise in €, zzgl. MwSt.

Social-Media Promotion-Paket inklusive
IT-BUSINESS@twitter mit 14.100 Follower
IT-BUSINESS@facebook mit 8.824 Fans
IT-BUSINESS@xing mit 8.874 Mitglieder

Stand: Oktober 2019

= uend

IT-BUSINESS -
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CHANNELFOKUS AKTUELLES MARKTSTRENDS TECHNOLOGIE AKADEMIE PARTNERZONE MEDIATHEK ABO TERMINE

HYPER-C

ONVERGED

HOLEtwickiungsprogramm (s

s
Mit Dell EMC und TIM erfolgreich im Datacenter-Business

(@i el

igen, oder
T erste

Wahl

Die Verbindung von Dellund EMG hat die komplementaren Starken
‘2weier FGrofien zu éinem dynamischen Konzem mit einem
umfassenden Portolio vereint. Davon proftieren ganz besonders
die Datacenter-Lsungen, wei gerade hierdie Dell-und EMC-
‘angebote ineinanderfleien. Hervorragende Produkte machen aber
noch kein perfekte Losung e istdi Itegrationskompetenz
eines guten Systemauses gefragt. Doch der Aufwand dair steigt
beider

SEREITGESTELLT VON

X e

Rolle

il

‘ausgewiesenes Knowhow, das der VAD mit seinen Partnem tit

1 verinders s b o Prektbesung sl

BT AG)

Javenmensiv
mit Dell EMC L6 sungen und gehért heute 2u Europas sérksten
Distibutoren i Datecenter ésungen. Um der Dynamik der
echnischen Entwicklungim Datacentr Rechnung zu tragen und
intensiv i der Sysemintegration (senver, Storage, Netzwrk,

it den Systemhauspartne forciert.

HClim Datacenter
i eine ganze Reihe von Anwendungsfalen kam dex Aufwand fir
die Integration separater Server- Sorage- und Netzwerksysteme
edoch drastsch reduziert werden. Denn dort st der Ensatz von
hyperkonvergenten Losungen maglich.Sie sind miterweie so
ausgereifdass ive Beiebthei immer weiter wachst. Ja,de
Nachirage nach integrierten Systemen i das Datacenter eriebt
derzeit einen regelectten Boom. Die Grinde dafor ind eicht

Profil Klassische Online-Werbung Eventbewerbung Whitepaper Unternehmens-Microsite

Leadgenerierung Newsletter-Werbung eBook Online Advertorial

Live-Cast

Stand Alone Mailing

Compute, Storage. Netzwerk-und Virualisierungs-Ressourcen aus

Beispiel: Dell EMC & TIM Best Practice

Partnerzone

Technische Daten



IT-BUSINESS

Unternehmens-M i www.it-business.de

Die umfassende Datenbank mit zielgenauen Suchfunk-  ITK-Handel jederzeit zur Verfligung. = weu IT-BUSINESS R —
tionen gibt zuverldssig Antworten auf die Frage , Wer lie- Erfolgskontrolle & Pflege: Uber das Werbekundenpor-
fert was im ITK-Markt?”. Mit Ihrem ausfiihrlichen Anbie-  tal von IT-BUSINESS.de stellen Sie die Aktualitat lhrer
terprofil stehen Sie den Entscheidern mit lhren Firmendaten sicher und verschaffen sich einen Uber-
Kontaktdaten und einem umfassenden Firmenprofil im blick iiber die Zugriffszahlen.

Ressourcen schonen &
Mehrwert erzielen
| durch IT-Remarketing

Anbieterprofil | Leistungen Preis/Jahr

{BERSICHT | NACHRICHTEN | '

Basic-Profil ¢ Firmenadresse gratis

T

* Alle Kontaktdaten inkl. Link auf Ihre Website
¢ Ausfiihrliches Firmenprofil rrausmESs | IFBUSINESS | ey
* Management/Ansprechpartner mit Foto

Premium-Profil | ¢ Produkt-Showroom mit Fotos 1.800,~ !
* Maglichkeit zur Verdffentlichung von weiterem Bildmaterial

« Zuspielung von Beitragen iiber Ihr Unternehmen = EEUSTESS |

« Verlinkung zu RSS-Feeds Ihres Unternehmens ﬁ e

* Veroffentlichung von relevanten Themen im Event-Kalender gﬁ

.

Service-Option | * Pflege Ihrer Microsite (auf Anfrage) 240,

nnam w2z

IT-BUSINESS IT-BUSINESS | o iq

Alle Preise in €, zzgl. MwSt. o
[ ————
e iy

v . H
| |

Beispiel einer Unternehmens-Microsite.

Jede Aktion im Firmenprofil erzeugt einen

Teaser auf der Startseite von IT-BUSINESS.de




IT-BUSINESS Live-Cast 33

Exklusiv-Live-Cast Partnership

IT-BUSINESS
| LIVE-CAST |

Mit dem IT-BUSINESS Live-Cast erreichen Sie ITK-Part- * Konferenz-Dauer:
ner direkt und live an ihrem Arbeitsplatz. Eine erfolg- Ca. 1 Stunde * 15 Min. Soundcheck
reich etablierte, interaktive Kommunikationsplattform * 1 Monat Hosting als On-Demand Webcast

ermdglicht lhnen, direkt iiber das Internet mit Ihrer Promotion

Zielgruppe in Kontakt zu treten und so mit Ihren Infor- « Ankiindigungsanzeige in IT-BUSINESS

mationen grRtmdgliche Aufmerksamkeit unter einem « 1 Woche Ankiindigungsbanner auf IT-BUSINESS.de und in redaktionellen Newslettern
interessierten Auditorium zu generieren. * E-Mail-Einladung an registrierte User der IT-BUSINESS

7.900,-
¢ Promotion auf den Social-Media-Kanalen der IT-BUSINESS

nicht rabattierfahig

Administration & Services

¢ Einweisung lhres Fachreferenten

¢ Anmoderation, Hinfiihrung zum Thema

e Einbindung einer Umfrage in lhre Prasentation inkl. Auswertung

* Anmelde-Website mit Agenda

* Aufnahme und Produktion als On-Demand-Webcast auf IT-BUSINESS.de
 Teilnehmer-Reportings

Kombi-Live-Cast
Kombi-Live-Cast Channel & Entscheider: IT-BUSINESS.de + Insider-Portal 14.900,—

Alle Preise in €, zzgl. MwSt.

Social-Media Promotion-Paket inklusive
IT-BUSINESS@twitter mit 14.100 Follower
IT-BUSINESS@facebook mit 8.824 Fans
IT-BUSINESS@xing mit 8.874 Mitglieder

Stand: Oktober 2019

Profil Klassische Online-Werbung Eventbewerbung Whitepaper Unternehmens-Microsite Stand Alone Mailing Technische Daten

Leadgenerierung Newsletter-Werbung eBook Online Advertorial Live-Cast Partnerzone




tand Alone M

Profitieren Sie von maximaler Exklusivitat!
Mit einem Stand Alone Mailing erreichen Sie lhre Ziel- Co-Branded Header

IT-BUSINESS

usiness.de

kaspersky [T-BUSIIIIESS

gruppe mit lhrer Botschaft direkt in deren Postfach.
Sie liefern den inhaltlichen Input und die gewiinschte
Zielgruppe und wir kiimmern uns um den Rest!

Also MW SOLL

Mit Kaspersky in die.
Sicher. Umsatztrichti
+ ectacom IneRAmI NUVIAS O

Kaspersky
Cybersecurity.
Channel Days
2019

lhre Vorteile:
* Aufmerksamkeit in einer relevanten Zielgruppe Headerbild mit Dachzeile
* Qualifizierter Traffic auf die eigene Website (max. 60 Zeichen)
* Prominente und exklusive Darstellung ohne
Konkurrenten Text

¢ Co-Branding der Medienmarke
* Geringe Streuverluste

Preis pro Aussendung* 6.900,-
*6.000 Empfanger Alle Preise in €, zzgl. MwSt.

Text (Vorteile Ihres

I
kasperslcy s

Sehr geehrte Frau Gebauer,

Cybersicherheit ist nach wie vor eines der am starksten wachsenden Markisegmente im
IT-Bereich. Nutzen Sie dieses Potential gemeinsam mit uns.

Als Partner von Kaspersky bieten Sie Inren Kunden den zuverlassigen und

vielfach getesteten und
ausgezeichneten Produkdportfolios:

- Weltweit vertrauen tber 400 Millionen Benutzer und mehr als 270.000 Unternehmen
unseren Next-Generation Cybersecurity Technologien

Produktes/LGsung)

Call to Action

- Ganz gleich, auf welche Kundensegmente Sie sich spezialisiert haben: mit den
leistungsstarken L6sungen und Services des Kaspersky-Portfolios bedienen Sie sowohl
Unternehmen jeder Grofe und vertikalen Ausrichtung als auch offentiche Auftraggeber
und Privatanwender.

- Bieten Sie Inren Kunden bereits Security-L6sungen im MSP-Modell an oder denken Sie
dariiber nach, MSP-Leistungen in Ihr Portfolio aufzunehmen? Auch hier eroffnet Ihnen
die mit Kaspersky und profitable.

Cybersecurity Channel Days

Zwischen dem 04. September und dem 15. Oktober sind wir mit unseren Channel Days in
Deutschiand, Osterreich und der Schweiz unterwegs. Termine, Locations sowie Agenda-
Preview finden Sie hier.

zu lhrer Webseite

» JETZT REGISTRIEREN!

Ihr Team von Kaspersky

Viele Griite,




Partnerzone

IT-BUSINESS-Partnerzone -

lhre exklusive Prasenz im redaktionellen Umfeld

Die Partnerzone auf IT-BUSINESS.de ist der individuelle Bereich, den Sie mit In-
halten nach Ihren Wiinschen gestalten kdnnen. In lhrer Partnerzone kénnen Sie
aufgrund der redaktionellen Freiheit nicht nur lhre Werbebotschaft starker he-
rausstellen, sondern sich auch durch Whitepaper, Webcasts oder andere Multi-
media-Inhalte als kompetenter Losungspartner présentieren.

Durch die dedizierte Anreicherung von redaktionellem Content, der in Bezug zu
Ihrem Unternehmen steht, bekommt der User einen umfassenden Uberblick tiber
die Losungskompetenz Ihres Unternehmens.

Partner Zone — Premium Preis fiir
3 Monate
e Customized Design
¢ Individueller Content — mdgliche Bestandteile:
- Logo
- Link zum Firmenprofil
- Promo-Boxen fiir Whitepaper und Webcasts 22.500,—

- Testimonials
- Link zu aktuellen Veranstaltungen
- Auflistung der Whitepaper, Webcasts
- Advertorial
* Einspielung von redaktionellem Content
(z.B. News, Fachartikel, Tests, ...)
e Bannerpaket z. B. Leaderboard und Skyscraper

jeder weitere
Monat:
4.900,—

* Reporting
Alle Preise in €, zzgl. MwSt.
Profil Klassische Online-Werbung Eventbewerbung
Leadgenerierung Newsletter-Werbung eBook
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Whitepaper

Online Advertorial
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Technische Daten

IT-BUSINESS

Allgemeine technische Hinweise fiir Banner

W Dateiformate
HTMLS5, GIF, JPG, Rich Media

W DateigroRRe
Bitte beachten Sie die max. DateigroRe:
pro Element 49 KB

H Ziel-Link
Fiir jeden Banner anzugeben.

H Redirect- / Third-Party Advertising
Adserver ist maglich (Haftung liegt beim Kunden)

H Alternativtext
Mit dem Alternativtext (ALT-Tag) erscheint ein Text
{iber Ihrem Banner, wenn der User den Mauszeiger
auf den Banner bewegt. Bitte geben Sie den
Alternativtext bei der Buchung zusétzlich an.

H Textanzeigen
Textanzeigen fiir Newsletter und Website senden Sie
bitte bis drei Tage vor Erscheinungstermin per E-Mail
an lhren Account Manager.
Bitte teilen Sie uns die Link-Adresse, den Zeitraum fiir
die Schaltung, die vorab vereinbarten Platzierungen
sowie lhren Ansprechpartner mit.

H Animierte Banner fiir Newsletter
Bitte beachten Sie, dass im Qutlook 2007/2010 bei
animierten gif-Bannern nur der erste Frame
angezeigt wird. Die Animation kann Outlook ab
Version 2007 nicht mehr darstellen.

www.it-business.de

Datenlieferung

H Per E-Mail:
Bitte senden Sie Ihre Daten bis drei Tage vor
Kampagnenbeginn an Ihren Ansprechpartner oder an
banner@vogel-it.de.

Wir nutzen ausschlieBlich
HTMLS5 statt Flash!
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PRECHPARTNER demie.vogel

Vera Nikolic

Business Development &
International Accounts
0821 2177-159
vera.nikolic@vogel-it.de

Svenja Mohn

Head of Conferences
0821 2177-149
svenja.mohn@vogel-it.de

Eva Kanzler

Head of Summits

0821 2177-203
eva.kanzler@vogel-it.de

Daniela Schilling

Director

0821 2177-200
daniela.schilling@vogel-it.de

Nadia Richter

Event Manager

0821 2177-254
nadia.richter@vogel-it.de

Lydia Wagemann

Event Manager

0821 2177-191
lydia.wagemann@vogel-it.de

Anne Matern

Event Manager

0821 2177-108
anne.matern@vogel-it.de

Marlene Stelmach

Senior Event Manager

0821 2177-123
marlene.stelmach@vogel-it.de

Franziska Magai =4 Katharina Rimkus Bettina Spindler Alisa Holzbock

Event Manager Event Manager Junior Event Manager Junior Event Manager

0821 2177-171 0821 2177-124 08212177-127 0821 2177-255

franziska.magai@vogel-it.de katharina.rimkus@vogel-it.de bettina.spindler@vogel-it.de alisa.holzbock@vogel-it.de
Die Vogel IT-Akademie betreut die Veranstaltungen aller Marken der Vogel IT-Medien:

) 3 (7ZBLOCKCHAIN  /Z3CLOUDCOMPUTIN SDATACENTER /Z3DEV

Alexander Konrad Elena Miller @;INSIDER \S“INSIDER g‘ﬁqsou GOMPUTING ( INSI D%R @‘INSIDER @‘INSIDER

Multimedia & Technical Advisor Junior Event Manager

0821 2177-295 +49 (0) 821 2177-166 FSSECURITY  /73STORAGE Healthcare

alexander.konrad@vogel-it.de elena.miller@vogel-it.de \SZINSIDER  \SXINSIDER IT'B”S”"ESS eGovernment



PROFIL

VOGEL IT-AKADEMIE

~Gemeinsam erfolgreich” ist viel mehr als nur ein
Motto fur uns. Wir méchten unseren Veranstaltungs-
partnern und Teilnehmern wichtige Impulse fir die zu-
kinftige Ausrichtung und Gestaltung ihres Business
geben, damit sie ihre fihrenden Rollen im digitalen
Zeitalter behalten und weiter ausbauen kénnen. Dies
ist unser Antrieb und unsere Motivation seit mehr als
20 Jahren.

Wir verstehen uns als Bindeglied zu hochkaratigen
Vertretern aus Forschung, Wirtschaft und Politik und
stellen durch unsere Veranstaltungen die Weichen fiir
einen angeregten Austausch zwischen Branchenex-
perten und IT-Professionals. Durch die gute Zusam-

menarbeit mit unseren Fachmedien und das enge Ver
haltnis zu Lésungsanbietern und Besuchern, sind wir
mit unserem Themenangebot stets am Puls der Zeit
— oder sogar einige Schritte voraus. Unser Team sorgt
an erstklassigen Locations in Deutschland, der
Schweiz und in Osterreich fiir einen reibungslosen Ab-
lauf, damit Sie sich ganz auf Ihre Business-Ziele kon-
zentrieren konnen. Unsere maRgeschneiderten
Events, in die wir lhre Vorschldage und Ideen aktiv
miteinbeziehen, bieten den Besuchern nicht nur pra-
xisrelevante Vortrage, Workshops und Roundtables
mit hochkarétigen Referenten, sondern insbesonde-
re auch Ihnen eine ideale Plattform fir den regen Aus-
tausch mit lhrer Zielgruppe.

UNSERE VERANSTIALTUNGSFORI\/IATE

Eintdgiger Kongress mit Ausstellung,
Keynotes, Fachvortragen, Workshops,
Roundtables und Best Practices. In sechs
Top-Locations in DACH informieren sich
insgesamt 1.250-1.500 Teilnehmer Uber die
neuesten Trends und Technologien.

Zweitagiges Gipfeltreffen fir Manage-
ment-Vertreter mit Keynotes, Discussion
Panels, Thinktanks und Referenzprojekten.
Im exklusiven Teilnehmerkreis werden
Strategien, Technologien und Trends dis-
kutiert sowie Kontakte geknipft.

In Kleingruppen vermitteln unabhangige
Referenten wichtige Praxis-Themen fir
|TVerantwortliche in Unternehmen.

www.akademie.vogel-it.com 39

Unsere Besonderheit: Bereits im Vorfeld kdnnen Sie
Gesprachstermine mit den Besuchern effizient tber
unser MEET ME-Tool vereinbaren.

Wabhlen Sie aus unseren erfolgreichen Formaten das
Passende fir Ihr Unternehmen und lhre Ziele aus:

=f IT-SEAL SoSafe

TENZIR veronym.

E -SECUR&T
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FERENZEN & FACH emie.vogel-it.c

Die Konferenzen und Kongresse de_r Vogel IT-Akademie _smc_j themenbe_— VERANSTALTUNG TERMIN/ORT* VERANSTALTUNG TERMIN/ORT*
zogene Fachtagungen, zu denen sich Hersteller und Distributoren mit

IT-Lésungspartnern, -Entscheidern und -Professionals aus dem Mit-
telstand zusammenfinden.

Neuss

DATA2020 [ :V;';be:‘fgg ‘ DATA2020 [REEEESREEIEIES

e STORAGE & ANALYTICS
FACHKONGRESS | DEEP DVE-- SWISS B

Losungsanbieter erhalten durch Fachvortrage und eine begleitende . Miinchen

Ausstellung die ideale Gelegenheit, einem ausgewahlten Fachpublikum

neueste Losungen und Referenzen vorzustellen. Unser innovatives .06. Hamburg
( : (cLoun2020 REEERTE

INFRASTRUKTUR & SECURITY
AGHKONGRESS — AUST

Matchmaking-Tool MEET ME dient dazu, bereits vorab vielversprechen- SECURITY 2020 : X]VU"ZL’“"‘J
de Gesprachstermine zu vereinbaren und das eigene Netzwerk auszu- e PGB vETon o RS

; Miitden
bauen. Hochkaratig besetzte Keynotes unabhangigen IT-Experten aus For

schung und Wissenschaft erganzen das Format und préasentieren .09, Hamburg

zukunftsweisende Technologie- und Business-Trends. .09. Miinchen .
CLOUD 2020 Wiirzburg (DI PJI 27/28.10. Praffikon (S2)
e o B

Zusatzlich bieten wir weitere Formate innerhalb der Veranstaltung an, die - Neuss

gezielt die Intensitat der Zusammenarbeit fordern und somit den Nutz- f—
wert sowohl fiir Teiinehmer als auch Akademiepartner immens steigern: PARTNERSHIP ** 5 m— CHF

= ELEVATOR PITCH

Uberzeugen Sie potenzielle Neukunden und [T-Partner von Ihrer Supreme 29.000 14.000 17.500
Unternehmensexpertise. Premium 28.000 13.000 16.900
= FOCUS ON Topic Classic 22.500 10.000 13.500
Losungsansatze, Technologien, Best Practices und erfolgreiche Basic 10.000 6.000 7.500

Projekte zu lhrem gewahlten Schwerpunktthema.

= LIVE-DEMO
Stellen Sie live lIhre Losung vor und Uberzeugen Sie mit den richtigen £¢mm € = CHF

Argumenten.

. BU_SINE_SS STRATEGY WQRK§HQP . — o . Deep Dive 10.000 4.000 4.500
Teilen Sie konkrete Strategien fiir die Praxis. Ziel ist ein intensiver
Austausch.

= DEEP DIVE SESSION * Anderungen vorbehalten. ** Alle Preise verstehen sich zzgl. MwSt. Bei Buchungen von Veranstaltungen in der Schweiz in

Euro gilt der am Buchungstag geltende Wechselkurs.
Co-Marketing Discount! Bei Einlosung aller Ihrer VIP-Tickets durch die Zielgruppe erhalten Sie 10% des Partnership-Betrages
gutgeschrieben. Gilt nicht fiir die Zusatzpakete.

In einer technischen, interaktiven Hands-On-, Live- oder How-To
Session prasentieren Sie praxisrelevante Losungen.



SUMMITS

IT-EXECUTIVE
SUMMIT 2020

Der 15. ITFEXECUTIVE SUMMIT ist das interdiszipli-
nare Gipfeltreffen der Vogel [T-Akademie. Hier treten
»Digital Leaders« aus den Kernbranchen der deut-
schen Wirtschaft mit den Top-Managern der flihren-
den Solution Provider und [T-Anbieter in einen Strate-
giedialog Uber die wichtigsten Themen der
Digitalisierung und der damit einhergehenden Trans-
formation von Wirtschaft und Gesellschaft.
Der IT-EXECUTIVE SUMMIT gibt den Teilnehmern
wichtige Impulse fir die zuklnftige Ausrichtung ihrer
|T-Strategie und bringt sie in die Pole-Position, um ihr
Leadership auch im digitalen Zeitalter zu behaupten
und als Key-Player in ihren Mérkten weiterhin erfolg-
reich zu sein.

5./6. Marz 2020
Schlosshotel Kronberg, Frankfurt a. M.

e Termin:

e Teilnehmer: 25 - 30 personlich geladene Gaste

e Zielgruppe: Geschéftsfihrer / Vorstédnde der
Top-IT-Dienstleister, -Systemhauser
und Service Provider | Bekannte
Personlichkeiten aus Wirtschaft,
Wissenschaft, Forschung und Politik

| Ausgewahlte [T-Executives
Bei einem Vertreter vor Ort
15.900 €
Bei zwei Vertretern vor Ort
19.900 €

o Partnership:*

Y HOSTING &
\SERVICE PROVIDER
=2 awanos 2020

HOSTING & SERVICEAvv
SUMMIT2020 PROVIDER N

Die Anforderungen an Hoster und Service Provider
werden komplexer: ITK-Dienste auf einer eigenen In-
frastruktur bereitzustellen, das allein reicht haufig nicht
mehr aus. Vielmehr missen sie heute in der Lage
sein, Services von multiplen Plattformen in ihr
Leistungsangebot zu integrieren und zu managen. Der
9. »HOSTING & SERVICE PROVIDER SUMMIT« wird
diese Themen aufgreifen und bietet durch Keynotes,
Kundenreferenzen und interaktive Formate eine ab-
wechslungsreiche Agenda. Ein Highlight der Veranstal-
tung: die Verleihung der begehrten Readers’ Choice
HOSTING AWARDS 2020.

14./15. Mai 2020
Villa Kennedy, Frankfurt a. M.

e Termin:

120 - 150 Vorsténde,
Geschéaftsflihrer und Top-Manager

¢ Teilnehmer:
e Zielgruppe: Managed, Cloud & Hosting Service
Provider | Systemhauser |
RZ-Betreiber & Colocatoren |
Interne Dienstleister

o Partnership:* Premium Referenz 20.900 €
Premium Focus on 19.500 €
Basic 9.900 €

www.akademie.vogel-it.com 41

ENTERPRISE
(((. WORKSPACE g
SUMMIT 2020 - bs

Viele Unternehmen haben langst das Potenzial digita-
ler Workspace-Prozesse erkannt und passen sich und
ihre IT Delivery-Modelle an. Das Thema »Mobility« fin-
det daher im Unified Management des »Digitalen
Workspace« seine logische, technologische Fortent-
wicklung:

Es geht um den ubiquitdren Zugang und die Integrati-
on der Mitarbeiter zu den Geschaftsprozessen sowie
die Nutzung neuer Technologien wie 5G, loT, KI, Edge,
VR/AR im Kontext digitalisierter und mobilisierter Pro-
duktions- und Service-Ansatze.

Dieser Entwicklung tragt der »ENTERPRISE WORK-
SPACE SUMMIT 2020« Rechnung.

e Termin: 22. Oktober 2020
Villa Kennedy, Frankfurt a. M.

e Teilnehmer: 120 - 150 Vorstéande,
Geschéaftsflihrer und Top-Entscheider

® Zielgruppe: Anwenderunternehmen, Behorden
|T-Dienstleistungsunternehmen

. Partnership:* Premium Referenz 19.500 €
Premium Focus on 18.500 €
Basic 8.500 €

Preise in €, zzgl. MwSt. * Co-Marketing-Discount! Bei Ausschopfung lhres VIP-Kartenkontingents erhalten Sie 10% des Partnership-Betrags gutgeschrieben
Gilt nicht fur Workshops, Roundtables und Best-Practice-Vortrage




EVENTS

DATACENTER
DAY 2020

Der »DATACENTER DAY 2020« riickt mit Hinblick auf
die Automatisierung im Rechenzentrum und den Ein-
zug der kinstlichen Intelligenz in die Datacenter die
gesamtheitliche Betrachtung von IT und Facility in den
Fokus. Er widmet sich nicht nur den ,klassischen’ RZ-
Themen aus der Facility, sondern geht auch auf die
komplementaren Disziplinen der Datacenter und IT-
Automatisierung ein. Die interaktiven Formate schaf-
fen dabei eine wertvolle Plattform fur intensives Net-
working und bringen Vor- und Weiterdenkern aus dem
|T-Betrieb und -Monitoring mit Experten der Infrastruk-
tur-Planung und des -Managements zusammen.

e Termin: 06. Oktober 2020, VCC Wiirzburg

100 - 150 Entscheider (I, Facility,

Energie-Manager) aus Rechenzentren
der Wirtschaft und des Public Sector

e Teilnehmer:

e Zielgruppe: Rechenzentren | RZ-Planer, -Errichter,
-Betreiber, -Dienstleister | Colocatoren
ClOs/IT-Leiter | [T-Dienstleiter |

Managed & Cloud Service Provider

e Partnership: Premium/Vortrag 10.900 €
Premium/Live-Demo 10.900 €
Classic 8.900 €
Basic 3.900 €

FIT-Kongress & o
WIN-Award-Gala

Der FIT-Kongress »Females in IT — Future of IT« bringt
Unternehmerinnen, Managerinnen und Expertinnen
aus der IT zusammen, um sich zu vernetzen und aus-
zutauschen. Aus der Idee des »Women's IT Network«*
ist ein eigenes Event geworden. Auf der Kongress-
agenda stehen Keynotes, Thinktanks und Diskussions-
runden Uber die Veranderungen der [T-Branche und die
beruflichen Perspektiven. Dazu stehen explizit die He-
rausforderungen der Frauen im Fokus und welche Po-
tenziale ein héherer Anteil weiblicher Fihrungskrafte
in der [TIndustrie bietet. Auf dem Gala-Abend werden
die »IT Women of the Year« mit den WIN-Awards au-
gezeichnet.

26. November 2020

Villa Kennedy, Frankfurt a. M.
130 - 150 Vorstande aus der
IT-Branche bzw. die fir den

e Termin:

e Teilnehmer/
Zielgruppe:
|T-Bereich ihres Unternehmens
verantwortlich sind

® Partnership: Platin 9.900 €
Premium 5.000 €
Basic 2,500 €

Preise in €, zzgl. MwSt. * Co-Marketing-Discount! Bei Ausschopfung lhres VIP-Kartenkontingents erhalten Sie 10% des Partnership-
Betrags gutgeschrieben. Gilt nicht fir Workshops, Roundtables und Best-Practice-Vortrage

*Das Women's IT Network (WIN) wurde 2014 in Augsburg ge-
grindet. Unsere Ziele: Best Practice Sharing, Austausch, ge-
genseitige Unterstitzung, die nachhaltige Starkung von Frauen,
Begeisterung von jungen Talenten sowie die effiziente, inter
disziplinare Vernetzung weiblicher Fiihrungskréfte in der IT-Bran-
che. Mit einer aktiven Online-Community, regelmaRigen Tref-
fen und einem groRen Jahreskongress sorgt das \WWomen's IT
Network flr den personlichen Erfahrungsaustausch und for-
dert die nachhaltige Starkung von Frauen in der IT.
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MARKTFORSCHUNG

Sie wollen wissen, wie lhre Zielgruppe denkt? Was sie
kauft? Wie sie entscheiden wird? IT-BUSINESS liefert
Ihnen mittels Marktforschung die Basis fiir die Optimie-
rung lhrer Produkt- und Vertriebsstrategie.

Sie befragen die Leser von IT-BUSINESS {iber unser On-
line-Marktforschungstool zu Ihren Produkten, Lésungen
und Services. Um eine reprédsentative Teilnehmerzahl
zu erreichen, wird lhre Umfrage mit Promotion in Form
von Teaserboxen oder Bannern auf IT-BUSINESS.de
werblich unterstiitzt.

IT-BUSINESS

usiness.de

Online-Leserumfrage

* Max. 12 Fragen von lhnen geliefert

¢ Maglichkeit zum Einsetzen eines Gewinnspiels

¢ Programmierung der Umfrage auf IT-BUSINESS.de
* Promotion auf der Startseite von IT-BUSINESS.de
¢ Laufzeit: 4 Wochen

* Auswertung und Dokumentation der Ergebnisse

* Reporting der Teilnehmerzahlen und -profile

12.500,~

Alle Preise in €, zzgl. MwSt.

18» Was sehen Sie als Herausforderung fiir Ihr Wachstum in 2018?
Wahien e soviele wie Sie machten
A] Q schritt halten mit technischen Entwicklungen
8] Q Interne Systeme
<] Q Kundenerwartungen
0] O Preisstrategie
€] Q Ransomware / CyberSecurity
7] Q Obergang von Breakfix zu Managed Service Provider (MSP)
| O Allgemeine Wachstumsherausforderungen
#] Q Mitarbeiter / Training

1] Q Sales / Marketing.

Beispiel: Datto Online-Leserbefragung

19 Méchten Sie an der Verlosung teilnehmen?
Zu gewinnen gibt's:
1x Ticket zu DattoCon EMEA 2018 inkl. Flug/Ubernachtung und
5 x Datto NorthFace Jacken




DIREKTMARKETING

Weniger Streuverluste fir lhre
Direktmarketing-Aktionen

IT-BUSINESS verfiigt iiber eine bestens gepflegte
Adressdatenbank mit mehr als 30.000 Adressen aus dem
ITK-Channel-Umfeld. Fiir Ihre Direktmarketing-Aktionen
selektieren wir [hre Wunschadressen zielgenau. Nutzen
Sie das Know-how eines erfolgreichen B2B-Verlags fiir
den Versand lhrer Werbemailings!

Die Konfektionierung und Postauslieferung des Mai-
lings {iber unseren Lettershop-Dienstleister ist mdglich.

Beispiel Preis
Mailing an 10.000 Adressen

e personalisierter Serienbrief auf Ihrem Briefpapier

* Konfektionierung in gelieferte Fensterumschldge DIN lang 1.700,—-
* Gewicht unter 20 g

* Postauslieferung

« Selektion der Zielgruppe 1.890—
* Adressbereitstellung (einmaliger Gebrauch)

10.000 selektierte Adressen 3.000 -
Preis pro Adresse: 0,50 € '
Porto: 0,25 € pro Sendung 2.500,—
Gesamt 9.090,—

Alle Preise in €, zzgl. MwSt.
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VEROFFENTLICHUNGSLIZENZEN

IT-BUSINESS

WWW.IT-BUSINESS.DE

Sonderdrucke, ePrints, Veroffentlichungslizenzen

IT-BUSINESS steht fiir Berichterstattung mit hdchster
redaktioneller Qualitdt und Glaubwiirdigkeit. Ein Beitrag
tiber Ihr Unternehmen ist daher fiir Sie von gréBter Be-
deutung. Deshalb kénnen Sie fiir redaktionelle Artikel
eine Veroffentlichungslizenz erwerben, die es Ihnen er-
mdglicht, Artikel aus IT-BUSINESS als Imagewerbung
einzusetzen.

IT-BUSINESS

Die Fachzeitschrift fiir den ITK-Markt

s

B
Treibﬁass emhaus-Geschaft

PARTNER
PROGRAMME

ePrint (PDF)

Preis

Basis: In IT-BUSINESS
abgedruckter Print-Artikel

* eBook-optimertes PDF mit
Bildern & Grafik

* Auf Wunsch mit Platzierung
Ihres Firmenlogos

« VVerdffentlichungslizenz

480~
pro Artikel

Basis: Auf IT-BUSINESS.de
erschienener Online-Artikel

* \Web-optimertes PDF
ohne Bilder
o Veroffentlichungslizenz

185,—
pro Artikel

* eBook-optimiertes PDF mit
Bildern & Grafik

* Exklusive Neugestaltung des
Online-Artikels

¢ Auf Wunsch mit Platzierung
Ihres Firmenlogos

o VVeroffentlichungslizenz

780,—
pro Artikel

¢ Verlinkung zu Artikeln auf
IT-BUSINESS.de

gratis

Sonderdrucke (Offset-Druck)
Ab einer Auflage von 1.000 Exemplaren
wickeln wir fiir Sie ergénzend zum ePrint den
Druck lhres Sonderdrucks ab.

Format DIN A4

Papier 135 g Bilderdruck
gldnzend

Druck  4/4farbig Euroskala

Preise auf Anfrage
Gerne erstellen wir lhnen ein individuelles
Angebot.

Alle Preise in €, zzgl. MwSt.
Weitere Auflagen und Umfénge auf Anfrage.
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