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die optimale Display-Lésung fir Ihre Signage- oder Meeting-Anforderungen.

Besuchen Sie uns auf www.sharpnecdisplays.eu
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Die groBBen Entwicklungsschiibe der Zivili-
sation passierten nicht zuféllig. Sie pas-
sierten, weil sich die Menschheit an einem
Punkt befand, wo sie sich entscheiden
musste. Und wo sie Lésungen brauchte,
um diese Entscheidungen umzusetzen.
Wir stehen an dem Punkt, an dem wir
iberlegen miissen, wie wir unseren Le-
bensraum, unseren Planeten fiir kiinftige
Generationen erhalten. Die Chancen da-
zu waren aus zwei Grinden nie besser:

1. Wir haben einen weltweiten Konsens
dartber, dass wir unser Klima, unsere Welt
schiitzen miissen. Die Politik hat die Leit-
planken gesetzt.

2. Wir haben die Technologien, um einen
Sylvia Losel, neuen Hebel mit einer ganz anderen Di-
Chefredakteurin IT-BUSINESS mension ansetzen zu konnen. Die Digita-
lisierung eroffnet zahlreiche Moglichkei-
ten, die Welt von morgen zu gestalten.
Vernetzung, Automatisierung und KI sind
auf'einem Entwicklungsstand, an dem sie
nicht nur dazu eingesetzt werden konnen,
schneller, effizienter und profitabler zu
werden, sondern auch fur mehr Nachhal-
tigkeit und Umweltschutz.

Esgilt, die Ziele, die die Politik gesetzt hat,
in Einklang mit den Geschédftsmodellen
zu bringen. Es gilt, Dinge auszuprobieren,
neue Geschiftsmodelle, neue Losungen
zu entwickeln. Kiinftig werden wir unsere
Ideen im Zusammenspiel mit digitalen
Technologien entwickeln miissen, um die
Vernetzung von Menschen und Techno-
logien, von Klimazielen und Fortschritt,
von Ideen und Zukunftsvisionen zu ver-
wirklichen. Das erfordert vernetztes Den-

ken, kreativen Gedankenaustausch und Telefon: 089-242 39 90-10
Mut, neue Ideen zu entwickeln und neue E-Mail: info@online-usv.de
Wege zu gehen. www.online-usv.de

S\{ Lne LE}C}“

sylvia.loesel@it-business.de

USV: -SYSTEME A G
Luise-Ullrich-StraBe 8 - 82031 Grinwald
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email: irazahorsky@it-business.de
tel: 0821 2177 310

Ereignisse der kommenden
zwei Wochen. p ; Die Agenda der virtuellen Anga Com sieht mehr als 40 Konfe-
“ J renzpanels mit 180 Sprechern vor, erganzt um iiber 70 digitale
O e e . Showrooms von Unternehmen der Breitband- und Medien-
branche. Besonderes Gewicht erhalten im Programm die
Internationalitdt und die Glasfaserthemen. www.angacom.de/digital

' Zur Info ﬁ] J— WHERE BROADBAND MEETS CONTENT
®

E Anga Com Digital

8.6.

>> Mit unserem Contact Center
Day mochten wir CC-Experten
zusammenbringen, um uns
Uber Servicestrategien und

BILD: REDPIXEL - STOCK.ADOBE.COM

SAP ladt zur Sapphire Now

Die Sapphire Now EMEA wartet mit acht Themen-

schwerpunkten auf, die iiber vier Tage verteilt sind. technische Lﬁsungsa nsatze
Das Programm von SAP Deutschland ist integriert. wie CIOUd, BOtS, Secu rity und

Die acht Themenstrange bieten Live-Sessions mit
Interaktionsmaglichkeiten rund um die Themen

Sprachanalyse auszutauschen
Customer Experience, Finanzwesen, Personal- und Impulse ZU geben.
wesen, Industrien, IT, Mittelstand, Beschaffung

und Logistikkette. bit.ly/Sapphire-Now-2021 ’ F . " Daniela Dilger, Head of Group Contact Center Propositions bei Damovo

JUNI

BILD: AWS

SUMMIT
dW5S ONLINE

U

AE A

7.bis 11.6.

Apple Worldwide AWS Summit Online EMEA
Developers Conference Beim Builders' Day (9.6.) geht es um Cloud

Die Teilnahme an der virtuellen Computing sowie um aktuelle AWS-Produkte
WWDC(21 ist fiir alle Entwickler kosten- und -Services. Wahrend des Innovation Days
los und wird Einblicke in die Zukunft (10.6.) lernen die Teilnehmer, wie Unterneh-
von i0S, iPad0S, mac0S, watchOS und men Technologien einsetzen, um Innovatio-
tvOS bieten. nen voranzutreiben, Kundenprobleme zu
https://developer.apple.com I6sen und Geschaftschancen zu erschlieBen.
bit.ly/AWS-Summit-21

BILD: APPLE

9.6.

ISX IT-Security Conference
Auf der virtuellen ,ISX IT-Security Conference 2021“ der Vogel IT-Akademie treffen sich die fiih-

renden IT-Security-Entscheider und -Partner, um sich gegenseitig upzudaten, mit welchen

IT-Security Virtual Conference | BRI B e S R e L IR S R S LU E e e ey
konnen. Im September sind noch zwei Prasenztermine geplant. www.isxconference.de




DACH-Konferenz von
Kaspersky

Im Mittelpunkt der virtuellen
DACH-Konferenz steht die Sicher-
heitslosung Managed Detection
and Response (MDR), die
gegeniiber Endpoint Detection
and Response (EDR) durch eine
Automatisierung von Sicher-
heitsmalBnahmen und Funk-
tionsumfang punkten soll.
bit.ly/Kaspersky-DACH

Matrix42
Experience Day

Beim Experience-Day-Stream stehen auf dem
Programm: Live-Demos zu neuen Losungen,
Networking mit IT-Fachleuten und Workplace-
Experten zu Themen wie Cloud Transforma-
tion, Edge Computing, Office loT, Hyperauto-
mation und KI.

bit.ly/Matrix42-Experience-Day

14./15.6.

Axis Inspire: IP-Kameras und Partnerunterstiitzung IT-Sicherheitsgesetz 2.0

Bei der Axis Inspire, die online

stattfindet, zeigt der Hersteller -

von Netzwerkkameras Sicher-

heitsinnovationen und Uberwa- Lats DR
a world of

chungslosungen. AuBerdem ste- | gpportunities

hen Keynotes, Vortrdge und

Praxisberichte auf der Agenda. AKIS‘\

Fiir die Partner-Community gibt

es auch Moglichkeiten zum Austausch.

Timeline /10.2021 / IT-BUSINESS / 7

Wollen auch Sie Thre
Veranstaltung hier
ankiindigen? Dann
mailen Sie uns die
Informationen (Text, Bild)

bis spitestens zwei
Wochen vor Erscheinen

der néchsten Ausgabe an:
Timeline@it-business.de

14. bis 21.6.

Aetka-Geschaftsfiihrertreffen
gibt Impuls fiir die Zukunft

JederTag des digitalen Aetka-Geschaftsfiihrertreffens steht

im Zeichen eines Highlights: Einkdufermesse mit Angebo-

ten und Aktionen, Workshops, Seminare und Expertentalks,

ein Kooperationstag mit neuen und bewdahrten Verbund-
leistungen (on/offline) und dem zentralen Kooperations-
meeting inklusive externer Keynote. Das Rahmenprogramm
bilden tagliche Morningshows, die virtuelle Aetka-Nacht und
Neuerungen wie Chatrooms. www.aetka-treffen.de

JUNI

Webinarserie zum

In derWebinarreihe von Rhebo
stellen Referenten aus Politik,
Beratung und Energiebetrieb
die Novellierung des IT-Sicher-
heitsgesetzes (IT-SIG 2.0) aus
verschiedenen Perspektiven
vor. Die Auftaktveranstaltung -
hat das Thema, Angriffserken- BILD: RHEBO
bitly/Axis-Inspire-2021 nung und ganzheitliche Cybersicherheit. Was Energiever-

sorger beachten miissen.” als Schwerpunkt. bitly/Rhebo-IT-SIG

WEBINAR

CSXON/T

Cloud Security Virtual Conference — Austria mmm

16.6.
CSX Cloud & Security Conference

Die, CSX Cloud & Security — Austria 2021“ der Vogel IT-Akademie fokussiert die Themen-
felder Cloud-Migration und -Management sowie Cybersecurity. Sie bietet eine Plattform,
um Trends, Technologien und Losungsansatze kennenzulernen und sich mit IT-Entschei-
dern Osterreichs auszutauschen. www.csxconference.at




BILD: VRD - STOCK Al

Storage-Losungen
im Mietmodell
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POTENZIALE
& PARTNER

Besseres Abo-Modell bei Pure Storage

Mit dem Abonnementmodell Pure-as-a-Service bietet
Pure Storage eine Alternative zum bisherigen Modell
Evergreen. Dabei erhalten Endkunden eine Storage-
Appliance, bezahlen jedoch nur den tatsachlichen
Verbrauch. Der Mindestverbrauch
BQBrE'-*CfM‘ liegt bei 50 Tebibyte. Zudem konnen
' sie Tools nutzen fiir die Orchestrie-
rung, das Storage Management und
einen Kl-basierten Support.
Fiir die Partner entfallen ab sofort
zusatzliche Lizenzen und Support-
kosten. AuBBerdem erhalten sie einen
Servicekatalog, der die Preisgestal-
tung aufschliisselt. Ferner gibt es einen Rabatt von fiinf
Prozent des Vertragswerts, wenn Partner Vertrage bis
zu 100.000 Dollar (circa 82.000 Euro) iiber Pure-as-a-
Service abschlieBen. ms

.-ll

Check Point erweitert
die Margen fiir Partner

Vier wichtige Neuerungen kiindigt
Check Point mit der Aktualisierung
des Programms Partner Growth an.
Damit will der Security-Hersteller den
Umsatz und die Profitabilitat der
Reseller tiber den gesamten Verkaufs-
zyklus hinweg steigern.

Zum einen erhalten Partner, die Uber-
einkiinfte mit neuen Kunden registrie-
ren, eine zusdtzliche Marge von 25
Prozent. Zum anderen gibt es fiir den
Verkauf neuer Check-Point-Lésungen
wie etwa CloudGuard und Harmony
einen Rabatt von 15 Prozent. So soll es
fiir die Partner attraktiver werden, die
Anforderungen zu erfillen, die ihre
Kunden an die Absicherung von
Cloud-Umgebungen und Remote-
Arbeitspldtzen stellen.

Ingenieure der Reseller konnen sich
nun fiir die Dienstleistungen rund um
das Portfolio von Check Point zertifi-
zieren lassen. Dadurch sollen enge und

1
— H;I%-

Check Point will den Resellern dabei
helfen, ihren Umsatz zu steigern.

BILD: MONSTER ZTUDIO
- STOCK.ADOBE.COM

langfristige Kundenbeziehungen ent-
stehen und die Umsatze wachsen. Zu
guter Letzt bietet das Partnerpro-
gramm jetzt vorgefertigte Kampagnen,
die es den Partnern ermdglichen, be-
stehende Marketing-Inhalte zu tber-
nehmen und anzupassen, um ihre
Kunden besserzuerreichen. ms

DELL PRECISION 3560 MOBILE WOKRSTATION

DIE LEISTUNG
STECKT IM DETAIL.

Neu gestaltete mobile 39,6 cm (15,6")-Workstation mit Dell Optimizer
for Precision, die neuesten Intel® Core™ Prozessoren und NVIDIA® Pro
Grafikkarte fir eine erstklassige, immersive Benutzererfahrung.

nseren Distributionspartnern:

DellTechnologies.com/Precision

ER Windows10

Dell Technologies empfiehlt Windows 10 Pro fiir Unt



Cloudwiirdig und Innovations On
schliefden sich zusammen

Nicht nur Systemhauser biindeln ihre Kom-
petenzen unter dem Dach fremdfinan-
zierter Gruppen. Mit Cloudwiirdig aus
Magstadt bei Stuttgart, Innovations On
aus Ulm und der Innovations-On-Toch-
ter Di-On.Solutions aus Burgau bei Giinz-
burg schliefden sich jetzt drei fokussierte
Cloud-Dienstleister zu einem Konstrukt
zusammen. Als Investor steht dahinter die
hannoversche Private-Equity-Gesellschaft
Nord Holding. Zur neuen Unternehmens-
gruppe, die ihren fachlichen Schwerpunkt
auf Cloud Transformation und Managed
Cloud Services legen wird, soll innerhalb
von etwa acht Wochen ein weiteres Mit-
glied hinzukommen.

Im Zuge der Neugriindung erwirbt die
Nord Holding die Mehrheit an den Unter-
nehmen. Deren Manager tiben weiterhin
ihre Fithrungsfunktionen aus und werden
sich finanziell an der entstehenden Gruppe
beteiligen. Die Leitung der neuen Organi-
sation Ubernimmt Oliver Schallhorn, Mit-

Oliver Schallhorn, Mitgriinder von
Innovations On, iibernimmt
die Leitung der neuen Gruppe.

griinder von Innovations On, der in seiner
fritheren Laufbahn in Fithrungspositionen
bei Cancom und Fritz& Macziol (heute
Axians) tatig war. Unter welchem Namen
der Zusammenschluss auftreten wird, gibt

Markt & Trends / 10.2021 / IT-BUSINESS / 9

der Cloud-Entrepreneur noch nicht be-
kannt. Eine Marke werde in den kommen-
den Wochen aufgebaut.

Zum Leistungsspektrum der Gruppe, die
den Mittelstand und das Enterprise-Seg-
ment adressiert, geh6ren Beratung, Mana-
ged Services und Cloud-native Applika-
tionsentwicklung. Mit Innovations On als
AWS Advanced Consulting Partner und
Cloudwiirdig als Google Cloud Premier
Partner vereinen die Unternehmen bereits
Expertise fiir zwei Hyperscaler. Ein Kom-
petenzteam flr Microsoft Azure soll kurz-
fristig etabliert werden.

»2Durch die gemeinsame Aufstellung unter
dem Dach der Nord Holding kénnen wir
unseren Kunden die fiir sie passende Pub-
lic-Cloud-L6sung anbieten und zudem als
Multicloud Provider auftreten, so Schall-
horn. Mit dem Aufbau der Gruppe verfol-
gen die Unternehmen das Ziel, ,,in wenigen
Jahren einer der relevantesten Public-
Cloud-Dienstleister im deutschsprachigen
Raum zu werden®, erganzt Cloudwiirdig-
Grinder Florian Holz. Dabei werde man
keine Kompromisse eingehen, sondern zu
100 Prozent auf Cloud setzen. mh

Intel®

Leistung und Zuverlassigkeit, d
Ideen zu verwirklichen.

DELL OPTIMIZER FOR PRECISION
Unsere integrierte Kl-Plattform lernt Ihre Arbeitsweise

kennen und passt sich an, um ein intelligenteres,

personalisierteres Erlebnis zu schaffen.

PROFESSIONELLE GRAFIK

Grafikkarten der nachsten Generation von NVIDIA® fir

die reibungslose Arbeit in 2D- oder Einstiegslevel-3D-

CAD-Anwendungen.

KOMFORTABLES DISPLAY
UHD-Display mit helleren 400 co

mit Premier C
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AKTUELLE
ABKOMMEN

Brainworks vertreibt Produkte
von Untangle

Verteilte Standorte und
die steigende Home-
office-Arbeit befliigeln
die Nachfrage nach
Cybersicherheit, auch
bei kleinen und mittel-
standischen Unterneh-
men. Um dem Bedarf
gerecht zu werden, ver-
treibt der Miinchner
VAD Brainworks ab so-
fort die Produkte von
Untangle. Damit wolle man den deutsch-
sprachigen Mittelstand erreichen, so Ge-
schaftsfiihrer Derk Steffens. Zum Portfolio des
US-Herstellers gehoren eine Next Generation
Firewall und Firewall-Instanzen, die Unterneh-
men aufvirtuellen Maschinen oder Bare Metal
installieren konnen. Des Weiteren bietet
Untangle einige SD-WAN-Produkte an, mit
denen sich homogene Netzwerklosungen fiir
mehrere Standorte realisieren lassen. ms

Derk Steffens,
Geschaftsfiihrer
bei Brainworks

Tech Data nimmt Komprise ins
Herstellerportfolio auf

Der Broadliner Tech
Data hat eine europa-
weite Vertriebsverein-
barung mit Komprise,
einem Spezialisten fiir
intelligentes  Daten-
management, getrof-
fen. DieTechnologie des
US-Herstellers soll es
Anwendern erlauben,
Daten effizient zu ver-
walten und so zu struk-
turieren, dass sie deren volles Potenzial aus-
schopfen. Laut Craig Smith, Vice President
Analytics & loT in der europaischen Organisa-
tion von Tech Data, konnen Reseller dank der
Partnerschaft mit Komprise ihren Endkunden
jetzt Losungen anbieten, mit denen sie die
Kosten fiir Storage-Systeme, Backup und
Cloud-Speicher senken. ms

Intelligent Data
Management kann
Kosten senken.

Arrow zeichnet Vertrage mit
Juniper und Bitdefender

Das Portfolio wachst beim Distributor Ar-
row. Aktuell hat er Vertriebsabkommen
mit dem Netzwerkspezialisten Juniper
und dem Security-Hersteller Bitdefender
geschlossen. Mit ersterem bestand be-
reits bis 2017 mehrere Jahre lang eine
Partnerschaft in Deutschland. Wahrend
die Unternehmen in anderen europa-
ischen Landern weiterhin kooperierten,
nehmen sie die Zusammenarbeit hierzu-
lande jetzt wieder auf. Mittlerweile fokus-
siert sich Juniper auf Kiinstliche Intelli-
genz und Maschinelles Lernen. Vorallem
die Mist-KI-Technologie soll die Leis-
tungsfahigkeit und die Sicherheit von
Netzwerken verbessern. Dabei unter-
stutzt ein KI-Support den WLAN- und
SD-WAN-Betrieb. Hinzu kommen ein KI-
gestiitzter Netzwerkassistent, der sich um
die schnelle Fehlerbehebung, Trendana-
lysen und die Erkennung von Anomalien
kiimmert, sowie Microservices, die Up-
dates schnell bereitstellen.

Auch Bitdefenderwill mithilfe von Arrow
die Marktprasenz steigern. Die Managed
Security Services des Anbieters sind ab
sofort Giber die Cloud-Plattform Arrow-
sphere erhdltlich. Zu den Angeboten
gehoren Losungen fir die Verhaltens-
analyse und den Bedrohungsschutz. Ver-
triebspartner kénnen diese sowohl fiir
On-Premises wie auch in Cloud-Umge-

BILD: ROBERT KNESCHKE - STOCK ADOBE.COM

Arrow belebt die Partnerschaft mit Juniper
wieder und nimmt Bitdefender ins Portfolio auf.

bungen anbieten. Uber die Cloud-Platt-
form stellt Arrow den Partnern ein durch-
gangiges Cloud Lifecycle Management
bereit. Managed Service Provider kdnnen
auf dem Marktplatz ihre Leistungen an-
bieten, Implementierungen bereitstellen
und erhalten eine Ubersicht iiber Rabat-
te, Warnmeldungen, Rechnungen und
ihre SaaS-Abonnements und den laaS-
Verbrauch. Schon mit vorherigen Verein-
barungen hat Arrowdas Security-Portfolio
ausgebaut. Zu den Anbietern gehéren der
MSSP Secureworks und der Threat-Pre-
vention-Spezialist Opswat. ms

TIM arbeitet mit Rubrik zusammen

Mit den Produkten des amerikanischen Herstellers Rubrik erweitert der Distributor
TIM sein Portfolio. Die Losungen fokussieren sich auf Backup & Recovery hochvirtu-

TIM-Vorstand Jorg Eilenstein legt
Wert auf Schulungen fiir Partner.

BILD:TIIM

alisierter Umgebungen und hybrider Rechenzen-
tren. Unterstiitzend bietet der Wiesbadener VAD
auch Veranstaltungen zur Aus- und Weiterbil-
dung fiir Systemhduser an. Die Rubrik-Produkte
stehen zudem fiir Remote-Schulungen im TIM
Solution Center zur Verfiigung. ,Mit dem Rubrik-
Portfolio im Bereich Backup & Recovery, Archi-
vierung, Disaster Recovery und Ransomware
Recovery erméglichen wir unseren Partnern, die
Anforderung an moderne hybride und Multi-
Cloud-Infrastrukturen mit einer zukunfts-
orientierten Losung zu realisieren®, sagt Jorg
Eilenstein, Vorstand bei TIM. ,Wir fokussieren
sowohl das vertriebliche und technische Enable-
ment als auch die aktive Projektunterstiitzung
und -entwicklung unserer Partner in Deutsch-
land, Osterreich und in der Schweiz“ ms
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Dreger IT schlief3t sich
der Teccle Group an

Ein Dienstleister hilt Wort. Wie Anfang
Mai bei der Ubernahme von Smea IT
angekiindigt, hat die Frankfurter Teccle
Group gerade einmal drei Wochen spa-
ter eine weitere Akquisition abgeschlos-
sen: Der ebenfalls in der Mainmetro-
pole ansdssige MSP Dreger IT ist seit
20. Mai jlingstes Teccle-Mitglied. ,Als
Frankfurter Unternehmen war fiir uns
von Anfang an klar, dass wir in der Stadt
nicht nur mit einer Holding sitzen, son-
dern auch mit einer operativen Einheit
tatig sein wiirden®, sagt Sven Kalisch,
Managing Partner bei Teccle.

Damit hat die im Sommer 2020 ent-
standene Neugriindung, die im Dezem-
ber erstmals mit einer Akquisition auf
sich aufmerksam machte, mittlerweile
sechs Unternehmen erworben. Inner-
halb der Gruppe tbernimmt Dreger
nun den Lead fiir die Region Mitte und
zugleich die fachliche Rolle des Exper-
ten fiir Managed Services.

Der ITK-Spezialist, der 1992 gegriindet
wurde, hat sein Geschaftsmodell frith
auf das Dienstleistungsmodell ausge-
richtet und erzielt mittlerweile gut 80
Prozent des Deckungsbeitrags tiber
wiederkehrende Erl6se. Zu den Kunden
der Hessen zdhlen Organisationen mit
mehr als 10.000 IT-Arbeitsplatzen, fiir
die sie Leistungen im 24x7-Betrieb er-
bringen. ,Das Team um Jens Dreger hat
das reifste Portfolio an standardisierten
und liickenlos dokumentierten Mana-
ged Services aufgebaut, das ich bisher
im deutschen Systemhausmarkt gese-
hen habe“, betont Kalisch.

Der Frankfurter Dienstleister beschaf-
tigt knapp 50 Mitarbeiter, mit denen
das Teccle-Team auf mehrals 220 K&p-
feanwdchst. Griinder und Hauptgesell-
schafter Jens Dreger bleibt nicht nur
Geschaftsfithrer bei dem MSP, sondern
wird in dieser Funktion auch Mitglied
des Managements der Gruppe. Mitdem
Verkauf von Dreger IT erwirbt er eine
finanzielle Beteiligung an Teccle.

sIrotz unserer extrem erfolgreichen
Transformation war uns bewusst, dass
die ndchste Stufe der Unternehmens-
entwicklung nur gelingen kann, wenn
wir unsere Kompetenz mit der von an-
deren biindeln, begriindet Dreger den
Schritt. Das Unternehmen sei an einem

Jens Dreger hat sein Unternehmen friih auf
Managed Services ausgerichtet.

Tipping Point angekommen, an dem
es ,andere clevere Kopfe brauche, die
Dinge weiterdenken, vielleicht sogar
grofder denken®. Und solche Kopfe gebe
esinder Teccle Group. Umgekehrt wer-
de Dreger seine Kompetenz bei Mana-
ged Services und den Vorsprung, den
der Dienstleister auf einigen Feldern
besitzt, mit den anderen Mitgliedern
der Gruppe teilen, um Synergien zu
nutzen. ,Wir wollen aktiv die Zukunft
gestalten und haben dafiir nun den per-
fekten Partner gefunden.”

Mit der Teccle Group formiert sich eine
bundesweit agierende Dienstleistungs-
gruppe, der auf Sicht etwa zehn bis
zwolf Mitglieder angehoéren sollen. An-
spruch ist es, mit dem Leistungsport-
folio den kompletten IT-Bedarf mittel-
standischer Unternehmen abzudecken.
Dabei spielen Managed Services eine
zentrale Rolle. Zugleich verfolgen die
Frankfurter eine Cloud-first-Strategie,
die Kompetenz fiir On-Premises-Infra-
strukturen und hybride Szenarien ein-
schlief3t. Regional deckt Teccle mitdem
Rostocker MSP Smea den Nordosten
Deutschlands, mit dem Oberpfalzer
Systemhaus EDV-BV den Siiden und
mit dem Saarbriicker MSP ADD IT &
Consulting den Stidwesten ab. Dreger
fallt nun eine Liicke in der Mitte des
Landes. Zur Gruppe gehoren auch der
Firther Cloud-Spezialist Acontech und
dessen Tochtergesellschaft, der Secu-
rity-Anbieter Certvision. Die ndchste
Akquisition soll bald folgen. mh

BILD: DREGER IT
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GESUNDHEIT

:

Unter dem Motto,New2Next” erlebten Part-
ner, welche Zukunftsvisionen Also hat. Der
Broadliner wollte den Resellern auf seiner
Hausmesse aufzeigen, wie sie aus dem pan-
demiebedingten New Normal sowie neuen
Gesetzgebungen Geschaft generieren kon-
nen. Also hatte dabei nicht nur Themen
rund um das Homeoffice und das gemein-
same Zusammenarbeiten via Collabora-
tion-Losungen im Blick, sondern ebenfalls
Managed Services. Zudem haben sich die
Soester Gedanken tiber den Healthcare-
Bereich gemacht. Abgerundet wurde das
Programm durch das wohl immer aktuell
bleibende Thema IT-Sicherheit.

Das E-Health-Gesetz, das Krankenhaus-
zukunftsgesetz und viele weitere Initiati-
ven zeigen den Digitalisierungsbedarf im
Gesundheitswesen. ,Aufgrund freigegebe-
ner Fordergelder von 4,3 Milliarden Euro
ist das Potenzial fir unsere Partner hoch®,
betont Andreas Ruhland, Sprecher der
Geschiftsfiihrung bei Also Deutschland.
Projekte werden bis zu 50 Prozent gefor-
dert, 15 Prozent des Geldes soll in die IT-
Sicherheit flieflen. Das Gros der 100.000
Arztpraxen und 1.900 Krankenhduser in
Deutschland habe dringenden Digitalisie-
rungs- und Modernisierungsbedarf. ,Mit

“  FURS GESCHAFT

4,3 Milliarden Euro an Fordergeldern vergibt die 6ffentliche Hand

gin

BILD: CONORCROWE - STOCK.ADOBE.COM

dem Also-Okosystem und unserem umfas-
senden Support-Angebot kénnen unsere
Reseller sich in diesem Geschaftsfeld er-
folgreich positionieren.”

Praxis-IT ist fiir Reseller in vielerlei Hinsicht
attraktiv. Denn die Anforderungen sind
breitgefachert. Zu den Lésungsbausteinen
gehoren Internetanbindung, Peripherie
und IT-Security sowie Dokumentmanage-
mentsysteme, Drucker und Scanner. Zu-
dem brauchen viele Arzte inzwischen
Collaboration-Ldsungen fiir die professio-
nelle Videosprechstunde. Nicht zuletzt
werden moderne Praxen heute mit Digital-
Signage-Losungen ausgestattet. Ein Fokus
liegt bei Also auf IT-Sicherheit und auf Ser-
vice- und Wartungsvertragen. ,Attraktiv ist
die Moglichkeit, dank des hohen Service-
anteils und der Managed-Service-Poten-
ziale, langfristige Umsdtze zu generieren’,
so Ruhland weiter.

Managed Services waren auf der gesamten
Messe ein Schlagwort. Also will seine
Reseller bei ihrer Transformation zum MSP
unterstutzen. ,Wir wollen nicht unser
eigenes Modell auf das unserer Partner
stiilpen’, betont Mike Rakowski, Geschafts-

im Segment Healthcare. Grund genug fur den Distributor Also,
aktiv zu werden. Auf der virtuellen Channel Trends+Visions 2021
s zudem um weitere Zukunftsthemen.

fiihrer bei Also Deutschland. ,Wir beglei-
ten den Partner. Die Grundlage bildet da-
bei der Also Cloud Marketplace. Hier gibt
esindividuelle Services, sodass der Partner
sein Geschaft von A bis Z abbilden kann.*
Der MSP-Service-Katalog liefert eine Uber-
sicht derverschiedenen Angebote und Her-
steller - egal ob Backup und Disaster Reco-
very, Infrastructure, Cloud Computing
oder IT-Security Services.

Nun sind Managed Services kein wirklich
neues Thema. Geschrieben wird dariiber
seit mehr als zehn Jahren. ,Natirlich opti-
mieren wir bestehende MSP-Partner. Doch
der Anteil jener, die ihre ersten Schritte
wagen, ist hoch. So kénnen wir beispiels-
weise netzwerkbetreuenden Resellern mit
Managed Services zusatzliches Geschift
mit Storage oder IT-Security bieten. Ich
denke, wirwerden auch in fiinf Jahren noch
iber MSP fiir Einsteiger reden’, erldutert
Rakowski. Fiir diese Handler bedeute das
Modell einen Paradigmenwechsel von gro-
f3en, einmaligen Einnahmen hin zu regel-
mafiigen, kleineren Betrdgen. Diese Trans-
formation vollziehe sich in Schritten.

Die MSP Taskforce von Also empfiehlt den
Partnern neben den passenden Herstellern
oder Produkten fiir die eigenen Services
auch Tools fiir das MSP-Geschift. Der
Cloud Marketplace soll als zentrale Ange-
bots-, Administrations- und Abrechnungs-
plattform eine Entlastung bieten. Im
Gegensatz zu einzelnen Herstellerpor-
talen, sind dort alle Prozesse tiber ein ein-
ziges Tool managebar. Die Integration
eigener Services, die auf den einzelnen
Kunden aufgeschliisselte Abrechnung, und
die Nutzung als fiir das eigene Unterneh-
men gebrandete Self-Service-Plattform
sind weitere Vorteile.

Pandemiebedingt fand die Also-Hausmesse

zum zweiten Mal virtuell statt. Die Geschafts-
| fiihrung lieB durchblicken, dass sie kiinftig

hybrind — on- und offline — stattfindet.

Autor: Sarah Gandorfer
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SASE ,,AS A SERVICE® MIT
ARYAKA UND SECUCLOUD

Mit der Ubernahme von Secucloud erweitert der kalifornische Anbieter Aryaka seine
gemanagten WAN- und SASE-Losungen. Die SASE-Plattform von Secucloud soll das Port-
folio fur die Netzwerksicherheit aus der Cloud noch flexibler als bisher machen.

Durch die Akquisition des Hamburger Anbieters
Secucloud verbreitert Aryaka nicht nur das Port-
folio, sondern will auch verstarkt im deutschen
Markt, speziell dem ITK-Channel, Fuf$ fassen.
2009 gestartet als ,Pionier fur das Managed

Dennis Monner,
CEO von Secucloud ;
' f'-l'-“-‘ s b

Die Nutzung von ,,Cloud-first“-Architekturen hat
sich laut Aryaka seit der Corona-Pandemie noch-
mal beschleunigt. Denn Netzwerkangebote und
Netzwerksicherheit im , As-a-Service“-Modell
verlangen nach einer héheren Konvergenz zwi-
schen beiden Bereichen. Entsprechend hétten
sich die Plane in den Firmen, SASE-Architektu-
ren einzufiihren, sehr schnell weiterentwickelt.
In der Studie ,State of the WAN®, fiir die Aryaka
tiber1.300 Unternehmen weltweit befragen liefs,
gaben 29 Prozent der Unternehmen an, sie be-
fanden sich gerade in der Implementierung einer

SASE- oder SASE-ahnlichen Architektur. Weitere
56 Prozent planen, solch eine Architektur in den
kommenden zwolf bis 24 Monaten bereitzustel-

(¥ secucloud

&
'y

Wide Area Network®, unterhilt das Unterneh-
men aus Kalifornien jetzt Niederlassungen in
Indien, China, den Niederlanden, UK und Sin-
gapur. Partnerschaften bestehen zu den Hyper-
scalern Alibaba, AWS, Microsoft und Google
sowie zu Security-Anbietern wie Check Point,
Palo Alto, Radware, Symantec und Zscaler. Bis-
lang unterhalten die Amerikanerauch eine Part-
nerschaft mit der Deutschen Telekom. Jetzt
suchen sie Partner aus dem Channel, um die
gemanagten Losungen fiir das WAN und SASE-
Architekturen (Secure Access Service Edge) aus
der Cloud hierzulande zu vertreiben.

Die Secucloud-Plattform kombiniert eine Cloud-
basierte , Firewall as a Service“ mit einem Secure
Web Gateway und Funktionalititen zur Bedro-
hungsabwehr. Netzwerke und angeschlossene
Endgerate einschlief§lich WANS, der Cloud, tiber
Mobilfunk verbundene Devices und IoT-Gerate
sollen tiber die Plattform sicher miteinander ver-
kntipft werden. Mit dem Ansatz von Aryaka gibt
es laut Dennis Monner, CEO von Secucloud,
grofle Ubereinstimmungen. ,Genau wie Aryaka
hat sich Secucloud von Anfang an auf eine Cloud-
first-Architektur fokussiert, in der alles im As-a-
Service-Modell bereitgestellt wird.

len, was das starke Interesse am SASE-Markt
widerspiegelt. Hingegen wollen sich laut Studie
nur zwolf Prozent der Befragten allein auf ihren
Sicherheitsanbieter verlassen, simtliche WAN-
Komponenten zu liefern.

Zielgruppe von Aryaka sind mittelgrof3e bis sehr
grofde Unternehmen, die die Komplexitat ihrer
Netzwerke reduzieren und zugleich die Sicher-
heit in fachkundige Hande legen wollen. Sie kon-
nen ausvielen unterschiedlichen Bereitstellungs-
szenarien ihre individuelle SASE-Architektur
auswdhlen. Bei der Deutschen Telekom laufen
die Losungen des kalifornischen Anbieters unter
dem Telekom-Branding.

Mit der Integration von Secucloud werden nun
auch MSP-Partner gesucht, die die Cloud-Secu-
rity-Technologie des deutschen Anbieters mit der
»,SD-WAN as a Service“-Losung der Kalifornier
kombinieren und vermarkten wollen. Fur den
deutschen Markt und die Partner ist Monner fol-
gerichtig erster Ansprechpartner. Wie weit Secu-
cloud als Eigenmarke bestehen bleibt, ist gerade
noch in Diskussion. Der Hersteller unterstiitzt
Partner mit Verkaufsschulungen, Trainings und
Zertifizierungen. Im Zuge der Akquisition sind
auch neue Angebote aus dem SASE-Umfeld in
der zweiten Jahreshalfte geplant.

Zeit fiir SASE! 3
http://bit.ly/ITB-SASE-Zeit Eﬁ'm

Autor:
Dr. Andreas Bergler
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DER UNBEKANNTE DRITTE:
INSPUR UND DER CHANNEL

Inspur ist der weltweit drittgrofste Serverhersteller. Trotzdem ist das chinesi-
sche Unternehmen unter den IT-Systemhausern bisher keine grofe Nummer.
Thomas Nolden, DACH-Chef seit Januar, will das andern.

Die enorme Zahl von 11,8 Millionen Geriiten
setzte der chinesische Serverhersteller
Inspur im vergangenen Jahr ab. Damit ist
das Unternehmen hinter Dell Technologies
und HPE weltweit auf dem dritten Rang
und hatte 2020 auf dem chinesischen
Markt einen Anteil von 35,6 Prozent. Auf
dem deutschen Markt ist das Unterneh-
men allerdings erst seit knapp fiinf Jah-
ren aktiv, zunachst vor allem
im Direktgeschaft mit
Cloud-Provi-
dern. Die ersten
Distributions-
vertrage zeich-
nete Inspur so-
gar erst im Jahr
2019, zunachst
mit Also, dann auch mit DexxIT und
Acondistec.

Nun soll ein deutsches Team das Channel-
Geschaft auf dem DACH-Markt weiter an-
schieben. Denn fiir Jay Zhang, CEO von
Inspur Europa, liegt der Schliissel zum
Erfolg in der Zusammenarbeit mit lokalen
Partnern. DACH-Chef ist seit Januar
Thomas Nolden, mit zwolf Jahren bei Dell
und zwei Jahren bei Veritas ein alter Hase
im Business. Fiir ihn ergdnzen sich die drei
Distributoren perfekt: Also als Broadliner,
DexxIT als Spezialist mit Fokus auf das
Datacenter und Acondistec als VAD, der
lange Erfahrung mit chinesischen Herstel-
lern druch die Zusammenarbeit mit Hua-
wei mitbringt. Sie sollen Inspur dabei hel-
fen, Partner auf dem deutschen Markt zu
gewinnen, die ,einen golbalen Anspruch
haben und fahig sind, komplette Lésungen
anzubieten”, so Nolden. Als Kunden hat der
Manager dabei innovative Mittelstdndler
und o6ffentliche Auftraggeber im Blick, die
beispielsweise Projekte im KI- oder HPC-
Segment durchziehen wollen. Denn hier
ist Inspur mit mit einem grof3em Portfolio
an GPU-Servern und einem Marktanteil
von 16,4 Prozent einer der wichtigsten
Anbieter weltweit. Zudem ist der Herstel-

l“"i“ll”“”"”
A

l R1LD: INSPUR

Thomas Nolden ist Chef der
DACH Region bei Inspur Europa.

ler ein wichtiger SAP-Partner und liefert
daher fiir das Trio DexxIT, DextraData und
TTZ die Basis fiir eine SAP-S/4HANA-
Komplettlosung, die im lokalen Rechen-
zentrum ihren Platz findet.

Als groBen Vorteil von Inspur im Vergleich
zu anderen Serverherstellern sieht Nolden
das sehr schnelle Entwicklungstempo fiir
neue Systeme. Griinde dafir sind das sehr
grof3e Forschungs- und Entwicklungsteam,

das 60 Prozent der Belegschaft ausmacht,
und das agile JDM-Modell (Joint Design
Manufacturing). Dabei werden die Kunden
in jeden Schritt des Entwicklungsprozes-
ses eingebunden, um so innovative und an
die Kundenwiinsche angepasste Systeme
zu bauen. Auch die Lieferketten sind durch
ein modernes Supply-Chain-System eng
eingebunden. Zudem ist der Hersteller als
wichtiges Mitglied der Open-Compute-
Community sehr aktiv bei der
Schaffung von Standards fir
Serversysteme. So ist er bei-
spielsweise Pla-
tin-Mitglied des
Open Compute
Project (OCP)
und auch der
Openl9-Initiative beteiligt.
Eine weitere Stdrke von Inspur liegt laut
Nolden in der Regionalisierung. Die Sys-
teme fiir den europdischen Markt werden
in Ungarn gefertigt, und gemeinsam mit
den Partnern wird das lokale Servicenetz-
werk bestindig ausgebaut. Gesucht wer-
den dabei regional aktive Systemhduser
mit Ndhe zu ihren Kunden.

GroBen Wert legt Nolden auf die Losungs-
kompetenz seiner Partner. Daher machen
Schulungen und Zertifizierungen einen
grof3en Teil des Partnerprogramms aus, das
derzeit durch das neue deutsche Team
lokalisiert und ausgebaut wird. Hier hat der
Hersteller mit Jorg Schmidt, zuletzt fiir das
DACH-Geschift von Dynabook zustandig,
einen erfahrenen Experten fiir das Chan-
nelgeschift als Sales Manager gewonnen.
Der momentan noch etwas rudimentdre
deutschsprachige Web-Auftritt soll eben-
falls massiv ausgebaut werden, um den
Bekanntheitsgrad von Inspurin der DACH-
Region weiter zu steigern.

Mehr unter: 1

http://bit.ly/ITB-Inspur-SAP E" EE
I, :-E '“*

Autor:

Klaus Langer E
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F5 FOKUSSIERT ZUKUNFTS-
THEMEN MIT DEM CHANNEL

Beim Vertrieb komplexer P& | te ist das eigene Versténdnis
entscheidend. Deswegen steht bei F5 die We@bildung der

Partner im Vordergrund. Auf diese Themen wilksich F5 kinftig

e

Sich Zeit nehmen und Nihe schaffen. Diese
Tugenden haben Michael Berg geholfen,
als er Anfang des Jahres, mitten in der Pan-
demie, bei F5 angefangen hat. Als Director
Channel Sales ist ervon seinem Homeoffice
in der Schweiz aus verantwortlich fiir die
DACH-Region und Liechtenstein. Er leitet
ein flinfkopfiges Team von Channel Ac-
count Managern, das zustindig ist fur die
Fokusthemen Distribution, Enablement,
Akquise und Hyperscaler. Dabei steht im-
mer im Vordergrund, Mehrwerte fiir die
Channel-Partner zu schaffen.
Mittlerweile gehéren zum Okosystem
knapp 400 Partner. ,Jeder unserer Partner
bietet in irgendeiner Art und Weise
Managed Services an’, sagt Berg. Gerade im
DevOps- und Cloud-Umfeld sind fiir F5
neue Partner interessant, die Dienstleis-
tungen anbieten wollen. Als besondere
Zielgruppe will der Hersteller kiinftig Be-
ratungsunternehmen adressieren. Diese
machen Berg zufolge kein klassisches
Reselling, sondern erbringen erganzende
Leistungen, wie die Planung und Entwick-
lung von Architekturen.

Wie viele Technologie-Unternehmen gehort
auch F5 mit dem Angebot fiir Multi-Cloud-
Sicherheit und Anwendungsbereitstellung
zu den Profiteuren der Coronakrise. Als
Schlagwort nennt Berg Adaptive Apps.
Dabei geht es darum, das optimale digitale
Nutzererlebnis hinsichtlich der Bereitstel-
lung und Absicherung von Applikationen
zu schaffen. Wie Berg berichtet, ist dieses
Thema in den vergangenen 14 Monaten
enorm wichtig geworden. Denn: ,Applika-

tionen stehen immer im Vordergrund,
wenn es darum geht, Business-Modelle
umzusetzen. Sie sind deshalb heute
Kernthema eines jeden Unternehmens.
Schliellich will jeder den Bediirfnissen
seiner Kunden gerecht werden.

Auch derTrend zum Homeoffice spielt dem
Hersteller in die Karten. Denn bei der
Arbeit von zuhause aus miissen die Appli-
kationen ebenso sicher und leistungsfahig

<4

S

%d -@gshéﬁé’em  fokussieren.. .

BILD: F5

Michael Berg, Director Channel Sales bei F5,
will den Channel-Partnern dasselbe Knowhow
vermitteln, wie den eigenen Mitarbeitern.

Rechenzentrum gebunden. Edge 2.0 ver-
teilt Apps dem entgegen automatisiert iiber
das Rechenzentrum, die Cloud und die
Edge. Dadurch entfillt die manuelle Inte-
gration in Multi-Cloud-Umgebungen.

>> Consulting-Partner haben beim Endkunden
einen groB8en Einfluss. Das ist vielen mittlerweile

bewusst geworden.

sein wie im Biiro. ,Nichts ist schlimmer, als
zuhause zu sitzen, auf eine Taste zu klicken
und dann zehn Sekunden warten zu miis-
sen, dass irgendetwas passiert. Das totet je-
de Arbeitsmotivation®, sagt Berg.

Zudem hat F5 das Portfolio mit der Platt-
form fir verteilte Cloud-Dienste von
Volterra erganzt. Den Anbieter hat F5 im
Januariibernommen. Als Edge 2.0 bezeich-
nen die Unternehmen die Funktionen, die
Volterra auf der Plattform bereitstellt.
Damit will F5 komplette Infrastrukturen
als Software realisieren und somit die
Applikationen moglichst nahe am End-
verbraucher ausfiihren. Dafiir nutzt der
Hersteller Container-Technologie und
APIs. Den Netzwerkrand definiert F5 somit
selbst, wodurch die Datenverarbeitung um
ein Vielfaches schneller ist. Denn mit bis-
herigen Edge-Losungen, die F5 als Edge 1.0
bezeichnet, war der Netzwerkrand an ein

Michael Berg, Director Channel Sales bei F5

Dabei setzt der Hersteller eine End-to-End-
Verschliisselung ein.

Weil die Themen, denen sich F5 verschrie-
ben hat, so komplex sind, gehéren Schu-
lungen und Trainings sowohl intern wie
auch im Channel-Programm Unity+ zum
Alltag. Denn die Systemhauspartner sollen
sowohl die Implementierung, das Manage-
ment und die Beratung iibernehmen.
Aufierdemgibtesein Mentoring-Programm
fiir neue Kollegen und Partner, die darin
Unterstiitzung von Experten erhalten. Des
Weiteren bietet F5 den Partnern Margen,
die auch vom Investment der Reseller ab-
hangen, und einen Projektschutz bei der
Deal-Registrierung.

Das macht der
Mitbewerber:
bit.ly/Synopsys-AppSec
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Autor: Melanie Staudacher E i
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KEINE ANGST VORM

SPRINGEN

Ein cybersicheres Betriebssystem fur Industrieanlagen, ein SOC, das nicht nur IT-, sondern

auch OT-Umgebungen, Uberwachen kann - und das es als ,Managed“-Variante fur System-

hauspartner gibt. Kaspersky bewegt sich in neuen Welten.

Die ersteVersicherung ist jetzt in Frankreich
aus dem Cybersecurity-Geschaft ausgestie-
gen - auch weil das finanzielle Risiko wohl
nicht mehrabschdtzbar war. Der Fachkraf-
temangel sorgt fiir Druck bei Security-Ver-
antwortlichen in Unternehmen. Die Digi-
talisierungbefeuertschnelleVeranderungen
in der Infrastruktur und die Bedrohungen
nehmen zu. Wer seine Unternehmenswer-
te gesichert wissen will, braucht Lésungen.
Er braucht sie schnell, flexibel und auf al-
len Ebenen seiner Infrastruktur. Entspre-
chend hat sich das Portfolio der Security-
Hersteller in den vergangenen Jahren
drastisch gewandelt. Das klassische Ge-
schift gibt es zwar weiterhin, wie Walde-
mar Bergstreiser, Head of Channel Germa-
ny bei Kaspersky im Gesprach versichert,

doch bewegt sich der Anbieter zusétzlich
in ganz neuen Gefilden.

+Mit unserem Managed-SOC-Angebot bieten
wir einen Mehrwert. Wir gehen viel tiefer
hinein in die Prozesse und die Infrastruk-
tur, als das mit herkommlichen Remote
Services der Fall ist. Das ist heute ein ho-
listischer Blick in die IT des Kunden®, be-
schreibt Christian Milde, Geschaftsfithrer
DACH, eines der zahlreichen Angebote, die

>> Das MSP-Geschaft ist fiir uns
nicht neu. Mittlerweile machen das
rund 27 Prozent unserer Partner.

Kaspersky fiir seine Partner im Kécher hat.
Denn ein Managed SOC ist eben nicht nur
fiir Groflkunden gemacht, sondern fiirden
breiten Mittelstand. ,Managed Detection
and Response ist keine Frage der Grofie des
Unternehmens, sondern des Anspruchsan
Security", ist der Manager iiberzeugt. Vie-
len Kunden sei inzwischen das Risiko be-
wusst und viele, so Bergstreiser ,gestehen
sich ein, dass sie alleine nicht mehr zu-
rechtkommen®, Selbst Unternehmen, die

BILD: KASPERSKY

Waldemar Bergstreiser, Head of Channel Germany bei Kaspersky

BILD: WILFRED MAGNUSSSEN — ADOBE.STOCK.COM



eine IT-Abteilung haben, konnen oft kei-
nen 24/7-Support aufrechterhalten und
viele schatzen Kaspersky als ,second layer
of defence” - das Vier-Augen-Prinzip istal-
so in der IT-Security angekommen.

Der Hersteller hat ein Baukastensystem
ausgearbeitet und die Werkzeuge so ange-
passt, dass er fiir jeden Bedarf eine Losung
hat, mit derseine Partnerarbeiten konnen.
,Das MSP-Geschaft ist fir uns nicht neu®
betont Bergstreiser. ,Mittlerweile machen
das rund 27 Prozent unserer Partner.“ Eine
enorme Verschiebung registriert der Chan-
nel-Chef allerdings bei der Nachfrage. ,Die
Kunden sind auf der Suche. Der Bedarf an
Loésungen, die zusdtzliche Komponenten
iber Endpoint Security hinaus beinhalten,
haben zugenommen. Wir merken das bei
Endpoint- sowie Managed Detection and
Response, bei Threat Intelligence und auch
im OT-Umfeld. Es geht ja nicht nurdarum,
Angriffe zu verhindern, sondern darum,
den Betrieb aufrechtzuerhalten, um Um-
satz zu machen.

In puncto Managed-SOC-Expertise ist der
Kaspersky-Partner Save IT first ein guter
Ansprechpartner. Geschéftsfithrer Marco
Becker bestatigt: ,Auch wenn Kaspersky
das Managed SOC noch nicht so lange an-
bietet, sind die Kunden heifd wie Fritten-

>>Wenn Sie vom Zehner springen wollen,
konnen Sie auch nicht langsam machen.
Da miissen Sie einmal runter.

fett, um die Losungen einzusetzen.“ Es gebe
immer Berufsgruppen und Unternehmen,
bei denen es besonders schwierig sei,
Awareness zu schaffen. Paradoxerweise
seien das gerade Kunden, die es eigentlich
am notigsten hatten, wie Rechtsanwalte,
Steuerberater, das Gesundheitswesen und
mittelstandische Unternehmen im Allge-
meinen. ,IT-Sicherheit kostet zunachst erst
einmal Geld, ist aber nicht gleich direkt
wahrnehmbar und greift oft tief in die
Infrastruktur ein. Deshalb entsteht eine
Investitionsbereitschaft leider oft erst nach
einem Incident.”

Ein klassisches SOC in Eigenleistung zu be-
treiben, das sei fur viele Kunden einfach
nicht rentabel, fiihrt Becker weiter aus.
,und wir konnen das bereits fiir Grofien
von 50 bis 100 PC-Arbeitspldtze anbieten.”
Das Systemhaus fungiert dann als Schnitt-
stelle, es filtert die Ergebnisse, die das SOC
liefert, und sortiert False Positives aus. ,,Bei

>> Wir miissen eine Entmystifizierung
starten und vermitteln, was diese

Losungen bewirken.

den Kunden landet dann nur noch Rele-
vantes. Dasreduziert fiir die Fachabteilung
den Aufwand enorm.”

Das SOC selbst wird von Kaspersky betrie-
ben. Dort arbeiten mehrere Analysten-
teams, beispielsweise das Global Research
and Analysis-Team, Forensiker und ein Mo-
nitoring-Team, mehr als 150 spezialisierte
Experten weltweit. ,Das ist dann die
menschliche Expertise®, erklart Bergstrei-
ser: ,Davor stehen noch KI, ML und auto-
matisierte Vorgange.“ Was wichtig ist, wer-
de tber Protokolle zuriickgespielt. Es sei
Vereinbarungssache, ob die Kommunika-
tion tiber den Dienstleister lduft oder direkt
an den Kunden geht. Kaspersky liefert auch
eine Handlungsempfehlung mit, um die
Liicke schliefden zu konnen.

Fir Becker war es keine Frage, dass er das
Managed-SOC-Angebot in sein Portfolio
aufnimmt. Ohnehin ist erjemand, der gern
yeinfach mal macht*, wie ersagt. ,Wenn Sie
vom Zehner springen wollen, konnen Sie

e
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Marco Becker, Geschiftsfiihrer Save IT first

auch nicht langsam machen. Da miissen
Sie einmal runter. Ich gehe auch einmal das
Risiko ein, einen Bock zu schiefen. Wenn
das Neuland ist, muss man das naturlich
auch dem Kunden klar kommunizieren.
Aber das ist fiir uns nie eine Schwierigkeit
gewesen. Und wenn man die Sache so an-
geht, ist die Lernkurve exponentiell.

Becker ist nicht nur bei Managed SOC ein
Pionier, sondern hat seine Fiihler auch in
Richtung OT ausgestreckt. Nach seiner
Erwartung wird OT kiinftig immer stérker
mit IT vernetzt sein, um zum Beispiel beim
Materialverbrauch automatisch Nachbe-
stellungen zu generieren. ,Wenn wir hier
Schwierigkeiten haben, liegt es oft daran,
dass die OT-Ansprechpartner nichtaus der
IT-Welt kommen, sondern Ingenieure sind.
Aber wenn wir einmal die Briicke geschla-
gen haben, dann verstehen sie den Mehr-
wert unserer Security-Lésungen.”
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Christian Milde, Geschaftsfiihrer DACH von Kaspersky
Kaspersky hat ein cybersicheres Betriebs-
system entwickelt, das der Anbieter zum
Beispiel im Automotive-Bereich und in
Produktionsanlagen verbaut. Dabei arbei-
tet das Security-Unternehmen direkt mit
Herstellern zusammen und integriert die
Software in deren Produkte - Security-by-
Design sozusagen. , Dieses Betriebssystem
haben wir unldngst in einem Joint Venture
mit Siemens in das erste [oT-Industrial-
Gateway zur Absicherung von Industrie-
anlagen verbaut‘, beschreibt Milde ein zu-
kunftstrachtiges Geschiftsfeld, das auch
fiir den Channel interessant werden kénn-
te. ,Wir arbeiten gerade an WLAN-Gate-
ways fiir KMU, die dann den Partnern fiir
Projekte zur Verfligung stehen.
Ebenfalls stark im Kommen sind Audits fiir
Industrieumgebungen. Hier hat Kaspersky
eine Box entwickelt, die von Partnern bei-
spielsweise in der Produktionsumgebung
angebracht werden kann. Sie protokolliert
dann den Netzwerkverkehr, ohne Schnitt-
stellen nach drauflen. Zusammen mit dem
Kunden kann man die Ergebnisse auswer-
ten und gezielt iber Schwachstellen reden.
,Wir arbeiten mit ausgewdhlten Partnern
an einem Konzept, wie man das in den
deutschen Markt bringen kann®, bestatigt
Bergstreiser. Mit seinen ICS-Losungen
kann Kaspersky nicht nurindustrielle End-
points Giberwachen, sondern auch Senso-
ren, die Daten in den Maschinen erfassen.
Und genau so, wie sich iber das Managed
SOC die IT-Welt abbilden lasst, geht dies
auch mit der OT-Welt.

Auch wenn all dies technisch machbar ist,
gilt noch immer, dass viele Kunden gar
nichts von diesen Mdglichkeiten wissen
beziehungsweise ihnen skeptisch gegen-
tber stehen. Deshalb ist Milde klar: ,\Wir
missen eine Entmystifizierung starten und
vermitteln, was diese Losungen bewirken.
Eine Aufgabe, die Marco Becker bei seinen
Kunden schon erledigt, die aber bei vielen
Unternehmen noch nétig ist. Vielleicht
sollten sie, so wie Becker, den Mut haben
und einfach mal ,vom Zehner springen®.

Mehr zur 0T-L6sung:
http://bit.ly/Kas-1CS

Autor:
Sylvia Losel
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MIT KREATIVITAT UND

AP WA |
Was sind die Griinde dafiir, dass der Hersteller
Huawei und sein Channel im vergangenen Jahr
massiv gewachsen sind? Das Denken in Architektu-

STEILER LERNKURVE

&

ren, hohe Investitionenin Forschung, Entwicklung

und in die Partner. Hinzu kommen spannende

Zukunftsprojekte in Healthcare, Education und

dem Offentlichen Sektor.

Das ist charmant, weil ich damit meine
Infrastruktur erneuern kann, ohne einen

Operationssaal auch nur einen Tag vom Netz
zu nehmen - minimal-invasiv sozusagen.

Jorg Karpinski, Sales und Marketing Director Deutschland bei Huawei

»Wir sind im letzten Jahr gewachsen, weil
wir durch unsere Partner 54 Prozent mehr
Umsatz gemacht haben. Das ist phdnome-
nal! Man merkt Jorg Karpinski, Sales
Director Germany bei Huawei, die Begeis-
terung an, wenn er diese Zahlen nennt. Fakt
ist: In Deutschland brummt das Geschaft
- egal ob im Gesundheitssektor, in der 6f-
fentlichen Verwaltung, bei Schulen oder
bei Unternehmen. ,Wenn es um IT geht,
ist fast tiberall ein kleines Stiick Huawei-
Technologie mit dabei®, schmunzelt Kar-
pinski, wenn er betont, dass das chinesi-
sche Unternehmen im vergangenen Jahr
rund 16,7 Milliarden Dollar fiir Forschung
und Entwicklung ausgegeben hat und in
Europa die Nummer zwei ist, was die An-
zahl der Patente angeht.

Hohe Summen wendet der Konzern auch
fiir seine Partner auf. Denn die seien der
Motor fiir den Erfolg. Das Channel-Team
von Huawei wurde deshalb deutlich aufge-
stockt, um eine noch bessere Partnerun-
terstiitzung zu gewahrleisten. Auch hin-
sichtlich Marketing-Aktivitdten geht das
Unternehmen neue Wege. So hat der An-
bieter einen Marketing-as-a-Service-Shop
entwickelt. ,Dort finden sich fertige Mar-

keting-Kampagnen, auf die Partner gerne
zugreifen diirfen. So kénnen auch kleinere
Partner professionelle Kampagnen durch-
fiihren und so ihr Geschaft kraftig ankur-
beln", fithrt Karpinski aus.

2020 nahm der Vertriebsprofi zahlreiche
Verdanderungen im Channel wahr. ,Vielen
Systemhdusern sind Mittelstandskunden
weggebrochen, genau wie Grof$projekte
verschoben wurden. Der klassische Kunde
war damit beschaftigt, seiner Mannschaft
das Arbeiten von zuhause aus zu ermdgli-
chen.“ Daher waren Commodity-Produkte
wie Displays und Laptops stark nachge-
fragt, Segmente, in denen Huawei nicht un-
terwegs ist. Die Partner des Herstellers sind
auf Projektgeschaft ausgerichtet.

Wie also erklart sich der Umsatzgewinn?
,Wir machen neue Horizonte auf, und die
Pandemie hat bei vielen Partnern die Kre-
ativitat entfesselt.” Gerade kleinere Hauser
hétten sich neu aufgestellt und neue Ge-
schaftsfelder erschlossen. ,Wir als Huawei
hatten das Gliick, dass wir in Bereichen un-
terwegs sind, die nicht aufschiebbar sind,
zum Beispiel bei Storage.“ So haben Part-
ner, die im Public- und Education-Sektor
unterwegs sind, rund 38 Prozent mehr Um-
satz generiert, wie Karpinski berichtet. Die

BILD: AREEBARBAR — STOCK.ADOBE.COM

Verwaltung habe ein Riesenproblem: zu
wenig Personal fiir die Mammutaufgabe
Digitalisierung. ,Da kommen wir ins Spiel,
weil alle unsere Plattformen ein Manage-
ment- und ein Betriebssystem haben. Un-
sere Plattformen erlauben eine flexible
Ausrichtung. Und das ist es, was Kommu-
nen bendtigen.

GroBes Geschaftspotenzial fiir den Channel
sieht der Manager im Healthcare-Bereich.
Wahrend sich die 6ffentliche Wahrneh-
mung auf die elektronische Patientenakte
richte, liege das grundlegende Problem
aber in der Infrastruktur. Sie miisse erneu-
ert werden, um Datenaustausch zu ermog-
lichen. WiFi6 konne dabei eine wichtige
Rolle spielen, ist Karpinski tiberzeugt.
Denn die Technologie kénne den Access
Layer abl6sen. ,,Das ist charmant, weil ich
damit meine Infrastruktur erneuern kann,
ohne einen Operationssaal auch nur einen
Tag vom Netz zu nehmen - minimal-inva-
siv sozusagen”, fiihrt er zwinkernd aus.

Zum ausfiihrlichen
Gesprach:
http://bit.ly/Huawei-Plane FL'
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AFTERWORK-PARTY MIT
VIRTUAL-REALITY-BRILLE

Im Microsoft-Umfeld steht der Windows Business Solutions Club (WBSC) fiir eine vom
Konzern mehr oder weniger unabhangige Community. In virtuellen Zeiten fehlt der Kaffee-
plausch fiir's Networking. Der WBSC versucht, dafur ein virtuelles Format zu schaffen.

Eines vorweg: Formate des Windows Busi-
ness Solutions Clubs sind keine Veranstal-
tungen von Microsoft, wenngleich sich die
Inhalte ausschlief3lich um Microsoft-Tech-
nologien drehen. Bei den meisten WBSC-
Angeboten ist Manfred Helber mit seiner
IT-Trainings-Firma Organisator und Trai-
ner. Helber ist im Microsoft-Kontext ein
MVP, ein Most Valuable Professional. Das
ist ein Status, den Microsoft nur an Leute
vergibt, bei denen man sagen kann: Was
die im Microsoft-Kontext sagen, hat Hand
und Fufd. Der zweite Macher hinter WBSC
ist Sven Langenfeld, Senior Commercial
Category Manager DACH bei Microsoft.
Was die Schulungen angeht, hat er sich
schon vor einigen Quartalen von der Biih-
ne mangels Zeit verabschiedet. ,,Aber die
Afterwork-Events sind mir ein wichtiges
Hobby, da schneide ich mir gerne etwas von
meiner Freizeit ab‘, so Langenfeld.

Der Gedanke hinter den ,Manfred und
Sven: Virtual Afterwork Events“ ist, die Get-
together-Komponente besser auszuspie-

BILD: WBSC

len, die bei klassischen digitalen Veranstal-
tungen sonst oft verloren geht.

Und das geht so: Umgesetzt wird die virtu-
elle Afterwork-Party tiber Altspace-VR; das
ist eine kostenfrei verfiigbare App aus dem
Windows-Store. Die Plattform hat
Microsoft vor einigen Jahren gekauft. Auf
der letzten Ignite wurden dartiber die Key-
notes prasentiert und es wurde seitens
Microsoft bereits angedeutet, dass
Altspace-VR zu gegebener Zeit mit Teams
zusammenwachsen soll.

Ob sich Socialising im menschlichen Mit-
einander in die Altspace-VR verfrachten
lasst, muss sich erst noch zeigen: ,Wir sind
noch in den Anfangen. Derzeit haben rund
200 WBSC-Follower ein AltspaceVR-Kon-
tound einen Avatarangelegt und zwischen
40 und 50 sind bei den abendlichen Tref-
fen zwischen 18 und 20 Uhr jede Woche
dabei. Jeweils um 18:30 Uhr streamen wir
einen Vortrag zu einem aktuellen Thema
in dievirtuelle Welt. Dieser kann iiber Lein-
wande verfolgt werden, die in dem Areal

verteilt sind®, so Langenfeld, der dort zur
Wiedererkennung in einem blauen Look
auftritt. Helber tragt einen griinen Hut.

Man kann im 2D-Format via Bildschirm teil-
nehmen, oder in 3D beispielsweise mit ei-
ner, Oculus Quest 2 VR“-Brille. ,,Jeden Mo-
nat verlosen wir iibrigens eine davon’,
berichtet Langenfeld. Mit VR-Brille auf
dem Kopf lassen sich Dinge in die Hand
nehmen, beispielsweise ein Lichtschwert.
Die Kommunikation ist dhnlich wie im ech-
ten Leben. Wenn jemand in der Ndhe steht,
hort man ihn lauter, sind Leute weiter weg,
folgerichtig leiser. So ergeben sich Ge-
rduschkulissen und mitunter sucht man
sich mit seinem virtuellen Gesprachspart-
ner auch mal ein ruhiges Platzchen zum
Austausch. ,Wenn man so will, gibt es in
dervirtuellen Weltauch Vorteile gegentiber
der Realen. Nicht nur, dass man gefahrlos
mit einem Lichtschwert umherfuchteln
kann, sondern man kann auch andere Teil-
nehmer muten oder ausblenden, wenn sie
storen, was ja auch mal vorkommen kann®,
witzelt Langenfeld.

Ein anderes WBSC-Format ist der
WBSC#WEBDAY mit rund achtstiindigen
Fachschulungen mit 2.500 bis 4.500 Teil-
nehmern. Gestreamt wird auf LinkedIn
und Youtube und jeder kann sich das spa-
ter auch noch zeitversetzt anschauen.
WBSC#SUPPORT findet alle 14 Tage statt,
mit ein paar Dutzend Teilnehmern. Diese
haben die Méglichkeit und die Plattform,
um Support-Fragen zu stellen.
WBSC#SKILLS ist ein wochentlicher Web-
cast mit meist technischem Schwerpunkt
zu monatlich wechselnden Hauptthemen.
Da die Teilnehmerzahlen steigen, durfte
sich die Afterwork-Komponente im WBSC-
Spektrum etablieren.

Anmeldemaoglichkeit:
http://bit.ly/AW-WBSC

(=]

" Autor:
Dr. Stefan Riedl



DES EINEN GLUCK,
DES ANDEREN LEID

IT-Sicherheit ist laut dem jahrlichen Report ,2021 Evolving MSP Landscape® von Barracuda
MSP der grofdte Sorgenbringer fiir Unternehmen. Darin liegt die Chance fur Service Provider,
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die durch ein differenziertes Security-Services-Angebot am Markt punkten konnen.

BILDER: BY-STUDIO - STOCK ADOBE.COM

Befeuert durch die Digitale
Transformation sind aktuell zahlreiche
Systemhduser dabei, ihr Geschaftsmodell
zu Uberarbeiten und in die Cloud zu mig-
rieren. Um im hart umkdampften Cloud-
Markt mitzuspielen, reicht es fiir Service
Provider jedoch nicht aus, lediglich stan-
dardisierte Cloud Services anzubieten.
Eine Fokussierung beziehungsweise Spe-
zialisierung muss her. Denn Managed Ser-
vices haben sich bereits zum Standard-
repertoire entwickelt. Managed Service
Provider (MSP), die sich im Markt behaup-
ten wollen, mussen deshalb ihre Komfort-
zone verlassen und sich vom Wettbewerb
durch hoherwertige, komplexere Services
absetzen. Wahrend sogenannte ,Born in
the Cloud“-Unternehmen einigen ITK-
Dienstleistern, die bisher klassisch unter-
wegs waren, bereits einen Schritt voraus
sind, miissen Systemhduser, die sich am
Anfang ihrer Cloud-Reise befinden, ihre
Spezialisierung erst noch finden.

Barracuda MSP sieht in einer Spezialisie-
rung zum Managed Security Service Pro-
vider (MSSP) die grofite Chance fiir sich
transformierende Dienstleister. Denn laut
dem jahrlichen Report, 2021 Evolving MSP
Landscape“ sind Sicherheitsbedenken
(61%) der Haupttreiber fiir Unternehmen,
auf die Hilfe von Service Providern zuriick-
zugreifen. Dicht gefolgt von der steigenden
Komplexitat der ITK-Systeme (57 %), die

vergangenes Jahr
noch die Liste der Top-Treiber fiir Mana-
ged Services anfithrte. An dritter Stelle
wurde die wachsende Zahl an Remote-Mit-
arbeitern (55 %) genannt.
»Der Markt fir Managed Services bietet
mehr Moglichkeiten als je zuvor, sagt Brian
Babineau, SVP & General Manager bei Bar-
racuda MSP. ,Die Nachfrage nach IT-Secu-
rity ist da, vor allem bei Unternehmen, die
im Zuge der Umstellung auf Remote-Arbeit
Opfer von Cyberkriminalitit geworden
sind. MSPs miissen diese Kunden jetzt
ansprechen, ihnen die Fahigkeiten und das
Wissen vermitteln, das ihnen bis dato fehlt,
und sich selber als ein vertrauenswiirdiger
und kompetenter Service Provider positi-
onieren.”

59 Prozent der Studienteilnehmer gaben
an, dass sie ihr Dienstleistungsportfolio in
den vergangenen zwolf Monaten erweitert
haben. Ebenfalls 59 Prozent der Befragten
erwarten, dass Managed Services in diesem
Jahr 50 Prozent oder mehr ihres Umsatzes
ausmachen werden. 39 Prozent erwarten,
bis zu 50 Prozent ihres Gesamtgeschafts
durch Managed Services zu erwirtschaften.
Vergangenes Jahr haben bereits 48 Prozent
die Halfte ihres Umsatzes durch Managed
Services erzielt.

Den Studienergebnissen zufolge werden
Security Services fiir MSPs immer wich-
tiger. Die sicherheitsbasierten Services

Backup, Business Continuity und Disaster
Recovery (90 %), Endpoint-Security (82 %),
E-Mail-Security (80 %), Netzwerk-Security
(80%), Server-Security (77 %) und End-
point-Monitoring (75 %) fiihren 2021 die
Liste der angebotenen Services an.

MSPsrriicken ob ihrer Channel-Relevanz im-

mer starker in den Fokus von Herstellern.

Diese behaupten immer 6fter, ihre Partner-

programme und Portfolios seien inzwi-

schen ,MSP-freundlich“ Neben dedizier-
ten MSP-Partnerprogrammen sind jedoch
auch weitere Aspekte in der strategischen

Partnerschaft zwischen Service Providern

und Herstellern essenziell.

Laut dem Barracuda-Report 2021 Evolving

MSP Landscape*

e winschen sich 46 Prozent ein grofieres
Schulungs- und Zertifizierungsange-
bot,

e bendtigen 38 Prozent mehr technische
Unterstiitzung,

o erhoffen sich 36 Prozent mehr Marke-
tingunterstiitzung,

e erwarten 30 Prozent Hilfe bei der
Entwicklung des eigenen Geschaifts

e und 21 Prozent wiirden sich iiber eine
Erfolgsbeteiligung freuen.

| 4 Autor:
Sarah Bottcher

MSP-Transformation:
http://bit.ly/Service-Welt
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HOME ODER OFFICE?
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Seit rund 15 Monaten nimmt die Corona-
Pandemie in Deutschland ihren Lauf und
damit sind auch viele Angestellte seit tiber
einem Jahr im Homeoffice, um Kontakte
zu reduzieren und die Virusverbreitung
einzuddammen. Eine Studie des Personal-
dienstleisters Avantgarde Experts und der
Marktforscher von Splendid Research
zeigt, wie es den Menschen seit April 2020
bis heute im Homeoffice ergangen ist.
Durch die steigenden Impfzahlen und die
langsamen Riickkehr zur Normalitat keh-
ren auch wieder mehr Menschen zuriick
ins Biiro. Doch es macht den Anschein,
dass Arbeitnehmer innerlich zerrissen
sind: Einerseits sind sie sehr zufrieden wie-
der Office-Luft zu schnuppern, um der so-
zialen Isolation zu entkommen. Anderer-
seits bieten die eigenen vier Wande
weiterhin mehr Produktivitit und Ent-
spannung sowie weniger Stress.

Trotz dieses Dilemmas ist die Bereitschaft
zur Verdnderung - beruflich oder privat -
im Gegensatz zum Oktober 2020 drastisch
gesunken. Die Loyalitdt zum Arbeitgeber
bleibt trotz Homeoffice und Remote Work
hoch.

Unternehmerisch wiinschen sich die Studi-
enteilnehmer im Vergleich zum April 2020
vor allem eines: dass ihr Unternehmen die
Krise tiberlebt. Die Sehnsucht nach Inno-
vation im Vergleich zum Oktober 2020 ist
abgeklungen und weicht einem loyalen
Uberlebenskampf. Etabliert hat sich
Homeoffice bereits in der Arbeitskultur der
Unternehmen, und die Menschen haben
sich mal besser, mal schlechter arrangiert.
Uber die Hilfte der Befragten wiirde am
liebsten fiir immer von zu Hause arbeiten.
Wiare da nicht dieses sich immer deutlicher
herauskristallisierende Gefithl von Ein-
samkeit. Und auch die Stimmung wandert
immer weiter in den Keller.

Die Umfrage zeigt, dass die Befragten die
Auswirkungen der Pandemie dhnlich stark
spiren wie im April 2020. Sie sind nieder-
geschlagen, leiden unter Einsamkeit und
psychischen Beschwerden. Uberraschend
ist, dass vor allem Paare mit einem ver-
starkten Gefiihl von Einsamkeit (65 %) und
negativer Stimmung (71%) kdmpfen.

In Bezug auf die Arbeitsstatte scheint sich
nach einem Jahr Corona eine innere Zerris-
senheit breit zu machen. Erstaunlicher-

Ist das Homeoffice der heimliche Star oder der stille Verlierer nach der
Pandemie? Eine Studie von Avantgarde Experts zeigt, wie es den
Menschen bisher im Homeoffice ergangen ist und
wie das Lockdown-Auf-und-Ab am Gemit und
am privaten wie beruflichen Alltag zerrt.

weise sind diejenigen am zufriedensten, die
wieder jeden Tag im Biiro verweilen, an
letzter Stelle die, die ausnahmslos im
Homeoffice sitzen. Trotz geringerer Zuftie-
denheit will jedoch tiber die Mehrheit am
liebsten fir immer im Homeoffice bleiben.
Was immer mehr bréckelt ist die Work-
Life-Balance. Vor allem Mannern (52 %)
macht die mentale Entgrenzung zwischen
Arbeit und Privatleben mittlerweile zu
schaffen.

Fiir Unternehmen zeichnet die Krise eine
uiberwiegend gute bis sehr gute Bilanz. Die
Umstrukturierung auf digitale Kandle
bekommt aktuell sogar von tiber 80 Pro-
zent der Befragten Lob. Vor allem die Kon-
zerne sind es, die hier von ihren Angestell-
ten positiv bewertet werden. Im Vergleich
zur zweiten Welle ist die Sehnsucht nach
Innovation und Machertypen dem Wunsch
nach wirtschaftlichem Fortbestehen und
dem Erhalt von Arbeitspldtzen gewichen.
Sowollte noch im Oktober 2020 der Grof3-
teil der Befragten sowohl das beruflicheals
auch das private Leben umkrempeln. Ak-
tuell streben dagegen nur noch knapp 15
Prozent private und ein Drittel berufliche
Verdanderungen an.

Die reprdsentative Studie des Personal-
dienstleisters Avantgarde Experts {iber die
Arbeitswelt in Deutschland wihrend der
Corona-Pandemie 2020 / 2021 wurde unter
Arbeitnehmern im Alter von 18 bis 69 Jah-
ren durchgefiihrt (N = 505, 1.015, 1.008),
die wiahrend der Pandemie die Moglichkeit
zu Homeoffice haben. Befragt wurden sie
tber ein aktiv und passiv rekrutierendes
Online Access Panel durch Splendid
Research im April und Oktober 2020 sowie
im Marz 2021.

Mehr unter:
http://bit.ly/HO-pro

Autor:
Heidi Schuster



HIERHIN FLIESST
DAS IT-BUDGET

Eine Umfrage von Dynabook Europe zeigt, dass viele IT-Entscheider in diesem - - '3
Jahr hohere Budgets zur Verfugung haben. Dabei ist die Kaufentscheidung tiber '3 o
technologische Losungen durch Corona gepragt.

Digitalisierung hier, Transformation dort
und alles wegen der Corona-Pandemie. Um
am Ball zu bleiben, stocken jetzt viele
Unternehmen ihr Budget auf. Das zeigt die
Umfrage ,The Hybrid Shift: Managing an
increasingly remote workforce® von Dyna-
book Europe und der Marktforschungs-
agentur Walnut Unlimited, fir die ins-
gesamt 1.005 leitende IT-Entscheider in
mittleren und grofden Unternehmen be-
fragt wurden. 65 Prozent der europdischen
IT-Entscheider haben demzufolge in die-
sem Jahrhohere IT-Budgets zur Verfiigung.
In Deutschland planen 63 Prozent der 202
Befragten, ihre finanziellen Mittel aufzu-
stocken, Spitzenreiter sind Spanien (71%)
und die Niederlande (70 %). Hauptgriinde
dafiir sind die zunehmende Verbreitung
von mobilen Arbeitspldtzen sowie die stei-
genden Sicherheitsanforderungen.

Hinsichtlich der Branchen sind die Finanz-
dienstleister am investitionsfreudigsten: 76
Prozent m6chten mehr fir IT ausgeben,
wahrend 73 Prozent der IT-Entscheider in

BILD: PHILIP STEURY - STOCK ADOBE.COM

der Fertigungsindustrie zusatzliches Bud-
get bereitstellen. Schlusslicht ist der Ein-
zelhandel: Lediglich jeder zweite Befragte
(54 %) gab an, dass sein Unternehmen die
IT-Ausgaben steigert.

Klarer Treiber der Budgeterh6hungen sind
die sich wandelnden Arbeitsplatzmodelle.
Ausder Studie geht hervor, dass 55 Prozent
der Mitarbeiter in Deutschland auch nach
der Pandemie flexibel beziehungsweise
von zu Hause aus arbeiten werden. Vor der
Krise lag der Anteil bei 48 Prozent. Auf die
Frage, wie deutsche Unternehmen die Pro-
duktivitat ihrer zunehmend ortsunabhéan-
gigen Belegschaft sicherstellen, gaben 57
Prozent an, die Mitarbeiter mit mobiler
Hardware auszustatten. 49 Prozent m6ch-
ten zudem den IT-Support fiir Remote-
Anwender ausbauen. Knapp jede dritte
Organisation bietet zudem Weiterbildun-
gen fiir IT-Themen an.

Die Studie zeigt, dass Unternehmen die
Digitale Transformation weiter beschleu-
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nigen. Sie statten sich mit einer robusten
IT-Infrastruktur aus, um den Anforderun-
gen zunehmender Remote- und Hybrid-
Arbeitspldtze Rechnung zu tragen. 52 Pro-
zent der Unternehmen aus Deutschland
sehen dabei ihre gréf3ten Schwerpunkte in
der Anschaffung von Cloud-L6sungen, 48
Prozent bei der Verbesserung der Sicher-
heitsinfrastruktur sowie 47 Prozent bei der
Ausstattung der Mitarbeiter mit Hardware.
Hierbei zeigen sich die Auswirkungen von
Covid-19 auf die Kaufentscheidung tech-
nologischer Losungen: 75 Prozent der
deutschen Unternehmen legen im Ver-
gleich zu vor der Pandemie grofieren Wert
auf eine sichere Software. Notebooks ha-
ben fiir 73 Prozent eine héhere Prioritét,
dicht gefolgt von Cloud-Lésungen (66 %)
und Kollaborations-Tools (65 %).

Die Studie unterstreicht zudem, dass Note-
books hierzulande ein hoher Stellenwert
beigemessen wird. Demnach planen 67
Prozent der deutschen Unternehmen, in
den nachsten zwolf Monaten weiter in
Notebooks zu investieren. 40 Prozent
mochten die Nutzung von Tablets erhéhen.
Desktop-PCs wollen lediglich 27 Prozent
der Befragten anschaffen. Damit liegt
Deutschland im europdischen Vergleich an
der Spitze. In Spanien werden beispiels-
weise 52 Prozent der Organisationen wei-
ter in Desktop-PCs investieren.

In Deutschland spielen beim Kauf neuer
Gerdte vor allem die Konnektivitaitsmog-
lichkeiten und Sicherheits-Features eine
entscheidende Rolle (bei jeweils 81% der
Befragten), gefolgt von der Performance
(79%). Platz vier der wichtigsten Merk-
male belegt die Widerstandsfahigkeit mit
76 Prozent. Auf das Design wird immerhin
noch von 36 Prozent der Entscheider
besonderen Wert gelegt.

* Mehr unter:
)

- http://bit.ly/itbudget21
=1
:Lf. Autor:

J Heidi Schuster
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DAS LIEFERKETTENGESETZ
KOMMT: WAS IST ZU TUN?

Gegen Kinderarbeit sowie Ausbeutung der Menschen in armeren Landern und fir den
Umweltschutz ist das Lieferkettengesetz gedacht. Nicht alle deutschen Unternehmen sind
betroffen. Die Umsetzung ist teuer. Wer es richtig macht, kann sein Image aufpolieren.

Das Bundeskabinett hat den Entwurf des
Lieferkettengesetzes (LiefKettG) beschlos-
sen. Der Fokus liegt auf dem weltweiten
Schutz von Arbeitnehmern sowie auf der
Umwelt. Entsprechend sollen deutsche
Unternehmen sich verpflichten, dass ihre
Lieferanten, auch die mittelbaren, weltweit
bestimmte arbeits- und umweltbedingte
Mindeststandards einhalten. Konkret ver-
hindert werden soll damit beispielsweise
Zwangs- oder Kinderarbeit. Das Gesetz
betrifft die Unternehmen je nach Gréfde zu
unterschiedlichen Zeitpunkten. So sind
Unternehmen mit tiber 3.000 Arbeitneh-
mern ab 1. Januar 2023 zur Einhaltung ver-
pflichtet. Ein Jahr spater soll die Regelung
fiir Firmen mit mehr als 1.000 Arbeitneh-
mern greifen. Zusatzlich plant die EU ein
europaweites Lieferkettengesetz. Mit dem
Bundesamt fiir Wirtschaft und Ausfuhr-
kontrolle Giberpriift eine Behorde die Ein-
haltung. Sie kontrolliert die Unterneh-
mensberichte und geht eingereichten
Beschwerden nach. Stellt sie Versdumnisse

BILD: PETER DENOVO - STOCK.ADOBE.COM

oder Verstof3e fest, kann sie Bu3gelder ver-

hangen oder Unternehmen von der 6ffent-

lichen Beschaffung ausschliefien.

Was gilt es also kiinftig zu beachten?

® Angemessenheit des Unternehmens-
handelns: Das Unternehmen bekommt
einen Ermessens- und Handlungs-
spielraum bei der Wahl der Maf$nah-
men. Welche Risiken wie adressiert
werden, hdngt von der Lage ab.

® Menschenrechtliche Sorgfalt: Das
Unternehmen muss nachweisen, dass
entsprechende Risikovermeidungspro-
zesse eingefiihrt wurden, die machbar
und verhaltnismafig sind.

® Angemessenes Risikomanagement:
Das Risikomanagement dient dem
Ziel, Risiken und mogliche Gesetzes-
verstof3e entlang der Lieferketten zu
identifizieren, zu verhindern, zu
beenden oder zumindest zu minimie-
ren, wenn eine Beendigung nicht
moglich oder mit einem zu grofiem
Aufwand verkniipft ist. Unternehmen

sollen die dazu nétigen Hilfsmittel zur
Verfiigung stellen, um eine Uberwa-
chung zu garantieren.

® Angemessene Abhilfemafinahmen:
Hierdurch sollen, basierend auf der
Risikoanalyse, bereits realisierte oder
bevorstehende Bedrohungen beendet
oder zumindest minimiert werden.

o Dokumentationspflicht: Sie dient als
Grundlage fiir die behordliche Durch-
setzung der Sorgfaltspflichten. Zudem
ist sie wichtig um die Pflichterfiillung
nachzuweisen.

® Betretungsrechte: Behorden diirfen die
Raumlichkeiten des Unternehmens be-
treten und besichtigen.

® Beschwerdeverfahren: Die Gesetzes-
begriindung besagt, dass die Unter-
nehmen ein internes Beschwerdever-
fahren errichten kénnen oder sich an
einem externen beteiligen.

Betroffene Unternehmen miissen also ihre

Compliance-Anforderungen anpassen. Da-

zu zdhlen unter anderem: die Einstellung

eines Menschenrechtsbeauftragten, die

Schaffung der notwendigen Infrastruktur,

die Ausarbeitung einer Risikoanalyse, die

Organisation und Verwaltung des Be-

schwerdeverfahrens und die Dokumenta-

tions- und Berichtspflicht.

Kritiker verweisen darauf, dass der
Menschenrechtsschutz eine hoheitliche
Aufgabe des Staates sei. Die einseitige Ver-
pflichtung der Lieferanten kann ein Wett-
bewerbsnachteil sein, so dass sich deutsche
Unternehmen aus Markten wie Afrika, Asi-
en oder Stidamerika zuriickziehen miiss-
ten. Zudem sei die Umsetzung kostspielig.
Gleichzeitig bietet das Gesetz eine Markt-
chance: Immer mehr Verbraucher legen
beim Kauf Wert auf die Einhaltung von
Sozial- und Umweltstandards.

). Mehrunter: Ly
http://bit.ly/ITBliefer E E
Autor:

Sarah Gandorfer E



Digital Signage
Hospitality Displays
Desktop Monitore

INTyZ

Display Solutions
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Interaktive Losungen
fir Meetingraum & Klassenzimmer

Jede Menge Raum fiir kreative Ideen:
Als 85 Zoll groBBes UHD-Display mit
intuitiver Touchfunktion kann der
Samsung Flip 2 vielseitige interaktive

Maoglichkeiten fir eine effiziente
Zusammenarbeit schaffen.

Jetzt fir Schulen ideal ergénzen mit
SmartMetals Wandhalterungen inkl.
elektrischem Lifter und individuell
konfigurierbaren Tafelelementen!

Jetzt informieren

e +49 201 24714 50

display.solutions@itz-essen.de

Jetzt den Flip 2 testen!

Als Full-Service Distributor bieten wir unseren
Fachhandelspartnern die Moglichkeit einer

- g kostenfreien Leihstellung des Samsung Flip 2
fanareciiitegey B WMB85R: mobil als WOWMAKER mit Flightcase,
Supplyares: 89.5sqm S elektrischem Lifter & Konferenzsystem!
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¥ High-capacity electri
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DIGITALE KOMMUNIKATION
IN UNTERNEHMEN

Seit Beginn der Corona- = Digitale Kommunikation nimmt in der Pandemie weiter Fahrt auf

Pandemie ist auch in Welche der folgenden Kanale fur die interne und externe Kommunikation nutzt thr
e e digi- Unternehmen hauhg ader sehr haufig?
tale Kommunikation T i
immer wichtiger gewor- =_ -
den. So nutzen zwei | — 5 :
Drittel hdufig Messen- Messenger-Dienste [N e
ger-Dienste und Video- I _ém ih S 100%
konferenzen. Die Smart- B : = 7020 =] E-Mail*
phone-Nutzung ist auf digital Social Media [ 51, Gy
89 Prozent gestiegen Rlazabach sieios: T ™ =5
(2018: 51 %). e 3 98%
Fax ik Festnetz*
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»Seit die Coronavirus-Impfprogramme
angelaufen sind, haben Spammer sie als
Lockmittel adaptiert. Die Wahrscheinlich- stammten rund 15 Prozent der
keit, iiber solche unseriésen Angebote Spam-Angriffe weltweit aus

sgh;lelllte_r ﬁn Ir;flllf‘fungen zu gelangen, Deutschland, wie im vergangenen
sind gieich nuil. Jahr der global zweith6chste Wert.

Im ersten Quartal dieses Jahres

Tatyana Shcherbakova, Sicherheitsexpertin Kaspersky

Digitale Sprechstunde Gehalter von IT-Kraften uber-
Nach einer Studie von Allensbach im Auftrag von Frese- durchschnittlich gEStiegen

nius liegt Deutschland bei der Digitalisierung der Medi-
zin weit hinter andere Lander zurtick. Vor allem Spanien
aber auch die USA sind deutlich weiter.

Trotz Corona entwickeln sich die Lohne in der IT-Branche
im Vergleich zu anderen Berufsbereichen tiberdurch-
schnittlich gut. Zu diesem Ergebnis kommen die Analysten

AL ; s ; G von Compensation Partner im Rahmen der IT-Studie 2021.
Digitalisierung spielt fir Spanier grofite Rolle P
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BENQ CS-SERIE

Profi-Displays fur die neue Arbertswelt

Hybrides Arbeiten ist die neue Normalitdit der modernen
Arbeitswelt. Dabei sind insbesondere Homeoffice, offene
BUrokonzepte mit wechselnden Arbeitspldtzen und zusdtzliche
Arbeitsstandorte im Fokus. Mit dieser neu gewonnenen
Flexibilitdit stehen Unternehmen vor der Herausforderung,
die standortlbergreifende Kollaboration von Teams mithilfe
innovativer Technologien aufrecht zu erhalten. BenQ prisentiert
die neuen Displays der CS-Serie fir eine intuitive und reibungs-

lose Zusammenarbeit.

EFFEKTIVES ARBEITEN NEU DEFINIERT

Die CS-Displays sind ideale Partner fir professionelle Prasen-
tationen und bieten darlber hinaus beste Voraussetzungen fur
die interaktive Zusammenarbeit an Projekten. Mit Duo OS und
Duo Windows kénnen verschiedene Betriebssysteme oder An-
wendungen gleichzeitig auf dem Bildschirm ausgefihrt werden,
wahrend BenQ InstaShare 2 sogar die parallele Darstellung von
bis zu neun Endgerdten ermdoglicht. Das Account Management

System von BenQ sorgt fUr einen standortunabhdngigen Zugriff

E(E
R

Jetzt scannen und mehr erfahren!

auf alle Dateien Uber die Cloud.Videokonferenzen kénnen mit
dem vorinstallierten TeamViewer Meeting einfach und jeder
zeit gestartet werden. Zusadtzlich sind Meetings mit Zoom und
anderen Konferenzprogrammen iber den OPS Einschub-PC

und dank der Kompatibilitdt zu diversen Kameras kein Problem.

Fir die Erstausstattung erhalten Sie beim Kauf lhres CS-
Displays fiir kurze Zeit und solange der Vorrat reicht kostenlos
folgendes Bundle-Angebot: 4K Konferenzkamera DVY22, Wi-Fi
Dongle und 90-Tage-Testlizenz Meeting Room 365.

KEY FEATURES DER BENQ CS-SERIE
+ 65,75,86 Zoll

+ 4K UHD 3840 x 2160

* Duo Windows / Duo OS

* Annotation-Software

* WPS Office Viewer

+ X-Sign Support / Broadcast

BENQ,
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WIEDER VORWARTS NACH
DER CORONA-DELLE

In der Branche fiir Losungen rund um AV und Digital Signage hat die Coronakrise fiir sinken-
de Umsatze gesorgt, da viele Kunden vom Lockdown betroffen waren. Allerdings sorgte der
DigitalPakt Schule fiir einen gewissen Ausgleich. Doch nun geht es wieder voran.



Wahrend viele Sektoren der IT-Branche
von der Covid-19-Pandemie sogar profi-
tiert haben, etwa vom gestiegenen Hard-
ware-Absatz durch Homeoffice und
Homeschooling, und eher ein Problem
mit fehlendem Nachschub hatten, sah es
bei AV und Digital Signage nicht so rosig
aus. Der AV-Sektor leidet immer noch da-
runter, dass keine groffen Veranstaltun-
gen wie Konzerte oder Messen stattfinden
konnten und der Verkauf von Digital-Si-
gnage-Losungen unter den SchliefSungen
bei Einzelhandel und Gastgewerbe. Das
sorgte auch fiir einen Rickgang bei der
zuvor boomenden digitalen AufSenwer-
bung. Zudem stellten etliche Kunden Pro-
jekte fiir die Ausstattung von Konferenz-
raumen erst einmal zurtick, da sowieso
das Gros der Beschiftigen von Zuhause
aus arbeitete. Fir einen gewissen Aus-
gleich sorgte die Installation von Kunden-
leitsystemen im Einzelhandel, die auto-
matisiert dafiir sorgen, dass sich nicht zu
viele Personen gleichzeitig im Laden auf-
halten. Eine spiirbare Linderung brachte
das Education-Geschaft durch den Digi-
talPakt Schule. Bei einigen Distributoren
macht der Absatz von interaktiven digi-
talen Whiteboards auf Basis von Projek-
toren oder grofden Touch-Displays inzwi-
schen deutlich mehr als die Halfte des
gesamten Umsatzes aus.

Allerdings haben lingst nicht alle Kunden
ihre Investitionen wahrend des Lock-
downs zuriickgefahren, betont Markus
Hollerbaum, Geschaftsfithrer beim Dis-
tributor Siewert & Kau. So haben Retailer
mit gentigend finanziellen Reserven die
Zeit der Schlieflung genutzt, um schon
geplante Digitalisierungsvorhaben wie
die Installation neuer Indoor-Signage-
Losungen vorzuziehen. Auch Hotels
nutzten den Stillstand fiir die Ausstat-
tung der Zimmer mit neuen TV-Geraten.
Mit den Milderungen beim Lockdown ha-
ben zudem diejenigen Kunden, die es sich
noch leisten kénnen, damit begonnen,
aufgeschobene Projekte wieder in Gang
zu bringen oder neue zu planen. Denn
viele Einzelhdndler haben wahrend der
Pandemie den Onlinehandel massivaus-
gebaut, um so wenigstens einen Teil des
sonst verlorenen Umsatzes aufzufangen.
Nun geht es darum, Online-Angebot und
Ladengeschift besser zu verzahnen. Ge-
fragt sind hier beispielsweise interaktive
Kiosksysteme, mit denen die fiir den On-
lineverkauf sowieso schon vorhandenen
Informationen zu Produkten auch im La-
den abgefragt werden kénnen. Lésungen
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fiir die Ubermittlung von Zusatzinforma-
tionen wie etwa Videos auf die Smartpho-
nes der Kunden werden zunehmend in-
teressant fur Retailer.

Eminent wichtig ist der Bildungsmarkt fiir
die Digital-Signage-Hersteller und deren
Channel. Denn von den Geldern des mil-
liardenschweren DigitalPakt Schule, der
fiir die Ausstattung der Schulen mit Netz-
werkinfrastruktur und digitalen White-
boards bestimmt war, wurde seitens der
Schultréger erst ein kleiner Teil abgeru-
fen. Die Gelder fur die Beschaffung von
Leihrechnern fiir Schiiler und Lehrkrafte
sowie fur Administratoren an den Schu-
len stammen nicht aus dem urspriingli-
chen DigitalPakt, in dessen Rahmen der
Bund fiinf Milliarden Euro bereitstellt,
sondern aus zusatzlichen Coronahilfen in

Digital Out of Home (DOOH):
Wachstum trotz Krise

In einem insgesamt zuriickgehenden Werbe-
markt im Jahr 2020, bei dem Kino durch die
SchlieBungen stark verliert und Online ebenso
stark zulegt, hat sich die digitalen AuBenwer-
bung gut behauptet. Das ergibt eine Untersu-
chung des Marktforschungsunternehmens
Nielsen zum Bruttoumsatz im deutschen Ge-
samtwerbemarkt, die das Digital Media Insti-
tute veroffentlicht hat. In den ersten beiden
Quartalen des Jahres gab es zwar leichte Ein-
buBen, die aber durch Zuwachse in den beiden
Folgequartalen wettgemacht wurden. Bei ei-
nem insgesamt um 6,7 Prozent geschrumpften
Markt fiir AuBenwerbung konnte DOOH sogar
um 2,3 Prozent aufinsgesamt 763,98 Millionen
Euro zulegen und damit den Anteil am Ge-
samt-OOH-Markt auf 33 Prozent steigern.

BILD: DIGITAL MEDIA INSTITUTE

BILD: GORODENKOFF - STOCK.ADOBE.COM



BILD: HALLOMATS.DE

32/ IT-BUSINESS

Stimmen aus der Distribution

Aktuell steigt das Inte-
resse an Produkten fiir
den Bereich Digital Si-
gnage stark an und
wir erwarten eine
spiirbare Erholung in
den ndchsten Mona-
ten. Dabei gibt es zwei
Tendenzen: Anbieter
werden zu Generalis-
ten oder spezialisieren
sich. Immer haufiger
wird nicht nur ein Dis-
play angefragt, sondern eine komplette Lo-
sung mit entsprechender Software. Kunden
werden durch zusatzliche Dienste und Abomo-
delle an die Marke gebunden, es geht nicht um
das einmalige Geschaft, sondern um wieder-
kehrende Umsatze.

Der DigitalPakt Schule wird noch zahlreiche
Projekte ermoglichen. Beim Thema Klassen-
raumausstattung geht es dabei nicht nur um
ein Anzeigemedium, sondern um Losungen
aus Hard- und Software. Aber nicht nur die di-
rekten Projekte sind eine Chance fiir die Part-
ner — durch die neuen digitalen Strukturen
und die technische Ausstattung an den Schu-
len muss sich der Schultrager liber die Zusatz-
vereinbarung ,Administration" auch um die
notwendige Lehrerfortbildung und eine zu-
verlassige Wartung der Systeme kiimmern.
Dies stellt dann langfristige Service- und War-
tungsvertrage in Aussicht.

ITZ )

Display Solutions

A

Arne Beismann,
Vertriebsleiter bei
Kern & Stelly

BILD: ITZ

Fiir ITZ Display Solutions antwortet Florian
Kinscher, Director Sales & Marketing.

Grundsatzlich sehen wir aktuell eine positive
Entwicklung im Digital-Signage-Markt. Insbe-
sondere Outdoor-Signage-Installationen sind
in den kommenden Monaten gefragt und zu-
vor vertagte Projekte werden jetzt realisiert.
Aber auch der Bereich Innenwerbung erholt
sich langsam, sodass brancheniibergreifend
wieder neue Projekte anstehen. Nicht zuletzt
aufgrund der in Aussicht gestellten Offnungen
und sinkenden Pandemiezahlen schauen wir
daher optimistisch auf die zweite Jahreshalfte
— und so bekommen wir es auch von unseren
Partnern gespiegelt.

Hohe von 1,5 Milliarden Euro. Insgesamt
wurden bis Ende 2020 Mittel in Hohe von
1,36 Milliarden Euro ausgegeben oder be-
willigt. Es ist also noch jede Menge Geld
fiir Projekte an den Schulen vorhanden.
Dieser Umstand hangt auch mit der f6-
deralen Struktur des Bildungswesens und
dem komplexen Antragsverfahren zu-
sammen, in dem die einzelnen Schultra-
ger bei den Bildungsministerien der Lan-
der das Geld beantragen. Es gibt zwar in
einzelnen Bundeslandern Rahmenvertra-
ge fiir die Beschaffung bestimmter Gera-
te, in der Regel gibt es aber fiir jedes Pro-
jekt separate Ausschreibungen.

Die Hersteller wiirden grofde Ausschrei-
bungen lieben, so Hollerbaum, aber ge-
rade fiir kleinere Partnersei die Fragmen-
tierung ein Segen. Sie hatten als ,local
heroes” oft aus anderen Projekten schon
guten Kontakt zu den Schultrdgern in ih-
rer Region und konnten sich so gut in
Stellung bringen. Bei Ausschreibungen
mit grofdem Umfang kdmen dagegen eher
grofde Systemhduser oder Integratoren
zum Zug. Eine wachsende Nachfrage aus
dem Bildungssektor nach digitalen
Whiteboards registriert man ebenfalls bei
Kern&Stelly, so Arne Beismann, Ver-
triebsleiter des Hamburger Distributors.
Gefragt sind interaktive Losungen mit
Kurzdistanzprojektoren und intelligente
Touchdisplays mit grofSen Diagonalen.

Eine steigende Nachfrage nach Konfe-
renzraumlGsungen konstatiert Beismann
ebenfalls. Der Trend hin zu Losungen, die
mit Zoom und Microsoft Teams nutzbar
sind, hat sich noch weiter verstarkt, da
auch nach dem Ende der Covid-19-Pan-
demie in vielen Firmen mehr Mitarbeiter
im Homeoffice tatig sein werden. Gefragt
sind Losungen fiir das hybride Office, die
auch dann eine reibungslose Kommuni-
kation ermdglichen, wenn ein Teil des
Teams im Konferenzraum sitzt und ein
anderer aus den jeweiligen Arbeitszim-
mern im Homeoffice zugeschaltet ist. Ein
wachsender Markt fiir Displaylosungen
sind zudem Installationen fiir 6ffentliche
Auftraggeberwie Stadte und Gemeinden,
ergdnzt Hollerbaum. Siewert & Kau habe
hier gemeinsam mit den Partnern bereits
etliche Projekte wie Informationsdisplays
an Bushaltestellen oder Parkleitsysteme
durchgefiihrt.

Die wachsende Zahl von Projekten ver-
starkt allerdings die bereits bestehenden
Probleme mit der Knappheit bei vielen
Produkten, wie etwa Standard-LFDs in

mittleren Gréf3en oder bei Mediaplayern.
Grinde dafiir sind einerseits die Knapp-
heit bei vielen Komponenten, die dazu
fiihrt, dass die Hersteller gar nicht so vie-
le Gerdte bauen konnen, wie eigentlich
bendtigt werden, andererseits aber auch
Probleme bei der Logistik. So seien bei-
spielsweise die Folgen der mehrtdgigen
Blockade des Suezkanals durch das fest-
sitzende Containerschiff Ever Given im-
mer noch nicht tiberwunden, erklart
Beismann. Die hohen Preise fiir LCD-Dis-
plays sorgen auch dafiir, dass die Nach-
frage nach Mini- und Micro-LED-Panels
zunimmt, die tendenziell glinstiger wer-
den und zudem den Einsatz sehr grofder
Diagonalen komplett ohne stérende Ste-
ge zwischen den Anzeigefldchen ermog-
lichen. Allerdings sind Micro-LED-
Screens mit 4K-Auflésung immer noch
extrem teuer.

Eine weitere Displaytechnologie, die zu-
legt, ist E-Ink. Einsatzbereiche sind hier
Retail fir Preis- und Produktinformatio-
nen oder Beschilderungen in Gebduden.
Bei den Projektoren geht die Entwicklung
weiter in Richtung Laser und LED als
Lichtquelle. Damit sind die Gerdte nahe-
zuwartungsfrei und zudem flexibler ein-
setzbar. Kurz- oder Ultrakurzdistanzpro-
jektoren bieten sich daher gerade im
Indoor-Einsatz weiterhin als sinnvolle Al-
ternative zum Display an.

Beim Content-Management legen Cloud-
plattformen weiter zu. Losungen mit lo-
kalem Datenspeicher haben allerdings
immer noch ihren Platz, speziell bei ho-
hen Auflésungen und schlechter Netz-
werkanbindung. Hier kénnte 5G einen
Umschwung bringen. Grof3ere Projekte
gibtes hierabernoch nicht. Der Trend zu
Digital Experience Plattformen (DXP), al-
so komplexen, cloudbasierten Soft-
warel6sungen mit interaktiven Elemen-
ten und Datenanalyse, setzt sich laut den
Analysten von MarketsandMarkets wei-
ter fort. Hier sind neben auf DXP spezia-
lisierten Firmen wie Acquia oder Episer-
ver auch IT-Schwergewichte wie Adobe,
Salesforce oder Oracle aktiv.

Fiir die Analysedaten sorgen dabei im La-
dengeschift ein ganze Reihe von Senso-
ren und Messverfahren wie etwa Infrarot,
Lidar, Beacons und RFID-Leser bis hin zu
Kameras. Mit ihnen wird beispielsweise
erfasst, wie sich die Kunden Laden bewe-
gen, welche Produkte sie intensiveranse-
hen und dann kaufen oder ins Regal zu-
rickstellen und welche Kunden



WORK HARD. PLAY HARDER

Ein Monitor fiir alle Falle. Die Monitore der 96er-Serie eignen sich fiir eine Vielzahl an verschiedenen
Einsatzmoglichkeiten: egal ob im Business, in der Schule oder beim Gaming.

fivama

24 | 27
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Mit seinen kompakten 24" (60 cm) ist der ProLite XUB2496HSU mit Full HD-Auflosung fir einen Arbeitsplatz
mit wenig Raum ideal, wahrend der 27" (68.5 cm) ProLite XUB27960QSU mit seiner WQHD-Auflésung und
grofB3erer Flache mehr Komfort bietet.

Beide Monitore bieten eine exakte Farbwiedergabe und einen grof3en Betrachtungswinkel dank der

IPS-Panel-Technologie. Mit den integrierten Gaming-Funktionen wie 1 ms MPRT, FreeSync und Black Tuner
sind die Monitore auch der perfekte Begleiter bei langen Gaming-Nachten.

[] IPS [1ms] f{{ﬁ;@] [E.%d%] [.@.] [IQ]

o0 . _
Finden Sie das passende Produkt unter
www.iiyama.com



BILD: INTUITIVE FOTOGRAFIE / SIEWERT & KAU

Markus Hollerbaum,
Geschaftsfiihrer bei
Siewert & Kau

BILD: ESET
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Stimmen aus der Distribution

Wir erwarten bei Siewert & Kau eine starke
Belebung des Geschafts mit digitaler Innen-
und AuBenwerbung. Einen Einbruch hates bei
uns sowieso nicht gegeben,
da unsere Partner ausgefal-
lene Projekte kompensieren
konnten. Viele Kunden ha-
ben die ZwangsschlieBun-
gen wegen der Pandemie
dafiir genutzt, Digitalisie-
rungsvorhaben vorzuziehen
und durchzuziehen, auch
um eine bessere Basis fiir die
Verbindung von Onlinehan-
del und lokalem Geschaftzu
schaffen. Zudem konnten
wir mit unseren Partnern
viele Projekte mit Stadten und Gemeinden re-
alisieren, etwa fiir Informationssysteme an
Haltestellen oder Parkleitsysteme.

Ein gutes Geschdft verspricht weiterhin der Di-
gitalPakt Schule, da ein groBer Teil der Gelder
durch die Schulen noch gar nicht abgerufen
wurden, nicht zuletzt durch die komplizierte
Antragstellung. Dasist zwar problematisch fiir
die Bildung, aber eine gute Chance fiir lokale
Systemhduser mit guten Kontakten zu den
Schultragern.

tiberhaupt unterwegs sind. Auch eine Ge-
sichtserfassung findet dabei immer hau-

figer statt, mit der etwa auf Displays zu
Geschlecht, Alter, Habitus oder auch zur

Stimmung passende Werbung ausge-
spielt werden kann. Die dafiir verwende-
ten Big-Data- und KI-Anwendungen sind

allerdings kostspielig und nur fiir grofde

Ketten rentabel. Dabei geht es im Gegen-

satz zur Gesichtserkennung nicht um die

Identifikation einzelner Personen und
Videodaten werden daher auch nicht ge-
speichert, sondern nach der Analyse ver-

worfen. Genutzt werden nur anonyme
Metadaten, daher gibt es keine Probleme

mit der DSGVO.

Security-Anbieter sehen bei Digital-Sig-

nage-Losungen durch die zunehmende
Vernetzung und die Verwendung von

Standard-Hard-und-Software eine wach-

sende Gefahr von Angriffen und damit

natiirlich auch Potenzial fiir ihre Lésun-
gen. Als mogliche Attacken gelten bei-
spielsweise die Ubernahme von Anzeige-

tafeln im offentlichen Raum, die dann
unliebsame Inhalte oder die Botschaften

von Ransomware-Erpressern anzeigen.
Fir die Betreiber ist das nicht nur unan-
genehm, ihnen gehen auch Werbeein-

nahmen verloren. Dieses Problem sieht
Siewert-und-Kau-Geschaftsfihrer

der

Hollerbaum ebenfalls, halt aber die Ge-
fahrvon Ramsomware-Angriffen tiber die
Displays eher fiir gering. Ersieht hiereher
einzelne Falle von ,digitalem Vandalis-
mus” als Problem, vor denen die Systeme
nattirlich auch geschiitzt sein sollten. Ein
lohnendes Angriffsziel fiir Erpresser sind
eher die Content-Management-Systeme
im Backend, die entsprechend abgesi-
chert sein miussen, da es Schnittstellen zu
den Warenwirtschaftssystemen gibt.

Neue Produkte und Services aus dem AV-
und Digital-Signage-Sektor gibt es auf der
ISE 2021 zu sehen, die dieses Jahr als hy-
bride Messe mit Roadshow-Elementen
stattfindet. Am 1. und 2. Juni gastierte die
Messe in Barcelona, weitere Prasenzter-
mine sind im Laufe des Juni im Miinchen,
Amsterdam und London geplant. Zusatz-
lich gibt es ,ein reichhaltiges und aufre-
gendes digitales Angebot®, so Mike Black-
man, Geschaftsfiihrer des Veranstalters
Integrated Systems Events. Wir werden
online auf der zu diesem Channel Fokus
AV & Digital Signage gehérenden Websi-
te tiber die Neuheiten berichten.

el
i

Mehr unter:

i http://bit.ly/ITB-CF-AVuDS

' Autor:
" 3 Klaus Langer

SECURITY UND DIGITAL SIGNAGE

Die zunehmende Vernetzung macht den Schutz von Digital-Signage-

Installationen notwendig, meint Thomas Uhlemann von Eset.

Thomas Uhlemann,
Security Specialist
bei Eset

Wie konnen Netzwerkangriffe auf Digi-
tal-Signage-Installationen aussehen?

Uhlemann: Wir haben Beispiele aus der Ver-
gangenheit, dass Ransomware wie ,Wan-
naCry*“ die Losegeldforderungen auf den di-
gitalen Anzeigen ausgegeben hat.
Auflerdem sind bereits in verschiedenen
deutschen Stidten Anzeigetafeln ,geka-
pert worden. Die Inhalte wurden durch
pornografische Anzeigen oder fiir politi-
sche Statements missbraucht. Weitere Bei-
spiele sind Manipulationen von DS-Syste-

men in der Produktion, die zu Fehlern
fihren. Das kénnen falsche Produktions-
zahlen oder Umgebungswerte, Zeitangaben
und vieles mehr sein, die den Produktions-
ablauf langsam, aber nachhaltig storen.

Wassind die wesentlichen Schwachstel-
len bei Digital-Signage-Systemen?

Uhlemann: Im Wesentlichen werden Digi-
tal-Signage-Systeme tiber Netzwerkproto-
kolle (SMB, RDP & Co.) und Wechselmedi-
en (USB-Sticks & Co.) angegriffen. Der
Gedanke, dass die DS-Systeme ja keine per-
sonlichen Daten speichern, ldsst viele Be-
treiber unvorsichtig sein. Sowerden die Sys-
teme selten bis nie gepatcht und
Netzwerkliicken bleiben offen und aus der
Ferne angreifbar. Der physische Zugang ist
nur mit einem leicht knackbaren Schloss
»gesichert®. So lassen sich USB-Medien an-

schliefen, deren Inhalt automatisch tiber-
tragen wird. Die Moglichkeiten fiir Cyber-
kriminelle sind leider vielfaltig

Welche weiteren Mafinahmen kénnen
Unternehmen treffen, um Angriffen zu
entgehen oder sie abzuwehren?

Uhlemann: Eine Update-Planung ist ein
Muss. Updates sollten nach spatestens fiinf
Tagen installiert sein. AufSerdem empfeh-
lenwir, Standardzugdnge zu verdndern und
Administrationszugriffe ausschlieflich mit
personalisierten Nutzerkonten zu gewah-
ren. Zudem gehort auch eine gute End-
point-Security-Losung zum Schutzkon-
zept. Gerade in verwalteten Netzwerken,
aber auch bei Stand-Alone-Geraten, kon-
nen so Netzwerkangriffe und Schadcode,
der iiber Wechselmedien eingeschleust
wird, erkannt und blockiert werden. kl



Jabra GN

JABRA PANACAST-SERIE

Videokonferenz.

Neu definiert,

Neue Produkte fir die Jabra PanaCast-Serie:
Das ist Videokonferenz fiir die Zukunft.

Mit der weltweiten Pandemie wurde die Videokonferenz zum wichtigsten

Kommunikationsweg im Arbeitsleben. Jetzt kehrt die Normalitat langsam wieder zurtck.
Doch die Videokonferenz wird bleiben. War zu Beginn das Motto ,,die Videokonferenz muss

irgendwie funktionieren®, wird inzwischen auf Professionalitat und Qualitat gesetzt. Das setzt die
richtige Technik voraus. Darum hat Jabra weitere Produkte fir die Videokommunikation entwickelt.

Wie bei seinen Audio-Produkten setzt Jabra auch bei der Videokommunikation auf Individualitat und

bietet fur jede Situation die richtige Videolésung. Die Jabra PanaCast Serie ist zertifiziert fiir Microsoft Teams

und ZOOM und kompatibel mit allen gangigen Videokonferenz-Plattformen.

Jabra PanaCast 50
Fir den Meetingraum

Die PanaCast 50 ist eine Videobar fir den kleinen
bis mittleren Meetingraum. Sie vereint branchen-
fihrende, professionelle Audio- und weltweit
einzigartige, innovative Vidoetechnologie mit
180°-Raumabdeckung. Dank einer Reihe daten-
gestltzter Funktionen sind sichere Meetings
garantiert. AuBerdem unterstitzt sie auch in

der intelligenten Meetingraum-Planung sowie

im Mitarbeiterschutz.

Ab 15.Juni 2021 verfiigbar®

Art.-Nr.: 8200-231 (Schwarz)
Art.-Nr.: 8201-231 (Grau)

Making Life Sound Better

Jabra PanaCast 20
Die professionelle Einzelplatzlésung

Die PanaCast 20 wurde speziell fir den individu-
ellen Einsatz entwickelt. Sie ist schnell, einfach
und sicher einsetzbar, egal von wo gearbeitet
wird. Mit intelligentem Zoom und Lichtoptimie-
rung wird der Anwender immer perfekt ins Bild
gesetzt. Zudem ist die PanaCast 20 in der Lage,
einen ausgewahlten Kameraausschnitt zu ver-
grofRern und als Bild im Bild zu streamen.

Ab 1. August 2021 verfiligbar*
Art.-Nr.: 8300-119

Jabra PanaCast
Die Basis der Videokonferenz

Intuitiv, professionell und mit ihrem 180°-Sicht-
feld weltweit einzigartig ist die PanaCast unsere
flexibel einsetzbare Basislosung. Egal ob die
Kamera direkt am Laptop, an der Wand oder auf
dem Tisch platziert werden soll, dank intelligen-
tem Zubehor ist alles moglich. Jabra Hub und
USB-Verlangerungskabel machen die Video-
konferenzldsung noch flexibler und mobiler.

Verfligbar
Art.-Nr.: 8100-119

* VORBESTELLUNG
STARTET JETZT!

www.jabra-vorbestellung.de
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MEHR ALS NUR
WERBEMITTEL

Ob in offentlichen Verkehrsmitteln, an der Rezeption einer Arztpraxis oder im Schnellimbiss:
Digital-Signage-Losungen finden sich heutzutage tiberall und sind aus dem Alltag als Informa-
tionsubermittler nicht wegzudenken, wie das IT-BUSINESS-Panel bestatigt.

Sie sind eindrucksvoll und laden zum Stau-
nen ein, die erleuchteten LED-Walls und
Displays in Innenstadten, die durch schnell
wechselnde Motive und Videos die Auf-
merksamkeit von Passanten auf sich
ziehen. Kein Wunder also, dass klassische
Plakatwande sowie Neonreklamen zuneh-
mend durch Display als digitale Werbung
abgelost werden. Die Studie ,Public &

>> Es geniigt nicht, Signage
Displays an Wande zu han-
gen. Man sollte in der Lage
sein, dem Endkunden
zusatzlichen Nutzen
aufzuzeigen.

BILD: BERND KLEIN

Bernd Klein,
Business Development ,Tech Data

Private Screens 2019/2020“ des Digital
Media Institute zeigt, dass drei von vier
Konsumenten mindestens einmal pro
Woche mit digitalen Werbetragern in Kon-
takt kommen. Dasist eine Nettoreichweite
von ,,Digital out of Home“-Werbung von 73

Wie wichtig ist Digital Signage
generell fur Ihr Business?
(Das sagen ITK-Fachhédndler/ Systemintegratoren)
0%

mittel

= sehr unwichtig = unwichtig

® wichtig = sehr wichtig

QUELLE: IT-BUSINESS

Prozent. Laut der Studie erinnern sich Kon-
sumenten besser an digitale Werbetrager.
Dabei liegen Monitore auf den vordersten
Platzen. So werden die Bildschirme in Ein-
kaufspassagen von 71 Prozent der Befragten
wahrgenommen, und 69 Prozent erinnern
sich an Monitore im OPNV.

Und ihre Wirkung bleibt ungebrochen, wie
die Studie ,Stay On® in Auftrag von sieben
Branchenteilnehmern, unter anderem
JCDecaux, belegt. Im Rahmen der Studie
wurden 65 Outdoor-Kampagnen herange-
zogen, die zwischen dem ersten Lockdown
im Marz und September 2020 liefen. 51
Prozent berichteten sogar unter diesen
Umstdnden eine Zunahme des Anzeigen-
Riickrufs sowie eine Steigerung des
Bekanntheitsgrades. Indes miissen Digital
Signage-Losungen nicht zwingend als Wer-
bemittel eingesetzt werden, sondern die-
nen auch zur Informationen. So hat Digi-
tal Signage im Gesundheitssektor sowie der
Bildung Einzug gehalten. Dieser Markt ist
schon lange keine Nische mehr, wie das
IT-BUSINESS-Panel zeigt.

Wie wichtig ist Digital Signage generell
fir lhr Business?
(Das sagen Distributoren/ Hersteller)

® sehr unwichtig  ® unwichtig mittel
= wichtig = sehr wichtig

QUELLE: IT-BUSINESS

IT-BUSINESS /.,

PANEL::

62 Prozent der befragten ITK-Fachhdndler
und Systemintegratoren halten Digital
Signage fiir ,wichtig® fir ihr Business. Da-
von bewerten es 25 Prozent sogar mit ,sehr
wichtig®. Bei den Distributoren und Her-
stellern zeigt sich ein dhnliches Bild. 75

>> Hersteller und Distributoren
im AV & Digital Signage-Um-
feld sollten mehr auf
Nachhaltigkeit bei der
Produktion achten.

Marcus Feinhals,
IT-Manager GVP Bonn
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Prozent der Befragten bewerten Digital
Signage als ,wichtig” fiir ihr Geschaft. Da-
mit der Markt auch weiterhin floriert, ist
eine gute Zusammenarbeit aller Akteure
entscheidend. Und diese scheint zu stim-
men. 62 Prozent der befragten Partner sind
zufrieden mit der Zusammenarbeit mit
Herstellern und Distributoren. Weitere
Ergebnisse des Panels finden Sie tiber den
QR-Code auf Seite 39.

Wie zufrieden sind Sie mit der Unterstiitzung

durch Distributoren und Hersteller?
(Das sagen ITK-Fachhindler/ Systemintegratoren)

0%

26%

= unzufrieden  ® eher unzufrieden mittel
= zufrieden = sehr zufrieden

QUELLE: IT-BUSINESS



In welchen Produktsegmenten sehen Sie derzeit besonders groRe Wachstumschancen?

70%
64%

71%
64%
50%
47% 47%
43% 2%
31% 29%
25%
13% 12% 12%

5%

1% w

cloudbasierte Digital Shopsysteme mit Shopsysteme mit Large-Format- Large-Format- Micro-LED- Laserpro- Andere
Content-Manage- Whiteboards ~ Anbindungan die intelligenter Erfassung  Displays mit Displays mit Videowalls jektoren
ment-Systeme Warenwirtschaft ~ der Kundeninteressen hoher Auflosung  Touch-Erkennung

M ITK-Fachhéndler/ Systemintegratoren m Distributoren/ Hersteller
QUELLE: IT-BUSINESS

Fur welche Anwendungsbereiche sehen Sie eine besonders groRe
Nachfrage nach Digital-Signage-Losungen?

69%

o
0% 68% 68%
62%
56%
50%
47%
37%
35%
299 31% 31%
%
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1%
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Events Bildung interne betriebliche Gffentliche AuRenwerbung Innenwerbung Hospitality Andere
Kommunikation/  Informationssysteme
Kollaboration und -anzeigen

W ITK-Fachhéndler/ Systemintegratoren W Distributoren/ Hersteller
QUELLE: IT-BUSINESS

Bei welchen Branchen ist die Nachfrage nach Digital Signage besonders groR?

81%
75%
68%
62% 62%
50% 50%
43%
31% 31% 31% 31%
25%
18%
6%
-
»

Handel & Gesundheitswesen Schulen & Stadte & Industrie & Reise & Verkehr Hotellerie & Andere
Einkaufszentren Universitaten Tourismus Produktion Gastronomie

W ITK-Fachhéndler/ Systemintegratoren m Distributoren/ Hersteller
QUELLE: IT-BUSINESS
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Top drei Wachstumssegmente

Von Whiteboards bis zu Laserprojektoren: Die Pro-
duktsegmente von Digital Signage sind vielfaltig. Das
groBte Wachstum sehen die Umfrageteilnehmer
derzeit in cloudbasierten Management-Systemen
(ITK-Fachh@ndler / Systemintegratoren 50 %; Distribu-
toren /Hersteller71%). Auf Platz zwei der Wachstums-
chancen stehen bei43 Prozent der befragten ITK-Fach-
handler / Systemintegratoren Digital Whiteboards.
Dieser Ansicht schlie3en sich 64 Prozent der Distribu-
toren und Hersteller an. Bei ihnen belegen jedoch
Shopsysteme mit intelligenter Erfassung der Kunden-
bediirfnisse mit 64 Prozent ebenfalls Platz drei. Den
dritten Platz der befragten ITK-Fachh@ndler / System-
integratoren bekommen Shopsysteme mit intelligen-
ter Erfassung an die Warenwirtschaft (42 %).

Nachfrage von iiberall

Digital-Signage-Losungen begleiten uns in unserem
Alltag, sei es das Display in der Bahn oder das Infobrett
im Betrieb. Die gro3te Nachfrage an Digital-Signage-
Losungen sehen die befragten Partner mit 62 Prozent
bei Events. Kein Wunder, immerhin ist die Zukunft der
Veranstaltungsbranche hybrid. Diese Ansicht teilen
jedoch nur29 Prozent der befragten Distributoren und
Hersteller. Sie sehen vielmehr den gro3ten Bedarf in
der Bildung (70 %). Dem schlieBen sich 56 Prozent der
ITK-Fachhandler / Systemintegratoren an. Dieser Sek-
tor erlebt ebenfalls durch die Umstellung auf hybriden
Unterricht eine starke Nachfrage nach entsprechenden
Losungen. Auf Platz drei der Anwenderbereiche steht
bei 50 Prozent der Partner die interne betriebliche
Kommunikation / Kollaboration. Mit 68 Prozent Platz
drei der Distributoren / Hersteller.

Digital Signage trifft jeden

Beider Frage, in welchen Branchen die Nachfrage nach
Digital Signage besonders grof3 ist, sind sich die Teil-
nehmer des Panels uneinig. Den ersten Platz bei den
ITK-Fachhdndlern / Systemintegratoren belegen mit
50 Prozent der Handel und die Einkaufszentren. Fiir 75
Prozent der befragten Distributoren und Hersteller ist
dieses Segment wichtig, ihr Platz zwei. Sie sehen in
Schulen und Universitaten die grof3te Anfrage. Mit 31
Prozent Platz drei der befragten Partner. Das Gesund-
heitswesen belegt bei beiden Umfragegruppen Platz
zwei (Partner 43 %; Distributoren / Hersteller 68 %).

Weitere Ergebnisse unter:
H http://bit.ly/Panel-AV E' E
e
M
: Autor:
U Ann-Marie Struck E
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MIT POWER &
FUR PROFIS

Mehr Leistung fiir den
kleinen Wiirfelrechner

Bisher basierten die stylischen, wiirfelformi-
gen Mini-PCs der Kubb-Serie von Bleujour auf
Intel-Core-CPUs der 8. Generation. Nun macht
der franzosische Hersteller bei den kleinen
Rechnern den Sprung auf Intels Tiger Lake. Da-
mit liefert der Kubb mehr Rechenleistung und,
bei den CPUs mit Iris-Xe-GPU, auch ein Plus bei
der3D-Performance. Der Preis startet bei 640
Euro (UVP) in der Essentielle-Variante und bei
750 Euro (UVP) mit Holzgehduse. ki

Bleujour stattet den kleinen Wiirfelrechner
Kubb nun mit Intels Tiger-Lake-CPUs aus.

Premium-Marke

Sandisk Professional nennt sich die neue
Marke von Western Digital, in der nun
die Speicherlosungen fir professionel-
le oder semiprofessionelle Fotografen,
Videofilmer oder andere Content-Er-
steller zusammengefasst werden. Ein
Teil des Produktportfolios stammt von
der Consumer-Marke Sandisk, ein an-
derer von G-Technology, also aus dem
Profi-Sektor. Zu ihnen zdhlen beispiels-
weise transportable RAID-L6sungen
mit Kapazitdten von bis zu 144 TB.

Zudem kiindigt Western Digital fir
Sandisk Professional auch einige neue
Produkte an. Eine der Neuheiten ist die
Speicherkarte Pro-Cinema CFexpress
VPG400 mit einer konstanten Daten-
rate von mindestens 400 MB/s bei Vi-
deoaufzeichnungen. Die Kartenleser

BILD: BLEUJOUR

Das Razer Blade 15 ist eines der kompaktesten 15,6-Zoll-Gaming-Notebooks.

Upgrade fiir das Razer Blade 15

Das Blade 15 von Razer ist eines der der-
zeit kompaktesten 15,6 Zoll grofden Ga-
ming-Notebooks. Zusatzlich zum bishe-
rigen Modell mit Intel-H-Core-CPU der
10. Generation, das kiinftig als Base Mo-
del bezeichnet wird, bringt der Hersteller
im Juni eine Advanced-Variante mit den
neuen Core-H-CPUs der 11. Generation
auf den Markt. Mit dem Einsatz dieser
Tiger-Lake-H45-Prozessoren steigt die
Zahl der Prozessorkerne im Blade 15 von
sechs auf acht. Zudem kommt Nvidias
Geforce RTX 3080 als zusatzliche schnel-
lere Grafikoption hinzu. Die absolute

tet mit einem Core i9-11900H, 32 GB
RAM sowie einer Geforce RTX 3080 mit
16 GB GDDR6 auf.

Bei den Displays hat Razer ebenfalls
nachgelegt. Das Full-HD-IPS-Panel
schafft eine Refreshrate von biszu 360 Hz
und das QHD-Panel 240 Hz. Alle IPS-Pa-
nels decken den sRGB-Farbraum kom-
plettab, das 4K-OLED-Panel im Spitzen-
modell den DCI-P3-Farbraum zu 100
Prozent. Uber dem Display sitzt jetzt ei-
ne Full-HD-Webcam. In dem Alumini-
umgehduse sind nun zwei Thunderbolt-
4-Ports eingebettet. Der Preis beginnt bei

Top-Version des Blade 15 Advanced war-

2.500 Euro (UVP).

fur Fotografen und Filmer

der Pro-Reader-Serie sind mit einer
USB-C-Schnittstelle ausgestattet, die
USB 3.2 Gen2 unterstuitzt, also bis zu
10 Gbps. Dabei werden nicht nur géan-
gige SD-, Micro-SD- oder CF-Kartenfor-
mate unterstiitzt, sondern auch profes-
sionelle Kartenstandards wie CFast,
CFexpress oder RED Mini-Mag. Das
Pro-Dock 4 mit Thunderbolt-3-Schnitt-
stelle nimmt bis zu vier der Pro-Reader-
Lesegerdte auf. Damit kénnen Daten
von mehreren Speicherkarten simultan
heruntergeladen werden. Zudem ist das
Gerat eine Thunderbolt-3-Docking-Sta-
tion mit 260-Watt-Netzteil, mehreren
USB-C- und USB-A-Schnittstellen so-
wie einem DisplayPort.

Die neuen Geréte sollen im Laufe des
Sommers auf den Markt kommen. kil

Das Pro-Dock 4 mit Thunderbolt-3-Schnittstelle
nimmt bis zu vier Lesegerate fiir Speicherkarten auf.

BILD: RAZER

BILD: WESTERN DIGITAL
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BACKUP FUR DIE ZUKUNFT -
SECURITY AS A SERVICE

Marcel Henker

Channel Sales Manager DACH
Acronis Germany GmbH
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Hannah Lamotte

Live-Cast Team
IT-BUSINESS

I

MODERATION

Wir zeigen lhnen, wie Sie als IT-Dienst-
leister mit einer einzigen Lésung Cyber
Security, Data Protection und Verwal-
tung zusammenfiigen und alle Kunden
umfassend schiitzen. Was das bringt?
Viel Sicherheit & mehr Zeit! So geht
Cyber-Sicherheit heute!

Die von IT-Dienstleistern bereitgestellten
Services zum Schutz lhrer Kunden und
deren Daten werden immer wichtiger.

Wir zeigen lhnen Live wie Sie als IT-
Dienstleister diese Chance nutzen
und die drei Bereiche Backup, Malwa-
reschutz und Geratemanagement zu
Ihrem eigenen, einzigartigen Service
Paket vereinen.

Sehen Sie wie Ihnen dabei eine cloud-
basierte Plattform mit Data Center in
Deutschland hilft und Sie dadurch mit
weniger lokalen Ressourcen die Sicherheit
Ihrer Kunden erhéhen.

lhre Vorteile:

e |ndividuelle Services

e Eine Konsole fur Backup,
Malwareschutz, Gerdtemanagement

e Hoherer Deckungsbeitrag

e Datenschutz-Konform

lhr Bonus!

-

Wahrend des :
IT-BUSINESS =
Live-Cast .
haben Sie die
Maéglichkeit, einen Power Napping
Kopfhorer mit Bluetooth Headset
Zu gewinnen.

-

e*

JETZT KOSTENFREI
ANMELDEN

http://bit.ly/LD-210621




Multi-Clouds brauchen
speziellen Schutz.

McAee nutzt Daten aus
der SASE-Architektur.

40 / IT-BUSINESS / 10.2021 / Technologien & Lésungen

SICHERHEIT VON

& FUR CLOUDS

Security fiir die Multicloud
von Thales

Je mehr Cloud-Anbieter
ein Unternehmen im
Einsatz hat, desto kom-
plexer stellen sich die
Anforderungen an die
Sicherheit dar. Mit neu-
en Cloud-Sicherheits-
losungen fiir Google
Cloud Platform (GCP),
Amazon Web Services
(AWS) und Microsoft
Azure erweitert Thales
die Datenschutzfunktionen.

Integrieren Unternehmen die Losung, SafeNet
Trusted Access” in Google Workspace, Azure
und AWS, ermaglicht sie Zugriffskontrollen
und die Authentifizierung fiir privilegierte und
reguldre Benutzer. Die Losung, Data Discovery
and Classification” automatisiert die Erken-
nung, Klassifizierung und den Schutz von
Daten in der Cloud und vor Ort. Dafiir nutzt sie
Automatisierungsrichtlinien. ms

 BILD: ALEXANDER LIMBACH - STOCK.ADOBE.COM

McAfee integriert SASE-Daten
in XDR-Plattform

Bisher sammelt die
Plattform Mvision XDR
von McAfee Teleme-
triedaten aus der Cloud
und aus Netzwerken,
um die Erkennung und
Reaktion auf Sicher-
heitsvorfalle zu verbes-
sern. Ab sofort nutzt
der Hersteller auch die
Daten der SASE-Archi-
tektur (Secure Access
Service Edge), um die Sicherheit mdglichst
ganzheitlich zu machen. Mit den zusatzlichen
Datenquellen konnen Unternehmen Vorfalle
besser einordnen. Laut McAfee verbessert sich
so die Situationsanalyse, Entscheidungen kon-
nen fundierter und schneller gefallt werden,
und das Security Operations Center (SOC) kann
effizienter arbeiten. ms
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Cisco: Neue Losungen und
eine Akquise

Auf der internationalen Security-Messe
RSA hat Cisco neue Sicherheitslgsungen
vorgestellt. Sie sollen vor allem die IT- =
Sicherheit von Endgeraten und die Netz-

werksicherheit erhohen:

® SecureX Device Insights: Mit der
Plattform kénnen Unternehmen ihre
Gerate aus verschiedenen Quellen
einsehen und automatisiert auf
Bedrohungen reagieren.

e Extended Detection and Response
(XDR): Zum Schutz des Netzwerks,
der Endpunkte und Cloud gehéren
nun mehr als 30 vorgefertigte
Workflows, 40 Integrationen sowie
neue Orchestrierungsfunktionen.

® Secure Endpoint: Die Suchtechnolo-

Die Endpunkt-, Netzwerk- und Cloud-Lésungen
von Cisco erhalten Updates.

gie bietet mehrals 200 Endpunkt-

abfragen, die die Erkennung und
Abwehr von Bedrohungen in Echtzeit

unterstiitzen.

® Secure Workload: Sind Richtlinien-
anderungen erforderlich, alarmiert
Secure Workload die Firewall,
unabhéngig davon, wo sich die
Anwendungen befinden.

@ Secure Firewall Threat Defense 7.0:
Die Losung erstellt Richtlinien in
dynamischen Umgebungen ohne

feste IP-Adressen.

@ Secure Firewall Cloud Native: Die
virtuelle Firewall kann besonders in

Kubernetes-Umgebungen eingesetzt

werden.
Zu guter Letzt hat Cisco angekiindigt, das
Unternehmen Kenna Security tiberneh-
men zu wollen. Der amerikanische Her-
steller hilft Unternehmen, potenzielle
Schwachstellen zu erkennen. So kénnen
Sicherheits- und IT-Teams die Angriffs-
flache und Zeit fir die Erkennung und
Reaktion reduzieren. In Kombination
mit der SecureX-Plattform lassen sich
Schwachstellen besser priorisieren und
Entscheidungen beschleunigen und
automatisieren. ms

EDR und ZTNA von Blackberry

Blackberry stellt zwei neue
Cybersecurity-Lésungen vor.

BILD: NICOELNINO - STOCK. ADOBE.COM

Mit den neuen Losungen Optics 3.0 und Gateway
deckt Blackberry die Felder Endpoint Detection and
Response und Zero Trust Network Access ab. Als
Cloud-basierte EDR-L6sung hilft Optics 3.0 Anwen-
dern dabei, die Bedrohungserkennung und auto-
matisierte Reaktionsfunktionen direkt auf dem End-
gerdtauszufithren. Die gesammelten telemetrischen
und forensischen Daten speichert Blackberry zusam-
men mit Daten, die nicht auf den Endpunkt bezogen
sind, im Cloud Data Lake. Dort lassen sie sich abfra-
gen und analysieren, um einen besseren Einblick in
die Sicherheitsumgebung zu erhalten.

Auch die Telemetriedaten des Blackberry Gateways
fliefen in den Cloud Data Lake. Die Zero-Trust-
Architektur soll Unternehmen helfen, das Risiko des
Netzwerkzugriffs zu reduzieren. Dafiir stuft die
Losung jeden Benutzer, jeden Endpunkt und jedes
Netzwerk zundchst als potenziell feindlich ein, bis
die Identitdt autorisiert ist. ms

BILD: RA2 STUDIO - STOCK.ADOBE.COM
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SICHERHEIT NACH DEM
BAUKASTENPRINZIP

Mit der Cloud-basierten Plattform Elements stellt F-Secure eine Security-Losung vor, deren

Komponenten uber eine einheitliche Verwaltungskonsole administriert werden. Kunden
konnen genau die Funktionen ,as a Service“ wahlen, die sie wirklich benotigen.

Weil die Gefahren fiir
Unternehmen immer
schwerer vorhersehbar
werden, hat der finni-
sche Security-Anbieter
F-Secure jetzt eine Platt-
form gelauncht, dievorallem
durch Flexibilitit tiberzeugen soll -
sowohl fiir die Reseller als auch fiir die
Endkunden. Die Cloud-basierte Plattform
,F-Secure Elements” soll sich nahtlos in
jede Unternehmensumgebung integrieren
lassen. Sie vereint samtliche Sicherheits-
komponenten des finnischen Anbieters.
Wie aus einem Baukasten koénnen die
Unternehmenskunden diejenigen Module
auswahlen, die sie im Moment gerade
benoétigen. Administriert werden sie von
den Anwendern selbst oder den Service-
partnern des Herstellers im Rahmen eines
Abo-Modells.

Die Plattform kombiniert die Module End-
point Protection, Endpoint Detection &
Response (EDR), Schwachstellen-Manage-
ment und Collaboration-Schutz fiir Cloud-
Dienste wie Microsoft Office 365. Alle
Module kosten gleich viel, informiert Klaus
Jetter, Regional Vice President, F-Secure.
Im Verbund eingesetzt sollen sie einen um-
fassenden Uberblick iiber die Sicherheits-

lage eines Unternehmens er-
moglichen, indem sie alle
Ressourcen, Konfigurationen,
Schwachstellen, Bedrohungen
und Ereignisse miteinander
kombinieren. Der Datenfluss
zwischen den einzelnen Ele-
menten erleichtert zudem die
schnelle Reaktion auf reale Bedrohungen.

Klaus Jetter,

Als Preismodelle stehen Jahreslizenzen
oder Monatsabos bereit. Die nutzungs-
basierte Abrechnung soll dariiber hinaus
den Unternehmen bei der Steuerung von
Sicherheitsinvestitionen helfen, um zu ver-
hindern, dass sie fiir ungenutzte Lizenzen
oder Dienste bezahlen, die sie nicht beno-
tigen. Sie hilft ihnen, ,sich auf die Ergeb-
nisse zu konzentrieren und vom Besitz zur
Nutzung tiberzugehen®, erklart Jetter. Laut
einer Studie von Forrester ist insbesondere
eine flexible Preisgestaltung in Zeiten der

BILD: STYLEUNEED - STOCK.ADOBE Com

Country Manager
DACH bei F-Secure

Pandemie wichtig, weil viele Unternehmen
aufgrund von Personalabbau unter die
Basiswerte der Lizenznutzung der Anbie-
ter geraten seien.

So flexibel, wie sich das Angebot fiir End-
kunden darstellt, soll es aber auch fur die
Partner sein, es zu vermarkten.
Nicht jeder Partner muss gleich
ein Spezialist fiir simtliche Be-
drohungsarten und Schutzmaf3-
nahmen bei seinen Kunden sein.
Mithilfe des Service , Elevate to
F-Secure” konnen die Partner
beispielsweise besondersschwie-
rige Sicherheitsvorfélle an die
Experten von F-Secure zur Ana-
lyse und Bearbeitung der Bedrohun-
gen weiterleiten. Fiir Partner, die bereits als
Managed Security Service Provider (MSSP)
gegeniiber ihren Kunden fungieren
und das verbrauchsorientierte Ab-
rechnungsmodell nutzen, ist dieses
Angebot der Finnen kostenfrei
verfiigbar. Sie erhalten zusatzlich
Support bei technischen Fragen, bei
Verkauf und Gestaltung neuer
Dienstleistungen sowie Unterstiit-
zung im Marketing und der Inte-
gration beim Kunden.
Klassische Partner, die in die eben-
so klassischen Edelmetall-Stufen
sortiert sind, konnen die Elevate-
Funktion entsprechend der Vergabe
von Tickets nutzen. In speziellen ,Service
Design Workshops“ greift der Security-
Anbieter Systemhdusern und Partnern
unter die Arme, die ins Services-Geschaft
wechseln wollen. Die Workshops, ebenso
wie die Templates fiir die Vertragsgestal-
tung, sind kostenlos und werden seit Jah-
resbeginn angeboten - und erfreuen sich
bereits grofder Beliebtheit, betont Jetter.

BILD: F-SECURE

Laut eigenen Angaben ist F-Secure im
letzten Jahr im B2B gut gewachsen —
trotz geringerer Marketing-Ausgaben.
Autor:

Dr. Andreas Bergler
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Land area: 120.5sgm
Supply area: 89.5sqgm

Principal Facilities

High-capacity electrics / kitchen
furniture: sink / esign /
Sustainable materials Close to
major amenities

-

Einen Flip muss man gefiihlt haben

Die Samsung Flip 2 Samsung Flip 2 WM65R (65°)
Try & Buy Aktlon S&K Artikelnr.: 128003

Siewert & Kau stellt [hnen / Ihrem Kunden ganz unver-
bindlich und kostenfrei (fiir 14 Tage) einen neuen Flip 2
(65" oder 85") inkl. Original Samsung Wandhalterung'
zur Verfiigung. Testen Sie das Gerat aus? und entschei-
den Sie anschlieBend, ob Sie den Flip 2 noch missen
méchten oder ihn behalten wollen.

Sollte das Produkt nach dem Testzeitraum nicht ihren
Erwartungen entsprechen, holen wir dieses wieder bei

Ilhnen ab.?

Digitales Flipchart mit den Vorteilen eines 65 Zoll grossen

" Ein Try & Buy Gerat pro Endkunde. UHD-Displays und der Interaktivitat eines Touchscreens.
2 Die Leihstellung erfolgt standardmaRig 14 Tage vor Ort. Auf Wunsch kann sich die Zeit um 7 i . . .

Tage verlangern. (An und Ablieferung exklusive) Schnell einsatzbereit durch einfache Installation und Inbe-
3 Das Gerat muss original verpackt und vollstandig zuriickgegeben werden. Bei defekter oder .

unvollstandiger Ware wird es dem Leihnehmer in Rechnung gestellt. triebnahme.

Alle in dieser Anzeige enthaltenen Angebote sind, sofern nicht anders angegeben, rein netto und
freibleibend. Nur solange der Vorrat reicht. Angegebene Konfigurationen kdnnen abweichen.
Weitere Informationen zur Siewert & Kau Computertechnik GmbH finden Sie auf der Website
http://www.siewert-kau.de.

Informationen zu Produkten werden im Online-Shopsystem unter http://shop.siewert-kau.de zur
Verfligung gestellt. Es gelten unsere AGBs.

Geschaftsfiihrer: B. Siewert, 0. Kau, H. Kau
Amtsgericht KdIn HRB Nr. 40720
Ust.-ID-Nr. DE812098823



l*fatch tI'{e_colors to the fruits and
T |1 Kontaktieren Sie lhren
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L "6 4 Siewert & Kau Spezialisten
o M~ fiir das Samsung Flip 2.

—  +49(0) 2921 36908 55  opanitz@siewert-kau.de

Samsung Flip 2 WM85R (85") Samsung Flip 2
S inkl. Konferenzraumlésung

Wir bieten lhnen nun auch
an, den Flip 65" / 85" bei uns
kostenfrei auszuleihen und das
zusatzlich als Konferenzraumlo-
sung. Das Gerat befindet sich in
einer speziellen Transport- und
Stand-Box. Da der Samsung Flip
65"/85" eigentlich zur Wandmon-

Brachiosaurus

tage gedacht ist, ermdglicht die
Box den ,Plug&Play” Einsatz ohne Bohren.

Bei uns konnen Sie den Flip 2 65-Zoll /85-Zoll inkl. Konfe-
renzrauml6sung unverbindlich ausleihen und ausprobie-

85 Zoll groBes UHD-Display mit Touchfunktion — fir den ren. Testzeitraum: 14 Tage (inkl. Transportwegen).2
optimalen Einsatz im Klassenzimmer oder Meetingraum.

Vielfaltige Eingabemadglichkeiten mit passivem Stift. Natiir- " Ein Try & Buy Gerat pro Endkunde.

. . . . 2 Die Leihstell fol dardméaRig 14 T inkl. Ti Ort (bei Ih d
liches Schreibgefiihl dank reaktionsschnellem Touchscreen. e Kunden) 0 0 onderdmalsig 14 Toge (nkl. Transportwegen) vor Ort Bethinen oder

Headquarters Vertrieb Berlin Vertrieb Braunschweig u

Tel.: +49 (0) 2271763 0 Tel.:+49 (0) 30 346 554500 Tel.: +49 (0) 531 390 27 0 I ewe rt a u
Vertrieb Butzbach Vertrieb Halle (Saale) Vertrieb Hamburg

Tel.: +49 (0) 6033 92492 0 Tel.: +49 (0) 29412987800 Tel.: +49 (0) 2271 763 100 D IStrI bUtIOﬂ _ |IV€

Vertrieb Miinchen Vertrieb Paderborn Vertrieb Soest 7
Tel.: +49 (0) 89 930 8389 10 Tel.: +49 (0) 5251 8728 0 Tel.: +49 (0) 2921 36908 00 WWW.Slewert_ ka U .de
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MICROSOFT SCHNURT
DICKES ENTWICKLER-PAKET

Auf der hauseigenen Entwickler-Konferenz Build 2021 drehte sich diesmal rein virtuell
alles um die Belange von Programmierern im Microsoft-Universum. Von Azure bis Visual
Studio 2022 zeigt der Softwarekonzern fancy Tools fur das Entwickler-Tagesgeschaft.

Auf der Developer-Konferenz Microsoft
Build 2021, auf der es rund um Tools und
Losungen aus Redmond ging, wurden
wichtige Neuerungen fiir Visual Studio,
GitHub Codespaces, Software mit grafi-
scher Oberflache fiir das Windows Subsys-
tem fiir Linux (WSL) sowie erweiterte
Funktionen fiir das Microsoft Teams Tool-
kit gezeigt.

So stellt der Anbieter nun ein Update fiir
das aktuelle Visual Studio 2019 zur Verfi-
gung. Es beinhaltet laut Microsoft etliche
Optimierungen in Hinblick auf die Ent-
wicklung mit C++ und .NET sowie verbes-
serte Git-Werkzeuge. Aufderdem wird jetzt
die Erstellung von GitHub-Action-Work-
flows direkt aus der integrierten Entwick-
lungsumgebung (IDE) unterstiitzt. Die
Container-Technologie kann nun mit er-
weiterten Tools beackert werden. Und neue
Azure-Integrationen sollen dafiir sorgen,
dass die Entwicklung nativer, Cloud-ba-
sierter Anwendungen leichter von der Pro-
grammierer-Hand geht.

BILD: CHERRYANDBEES —~ STOCK ADOBE.COM

Doch das Bessere ist bekanntlich des Guten
Feind und so spielt auch bereits die niachs-
te Version von Visual Studio — zumindest
als Ausblick - eine wichtige Rolle auf der
Build: Der Veranstalter prasentierte die
Roadmap dafur. Eine erstes Preview dieser
neuen Version werde es ,in Kiirze“ geben,
heifdt es aus dem Hause Microsoft. Diese
komme mit neuem Look und einer 64-Bit-
Architektur daher, die mehr Leistung und
Skalierbarkeit liefern soll. Das Einrichten
von Entwicklungsumgebungen, die alles
Notwendige fiir die eigentlichen Program-
mierarbeiten bieten, spielt in der Praxis ei-
ne grofde Rolle. Microsoft will hier das Ta-
gesgeschift in der Programmierarbeit
erleichtern; und zwar mit ,,GitHub Codes-
paces®. Damit konne jedes GitHub-Reposi-
tory ,in Sekundenschnelle zu einer
vollstdndig konfigurierten Entwicklungs-
umgebung, die in der Cloud gehostet ist*
Uberfiihrt werden. GitHub Codespaces sind
Unternehmensangaben zufolge vollstandig
konfigurierbar und zur Ubersichtlichkeit

individuell an einzelne Projekte anpassbar.
Uber Early-Access-Zuginge konnen sich
Programmierer bereits jetzt einen Ein-
druck verschaffen.

Microsoft Teams soll im Laufe der Zeit zu
seiner grofieren Sache als Windows® avan-
cieren, hiefd es mal aus der Microsoft-Ge-
schaftsfithrung. Auch auf der Build war die
Collaboration-Plattform ein wichtiges The-
ma. Gezeigte Erweiterungen fiir Teams im
Entwickler-Umfeld sind beispielsweise
»Shared Stages“ und neue Optionen fiirden
»Together-Modus"

In einem Blogartikel geht das Unterneh-
men naheraufdas kommende ,Shared Sta-
ges“ein. Im Prinzip kénnen Entwickler die
Zusammenarbeit der Mitarbeiter mit
Showelementen aufpeppen und iiber eine
selbst gestaltete Hauptbiihne organisieren,
die als organisatorische Klammer fiir Mee-
ting-Apps wie Whiteboarding, Design-
funktionen oder Projektboards bildet.
Der ,Together-Modus, so ist es dem
Microsoft-Blog zu entnehmen, erméglicht
es Entwicklern, benutzerdefinierte Szenen
fiir Teams zu erstellen. Also individuelle
virtuelle Raume, statt Kastchen an Kast-
chen in Videokonferenzen.

Hinzu kommen neue Funktionen fir das
Microsoft Teams Toolkit, die die Program-
mierung von Teams-Anwendungen er-
leichtern sollen.

Mit WSL, dem Windows-Subsystem fiir
Linux, lasst sich Linux-Software ohne vir-
tuellen Computer oder Dual Boot direkt
aus Windows heraus starten. Zur Build
2021 stellt Microsoft die GUI-App-Unter-
stlitzung auf WSL vor. Damit konnen jetzt
auch - so der Anspruch - Linux-Program-
me mit grafischer Oberflache reguldr un-
ter Windows laufen.

In Deutschland arbeitet Microsoft
eigenen Angaben zufolge mit 30.000
Partnern zusammen.

Autor: Dr. Stefan Ried|
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MIT KI WILL GOOGLE DIE
ZUKUNFT PRAGEN

Zu den Neuheiten, die Google auf der Entwicklerkonferenz
I/0 vorgestellt hat, gehodren Verbesserungen fiir Android,
Google Maps und das Smartwatchsystem Wear OS.

Ein besonderer Fokus lag auf Technologien aus

dem Gebiet des Maschinellen Lernens.

Die virtuelle Entwicklerkonferenz Google
I/O startete am Abend des 18. Mai und
dauerte bis zum 20. Mai. Mit qualitativ
hochwertigen Videokonferenzen und
Software, die selbststandig eine Unter-
haltung fiihren kann, will Google die
Zukunft pragen. Auf der Konferenz gab
der Internetriese einen Ausblick auf die
nachste Version des Smartphone-Sys-
tems Android und stellte neue Funktio-
nen zum Schutz der Privatsphdre in den
eigenen Diensten vor.

Bei der Entwicklung der Produkte und
Updates legte Google einen besonderen
Fokus auf Maschinelles Lernen und
Kiinstliche Intelligenz (KI). So wurde die
Software Lamda demonstriert, die eine
Unterhaltung mit einem Menschen
fiihren kann. Die Antworten seien dabei
nicht vorgegeben, sondern wiirden von
dem Programm auf Basis vorhandener
Informationen erzeugt, betonte Google-
Chef Sundar Pichai. Google fithrte zwei
Beispiele fiir einen Dialog vor: Die Soft-
ware schliipfte dafiir erst in die Rolle des
Planeten Pluto und dann in die eines

Die Google I/0 fand in diesem Jahr in
einem Online-Format statt. Die Prasenta-
tionen wurden live zwischen Gebdauden
der Firmenzentrale in Kalifornien
iibertragen. Einige Google-Mitarbeiter
durften vor Ort dabei sein.

BILD: ED RITGER

Papierfliegers. Sie beantwortete dabei
etwa Fragen danach, ob esschon Besucher
auf dem Planeten gab oder wie weit das
Papierflugzeug schon einmal geflogen
ist. Auch bei dem Projekt Starline kommt
KI zum Einsatz. Bei dem Videosystem
werden Menschen und Lichtverhdltnisse
von mehr als einem Dutzend Kameras
und Sensoren erfasst. Neu entwickelte
Bildschirme sollen die Details besonders
realistisch wiedergeben kénnen.

Um besser mit dem Marktfiihrer Apple
Watch konkurrieren zu konnen, haben
sich Google und Samsung zusammen-
getan. Samsung wird die nachsten Smart-
watches nicht mehr mit dem hauseigenen
Betriebssystem Tizen ausstatten, sondern
auf die Google-Plattform Wear OS um-
steigen. Zugleich will Google Wear OS
mit Tizen-Elementen zu einem tuber-
greifenden System weiterentwickeln.

h Neues gibt's auch bei HP:
= bit.ly/HP-Wolf-Security

- Autor:
Melanie Staudacher

OE 00

CEO Sundar Pichai stellte
am ersten Tag der
Entwicklerkonferenz
Google 1/0 die KI-Projekte
Lamda und Starline vor.

4% % BeiderKickoff-Keynote stellte Google unter
- anderem folgende Produktneuheiten vor:

e Fiinf Updates fiir Google Maps: Mithilfe von

Machine Learning und Navigationsdaten be-
rechnet Google Maps kiinftig Routenoptionen
so, dass Autofahrende auf ihrem Weg aller
Wahrscheinlichkeit nach seltener stark ab-
bremsen miissen und sicherer ankommen.
AuB3erdem werden belebte Orte in Maps sicht-
barer und detaillierte StrafBenkarten bald
auch in ausgewahlten deutschen Stadten ver-
fiigbar sein. Erweiterungen fiir das Live View
Feature sind auch geplant.

Android 12 Beta verfiigbar: Laut Google ist
Android mittlerweile auf mehr als drei
Milliarden aktiven Gerdten weltweit im Ein-
satz. Android 12 soll den Fokus auf ein noch
personlicheres Smartphone setzen und erhalt
ein Redesign. Die Version Android 12 Beta ist
ab heute fiir Pixel-Smartphones verfiigbar,
spater auf anderen Gerdten.

Datensicherheit: Fiir mehr Online-Sicherheit
und Privatsphdre im Netz hat Google einen
passwortgeschiitzten ,gesperrten Ordner” in
Google Fotos vorgestellt. AuBerdem gibt es
die Maglichkeit, die Suchhistorie der letzten
15 Minuten in der Google Suche zu loschen,
sowie neue Funktionen fiir den Passwort-
manager.

Google Workspace: Mit Smart Canvas stellt
Google Cloud ein Produkt vor, mit dem die
Zusammenarbeit fiir Google Workspace ver-
bessert werden soll. Smart Canvas macht
Dokumente, Tabellen und Prdsentationen
intelligenter und interaktiver.

BILD: GOOGLE
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LIVE-CAST
14.06.21| 16:00 UHR

IN- N-ABLE dCITI=0

PASSWORT-CHECK:

WURDEN SIE & IHRE KUNDEN BESTEHEN?

Wie sieht es mit der Passworthygiene
lhrer Kunden aus? Verwenden sie
starke Passworter, die regelmaBig
geandert werden? Gibt es eine strenge
Zugriffssteuerung?

Erfahren Sie in diesem IT-BUSINESS
Live-Cast, welche neuen profitablen
Geschaftsfelder sich durch Password-
Management-as-a-Service flr Sie eroff-
nen. Erhalten Sie in einer Live-Demo von

N-able Passportal Einblick, wie cloudbasierte,

integrierte, automatisierte Kennwort- und
Dokumentationsverwaltung zum Kinderspiel
wird.

Agenda
e Das Problem mit Passwortern
e Schwaches Passwortmanagement —

ein Risiko nicht nur fir den Endkunden,
sondern auch flur den MSP

Helge Bienkowski

Partner Development
Manager

acmeo GmbH acmeo GmbH
T

e Password-Management-as-a-Service —
neue Mdglichkeiten fur den Vertrieb von
Services

e Live-Demo: N-able Passportal

lhre Vorteile:

e Gesteigerte Effizienz durch die
Verwaltung aller Kunden im zentralen
Dashboard

e Erhohte IT-Sicherheit durch starke Pass-
worter & automatisierte Passwortanderung

e Verkurzte Losungszeit dank standardi-
sierter IT-Dokumentation und integrierter
Passwortverwaltung

Patrick Kiisters

Partner Development
Manager

lhr Bonus!

Waéhrend des IT-BUSINESS Live-Cast
haben Sie die Moglichkeit, eine Crucial
X6 1TB Portable SSD - Solid State Disk -
1.000 GB zu gewinnen.

JETZT KOSTENFREI
ANMELDEN

http://bit.ly/LD-140621
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ACER-RECHNER FUR GAMER,
CONSUMER UND KREATIVE

Auf einer virtuellen globalen Pressekonferenz prasentiert Acer eine Fille neuer Notebooks
fur Privatanwender, Gamer und Kreative, Chromebooks und Gaming-PCs. Zudem enthiillt
der Hersteller seine Nachhaltigkeitsinitiative und ein neuartiges 3D-Display.

Die Global Press Conference ist fiir Acer die
Biithne, auf der eine ganze Reihe von Gera-
ten prasentiert werden, die in den kom-
menden Wochen und Monaten auf den
Markt kommen. Bisher fanden diese Ver-
anstaltungen oft in New York oder anldss-
lich der IFA in Berlin statt. Dieses Jahr hat
der Hersteller die Global Press Conference
auf eine Online-Plattform verlagert, daher
miissen Hands-on-Eindriicke der Neuhei-
ten leider entfallen. Das macht die neuen
Gerate allerdings nicht weniger spannend.

Das 14-Zoll-Notebook Swift X soll eine Syn-
these aus stylischem Design, flacher Bau-
form und hoher Leistung sein. Das Gerat
richtet sich laut Acer an Kreative, Content-
Editoren und Streamer. Das in verschiede-
nen Farben hergestellte Metallgehduse ist
17,9 mm dick und das Notebook mit sei-
nem Federgewicht ab 1,39 kg sehr leicht.
Als Prozessor nutzt Acer einen mobilen Ry-

BILD: ACER

zen 5000 und fiir die Grafik Nvidias neu-
en Geforce RTX 3050 beziehungsweise
3050 Ti. Der Arbeitsspeicher ist bis zu 16
GB grof$ und als Massenspeicher sind zwei
M.2-SSDs moglich. Der 59-Wh-Akku soll
bis zu 17 Stunden Laufzeit liefern. Fiir den
angepeilten Kundenkreis ist die Qualitat
des Displays entscheidend. Der Hersteller
verspricht fiir das 14-Zoll-IPS-Panel mit
Full-HD-Auflésung eine SRGB-Abdeckung
von 100 Prozent. Zudem liefert es bis zu
300 Nits und bietet die BlueLightShield-
Technologie zur Schonung der Augen. Das
Acer Swift X kommt im Sommer mit einem
Preis ab 899 Euro.

Chromebooks sind momentan der Sektor
unter den Notebooks mit dem starksten
Wachstum. Das stammt zwar immer noch
zu einem grof3en Teil aus dem US-ameri-
kanischen Bildungssystem, aber auch fir
Privatkunden werden die webbasierten Ge-

rate mit dem Google-Betriebssystem inte-
ressanter. Im vergangenen Jahr ndherte sich
der Anteil an den Notebooks immerhin
schon der 10-Prozent-Marke. Acer gehort
zu den fithrenden Chromebook-Herstel-
lern und bringt gleich vier neue Gerdte auf
den Markt. Zu ihnen zdhlen die 14-Zéller
Chromebook 514 mit Intel Tiger Lake und
314 mit MediaTek MT8183, das Convertib-
le Chromebook Spin 713 mit 13,5-Zoll-Dis-
play und ebenfalls Tiger-Lake-CPU sowie
das Chromebook 317 mit Intel Pentium Sil-
ver N6000-Prozessoren als erstes 17,3-Zoll-
Gerat. Die Modelle 514 und Spin 713 verfii-
gen zudem als Enterprise-Varianten iiber
zusdtzliche Sicherheitsfeatures und spezi-
elle Unternehmensfunktionen. Der Markt-
start ist fiir das dritte Quartal vorgesehen.
Die Startpreise liegen zwischen 299 Euro
(UVP) fur das Chromebook 314 und 799
Euro (UVP9 fiir das Spin 713.

Die zur ConceptD-Linie zihlenden Note-
books und Convertibles bieten eine dhnli-
che Leistung und Ausstattung wie mobile
Workstations, allerdings mit einer zivileren
Optik. Sie sind vor allem fiir professionelle
Anwender aus Kreativberufen bestimmt,
aber es gibt auch Modellvarianten mit pro-
fessionellen Nvidia-Karten. Acer stellt die
Clamshell-Notebooks der Serien ConceptD
3 und 5 sowie die Convertibles 3 Ezel und
7 Ezel auf die neuen Tiger-Lake-H45-CPUs
mit bis zu acht Prozessorkernen sowie
Thunderbolt 4 um. Das Modell ConceptD
5 bekommt zudem ein Pantone-zertifizier-
tes 16:10-Display mit 16-Zoll-Diagonale und
einer Auflésung von 3.072 x 1.920 Pixel. Als
Grafikkarte setzt Acer hier entweder Ge-
force-Modelle bis zu RTX 3060 oder bei der
Pro-Version maximal die RTX A5000 ein.
Das Top-Modell ConceptD 7 Ezel kann so-
gar mit einer RTX 3080 ausgeriistet wer-
den. Das 4K-Touch-Display unterstiitzt
Stifteingaben, der Wacom-EMR-Stift ge-
hort zum Lieferumfang. Beim ConceptD 7
Ezel gibt es ebenfalls eine Pro-Version mit
Intel Xeon W-11955M und RTX A3000 oder
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Acer startet die Nachhaltigkeitsoffensive Earthion

Mit dem Aspire Vero stellt Acer das erste Note-
book vor, das aus der unternehmenseigenen

Nachhaltigkeitsinitiative Earthion heraus ent-
standen ist. Sowohl die Gehdauseabdeckung als
auch die Tastatur des Tiger-Lake-Notebooks beste- : —"7'-“5

hen aus Post-Consumer-Recycling-Kunststoff
(PCR). Erist laut Acer zudem frei von Farbstof-
fen und fliichtigen organischen Verbindun-
gen. Die Verpackung besteht zum Grofteil
aus recyceltem Papierzellstoff und fiir alle
Aufdrucke wird Sojatinte verwendet.

Zudem gibt Acer bekannt, dass das Unter-
nehmen Teil der RE100-Initiative ist und
damit ab dem Jahr 2035 nur noch erneuerbare Energien nutzen will. Im vergangenen Jahr
betrug der Anteil immerhin schon 44 Prozent. Gegeniiber dem Jahr 2009 hat Acer bereits
jetzt den CO2-FuBBabdruck der gesamten Gruppe um 60 Prozent reduziert. Dieses okologi-
sche Bewusstsein will Acer auch auf Zulieferer und Partner ausdehnen.

Beim Aspire Vero setzt Acer Recycling-Materia-
lien fiir das Gehause und die Verpackung ein.

A5000. Der 14-Z6ller ConceptD 3 wird
ab 1.599 Euro (UVP) kosten, der Con-
ceptD 5 startet bei 2.999 Euro und der
ConceptD 7 Ezel ab 3.499 Euro (UVP).
Mit SpatialLabs stellt Acer eine Techno-
logie vor, die den ConceptD-Gerdte in
Zukunft ein stereoskopisches 3D-Dis-
play bescheren soll, das ohne Brille
auskommt. Dafiir wird auf ein her-
kémmliches UHD-2D-Display eine
Flissigkristall-Lentikularlinse aufge-
bracht, mit der zwischen 2D- und 3D-
Modus umgeschaltet werden kann. Drei
an der Oberseite des Displays ange-
brachte Stereokameras, verfolgen die
Position und Bewegung des Kopfes so-
wie der Augen des Nutzers. Im Spati-
alLabs Model Viewer kénnen Entwick-
ler mittels Echtzeit-Rendering mit den
raumlich dargestellten 3D-Modellen in-
teragieren. Die Software ist Teil des Spa-
tialLabs Experience Center, die noch
weitere Tools fiir 3D-Entwickler ent-
halt. Im Rahmen des Developer-Pro-
gramms konnen Entwickler fir drei
Monate kostenlos ein ConceptD-Proto-
typen-Notebook erhalten, um mit ihm
eigene Projekte auf Basis der Unreal En-
gine zu realisieren.

Mit der Unreal Engine hat auch die
nachste Gruppe von Neuvorstellungen
zu tun: Gaming-Rechner und Monito-
re. Mit einem 16-Zoll-Display im
16:10-Format ist das knapp 2 cm flache
Predator Triton SE ausgeriistet. Dabei
gibt es zwei Panel-Optionen, jeweils
mit WQXGA-Auflésung: 165 Hz und

500 Nits sowie 240 Hz und Nvidia G-
Sync. Bei der CPU geht der Hersteller
bis zum Intel Core i9 der 11. Generation
und bei der Grafik bis zur Nvidia Ge-
force RTX 3080. Der Arbeitsspeicher
kann auf maximal 64 GB ausgebaut
werden, die PCle-4.0-SSD bis zu TB Ka-
pazitdt bieten. Der Basispreis liegt bei
1.799 Euro (UVP) , der Verkaufsstart ist
fir das dritte Quartal geplant. Mit ei-
nem Preis ab 2.499 Euro ist das Preda-
tor Helios 500 mit tibertaktbarem Intel
Corei9 der1l.Generation und RTX3080
als Maximalausstattung kostspieliger.
Hier bietet Acer neben einem 360-Hz-
Full-HD-Display ein 120-Hz-4K-Panel
mit Mini-LED-Backlight und Local
Dimming. Das im Vergleich zum Triton
fulligere Helios bietet Platz fiir zwei
SSDs im RAID-0-Modus und eine HDD.
Fiir Gamer, die einen Desktop-PC vor-
ziehen, schickt Acer eine neue Genera-
tion des Predator Orion 3000 und den
Nitro 50 an den Start. Der Orion 3000
ist mit einer Intel-Rocket-Lake-CPU
ausgestattet und nimmt maximal eine
Nvidia Geforce RTX 3070 auf. Er kommt
schon im Juli mit einem Einstandspreis
von 1.099 Euro (UVP). Entweder mit In-
tel Rocket Lake oder mit AMD Ryzen
5000 und Grafikkarten bis zur RTX
3060 Ti ist der Nitro 50 bestiickt.Sein
Startpreis liegt bei 999 Euro (UVP).

Mehr unter:
bit.ly/ITB-Acer-CBaaS

Autor:
Klaus Langer
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Wie gelingt nachhaltige

Digitalisierung in

Unternehmen?

B Do, 10. Juni2021
14:004f5:60 Uhr

AfB lddt Expertlpnen
zum Live-Talk ein

SIEMENS

HANNA HENNIG
clo

3

BENJAMIN KOHLER

Leiter Corporate Responsibility

Sarg

STEFAN ULRICH

Head of Workplace Infrastructure,
Global Procurement

AfB social & green IT ist Spezialist fiir nachhaltige
Dienstleistungen rund um Gebraucht-IT:

== |T- Ankauf und -Sicherheitstransport,
== zertifizierte Datenl6schung,

== umweltfreundliches Refurbishment,
== fachgerechtes Recycling,

== |mpact Measurement (CSR-Reports).

Gleichzeitig ist AfB Europas grof3te gemeinnitzige
IT-Firma: 45 % der 500 Mitarbeitenden sind
schwerbehindert.

www.afb-group.eu
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WELTWEITE KONNEKTIVITAT
ALS SELF-SERVICE

Weltweite Interkonnektivitat soll im Sinne

von ,Pay as you Go* flexibler werden. Die

letzte Meile privater, globaler Netzwerke kann

Uber standardisierte SD-WAN-LOsungen

verwirklicht werden. Und Self-Service

gewinnt an Bedeutung. Megaport hat neue

Impulse fiir den Markt.

Die Welt umspannt ein Datennetzwerk und
das Internet ist nur ein Teil davon: Cloud-
Workloads werden umgezogen, Multi-
cloud-Infrastrukturen mit Angeboten von
Cloud-Anbietern geschaffen und interna-
tionale Standorte werden vernetzt. Damit
es schnell geht, konnen Zugange zu priva-
ten, globalen Netzwerken gebucht werden.
Die Situation auf diesem Markt ist vieler-
orts gepragt von Angeboten, die man sich
im Grunde wie Zugfahrkarten vorstellen
kann. Alles ist sehr fragmentiert, man
bucht fiir bestimmte Abschnitte und feste
Zeitrdume. Zudem muss man im Networ-
king benétigte Bandbreiten oft im Vorfeld
korrekt abschdtzen.

Der Network-as-a-Service-Anbieter Mega-
port will hier alte Z6pfe abschneiden und
zwar zusammen mit Partnern. ,Wirwollen
in diesen Markt mehr Flexibilitdt bringen
und unsere Netzwerk-Angebote dement-
sprechend einfach konfigurierbar und fle-
xibler gestalten®, so Martin Bichler, Head of
EMEA Channel Sales bei Megaport. Band-
breiten sollen fiir bestimmte Stof3zeiten
anpassbar sein, beispielsweise wenn ein
Backup gefahren wird. AufSerdem soll man
sich nicht fiir Monate oder Jahre im Voraus
festlegen miissen. ,Neu an unserer Heran-
gehensweise beziehungsweise an unserem
Angebot ist der Pay-as-you-Go-Ansatz und
die minutenschnelle Bereitstellung, die wir
in Anlehnung an die flexiblen Cloud-Offe-

rings der Hyperscaler anbieten, so Bichler.
Dazu wurde ein Self-Service-Portal einge-
richtet, tiber das Kunden die Cloud-Kon-
nektivitat selbst erstellen konnen.

Das Geschaft von Megaport als globaler
NaaS-Anbieter ist es, hierzulande die gro-
3en Ballungszentren wie Miinchen, Berlin,
Frankfurt, Hamburg und Diisseldorf mit
den wichtigen Standorten in Europa, USA
und in der Asien-Pazifik Region zu verbin-
den. Dabei geht es um schnelle, zuverlds-
sige und sichere Verbindungen zu lokalen
Rechenzentren auf Layer-2-Ebene, also um
Interconnectivity auf IP-Basis.

Letztlich geht es aber vor allem um direkte
Cloud-Verbindungen zu den Hyperscalern
AWS, Microsoft Azure, Google Cloud und
Alibaba - aber auch zu Anbietern wie SAP,
Nutanix, Salesforce, IBM und Oracle. Die
Konnektivitat dorthin wird tiber Cloud-
Anbindungsstellen, sogenannte ,,Cloud-
On-Ramps‘, ermdglicht. Megaport ist in
rund 700 vernetzten Rechenzentren ver-
figbar und mit etwa 220 Cloud-On-Ramps
prasent.

Bisher mussten sich Kunden in diesem
Marktgeschehen meist noch selbst um die
Jetzte Meile” zur Cloud-On-Ramp kiim-
mern oder in einem aktivierten Rechenzen-
trum vertreten sein. ,Unsere neue Mega-
port-Virtual-Edge-Ldsung ermoglicht es
Unternehmen, tiiber SD-WAN auf unser

Software-definiertes Netzwerk (SDN) zu
gelangen’, erldutert Bichler. ,Auch SD-
WAN kann in unserem globalen, privaten
Netzwerk tiber das Self-Service-Portal in-
tegriert werden.

Das Konzept dient hierbei sozusagen als
Einstiegspunkt fiir die Unternehmen.
»Neue Kooperationen mit Cisco und Forti-
net, die ebensolche SD-WAN-Betreiber
sind, erleichtern es unseren gemeinsamen
Kunden, ihre SD-WAN-Nutzung mit unse-
ren Konnektivitits-Losungen zu integrie-
ren, um somit die Verbindung zwischen
Edge-Standorten oder Zweigstellen unter-
einander oder zur Cloud zu optimieren”,
sagt Channel-Manager Bichler.

Der Channel spielt in dem Umfeld eine
zweigleisige Rolle: Dienstanbieter, MSPs
und Cloud-Anbieter brauchen selbst stabi-
le Verbindungen als potenzielle Kunden.
Hinzu kommt die vertriebliche Kompo-
nente: ,Wir haben bereits ein Partnerpro-
gramm, wollen diesen Bereich aber erwei-
tern. Zusammenarbeit mit Distributoren
findet derzeit noch nicht statt, aber auch
daswird sich dndern, verrat der Megaport-
Manager.

E

Beim SD-WAN-Konzept wird das Netzwerk-
management iiber Hardware-unabhéngig
liber Software und regelbasiert vorgenom-
men.

Autor: Dr. Stefan Ried|

BILD: SIARHEI - STOCK ADOBE.COM
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LEICHTES ARBEITSPFERD
FUR BURO UND UNTERWEGS

Mit dem Satellite Pro C40-H-101 schickt Dynabook ein leichtes 14-Zoll-Business-Notebook
an den Start, das mit 859 Euro (UVP) auch noch relativ giinstig ist. Wir haben uns das leichte

Arbeitspferd auf unserer Hand-on-Teststrecke in Aktion angesehen.

Bei unseren Hands-on-Tests kamen, von
Ausnahmen wie dem Microsoft Surface Go
abgesehen, meist Gerdte aus der Premium-
Kategorieauf den Priifstand. Dieses Mal ist
mit dem Dynabook Satellite Pro C40-H-101
ein Gerat an der Reihe, das eher zum Ein-
stiegssegment der Business-Notebooks
zahlt, auch wenn es mit seinem Core-i5-
Prozessor und einer UVP von 859 Euro das
Spitzenmodell der Serie ist. Bei Systemhdu-
sern bekommt man das Gerat allerdings
schon zu Preisen zwischen 700 und 750
Euro inklusive Mehrwertsteuer.

Das Satellite Pro C40-H-101 von Dynabook
ist als 14-Zoller mit einem Gewicht von
knapp 1,5 kg kompakt und leicht genug, um
nicht nur zwischen Biiro und Homeoffice
hin und her transportiert zu werden, son-
dern es eignet sich auch fiir die mobile Ar-
beit. Dabei hilft das zwar nicht sehr helle,
aber dafiir entspiegelte Display, das sich
auch im Freien noch gut ablesen lasst,
wenn man nicht in der prallen Sonnessitzt.

BILD: VOGEL IT-MEDIEN

Der Herstellerverwendet ein IPS-Panel mit
Full-HD-Auflésung. Uber dem Panel sit-
zen eine HD-Webcam, die allerdings nur
eineausreichende Qualitat liefert, und im-
merhin zwei Mikrofone. Einen Shutter fir
die Kamera gibt es nicht, aber eine helle
weifde LED zeigt an, wenn sie aktiv ist.

Als Prozessor arbeitet im Testgerit ein Core
i5-1035Gl aus Intels Ice-Lake-Familie. Er
gehort noch zu der ersten Generation der
10-nm-Prozessoren, die Intel in Grof3serie
fertigt und verfiigt Giber vier Kerne mit Hy-
perthreading. Der Zusatz ,Gl” in der
Typenbezeichnung zeigt an, dass keine
Iris-Plus- sondern eine langsamere UHD-
Grafikeinheit in der CPU steckt. Daher liegt
die Grafikleistung im 3DMark Night Raid
auch nur bei knapp 5.000 Punkten. Aber
die 3D-Performance ist bei einem Gerat wie
dem C40-H auch zweitrangig. In der Sys-
temleistung, simuliert werden im PCMark
10 Office-Tatigkeiten, Videokonferenzen
und Webbrowsing, erzielt das Dynabook

mit 3.159 Punkten ein insgesamt gutes Er-
gebnis. Der aus einem DDR4-3200-Modul
bestehende Arbeitsspeicher ist mit 8 GB
fiir ein Office-Gerat ausreichend grofd und
kann durch Austausch erweitert werden.
Dievon Forsee hergestellte 256-GB-SSD im
M.2-Format ist nur tiber SATA angebun-
den, was etwas Leistung kostet. Der nach
dem Offnen des Gehiusebodens aus-
tauschbare 46,5-Wh-Akku sorgt im Test fiir
eine Laufzeit von 3:50 Stunden unter Dau-
erlast und nicht extra gedimmtem Display.
In der Praxis kann man also mit sieben
Stunden rechnen. Das Netzteil wird an ei-
ner eigenen Buchse angeschlossen, das La-
den des Notebooks ist ebenfalls iiber USB-
C moglich.

Ein Pluspunkt ist die umfangreiche Schnitt-
stellenausstattung mit USB-C als Docking-
Schnittstelle, zwei mal USB-A, HDMI und
einem GbE-Port. Der verlotete Intel-
WLAN-Adapter Wireless-AC 9462 unter-
stlitzt maximal 802.11ac mit 433 Mbps so-
wie Bluetooth 5.0. Die Oberfliache des
robusten nachtblauen Kunststoffgehduses
und alle anderen lackierten Flachen sind
mit einer antibakteriellen Beschichtung
versehen.

Mit dem Dynabook Satellite Pro C40-H-101
bekommt man ein robustes und kompak-
tes Business-Notebook mit ordentlicher
Leistung zu einem guten Preis. Positivsind
zudem die Schnittstellenvielfalt, die Qua-
litat der Eingabegerate und die gute Er-
reichbarkeit von Speicher, SSD und Akku.
Allerdings hat Dynabook bei der Ausstat-
tung an einigen Stellen gespart, etwa am
WLAN-Adapter und der Webcam. Am
meisten fehlt dem Tester allerdings die
Moglichkeit der schnellen biometrischen
Windows-Hello-Anmeldung.

Mehr unter: E'HE
~

bit.ly/ITB-Test-Razer-Bk-13

Autor:
Klaus Langer
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Online-Medien auch ein breites Veranstaltungsportfolio an.
Die wichtigsten Angebote des Verlages sind:

IT-BUSINESS, eGovernment Computing, BigData-Insider,
Blockchain-Insider, CloudComputing-Insider,
DataCenter-Insider, Dev-Insider, Healthcare-Insider,
IP-Insider, Security-Insider und Storage-Insider.

54 / IT-BUSINESS /10.2021 / Rubriken

Nachste Ausgabe
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erscheintam 21.6.2021

Channel Fokus:

Cloud Native & Kubernetes

Druckunterlagenschluss am

15.6.2021

Anzeigenhotline 0821/2177-300
Lesertelefon 0821/2177-194

BILD: NEOLEO - STOCK. ADOBE.COM / [M] J RATH
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Der Einkaufsfiihrer fiir IT-Reseller und Retailer

Wir empfehlen Microsoft®Software

.
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BR Windows 10 |8
Microsoft £ %
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Noch intelligenter arbeiten

Erledigen Sie mehr, ohne mehr zu arbeiten — mit Windows 10 Pro

Nahtloses Arbeiten, Verwalten Sie mobile Leistungsfahiger Schutz,
reibungslose Verwaltung Gerate und PCs dem Sie vertrauen konnen

Windows 10 Pro ist auf Ihre Arbeitsweise von heute ausgerichtet —
und fur lhre Arbeitsweise von Morgen bereit.

www.api.de - Sales-Hotline: 024 1-91 /70-5000
]/ ~Q\ or

api Computert OH - Rok Be7-17 - -inf .«

e

Aachen: 0241-9170-5101 - Bamberg: 0241-9170-6581 - Braunschweig: 053 1-86669-500

Frechen: 0241-9170-5501 - Marl: 02365-50902-0 - Minchen: 089-3565830-21
Neuwied: 02631-97845-12 - NUrnberg: 0911-252274-0 - Paderborn: 05251-8927858
Pohlheim:06404-6975-600 - Simmerath: 0241-9170-6852




Computerhandels GmbH uns einfach auskennen!

=
DS

sional Displays

PPDS Corporate Solutions Configurator

Erstellen Sie eine komplette AV-Losung mit nur einem leistungsstarken Tool. Der PPDS Corporate
Solutions Configurator macht es einfach, ein mageschneidertes Display-Setup fur lhr gesamtes Unter-
nehmen zu planen und umzusetzen. Wahlen Sie einfach lhre Arbeitsbereiche und Ihre Anforderungen
aus, um lhre perfekte individuelle Losung inklusive aller Hard- und Software zu entwickeln. Treiben Sie
lhre technische Entwicklung voran unter: ppds.com/corporate-configurator

Individuelle Losungen fiir Unternehmen

Power, Leistung und Produktivitat. Die Philips Produktreihe fir Unternehmen ermaglicht es lhrem Team,
sein Potenzial optimal zu nutzen. Entwickelt fir schnelle Integration und bessere Konnektivitdt, optimie-
ren diese Displays die Arbeitsprozesse, fordern die kreative Zusammenarbeit Ihrer Mitarbeiter, verbessern
die Effizienz und helfen lhnen so, lhre Unternehmensziele zu erreichen.

@

Organisieren Prasentieren Konzipieren

pilotgmbh shop.pilot-computerde

Inre direkte Verbindung zum pilot Computer DS Team!
8 ds@pilot.gmbh

p Appenstedter Weg 59 Botzinger Stralle 74

Computerhandels GmbH 21217 Seevetal-Meckelfeld 79111 Freiburg
Telefon: +49 40 709737-400 Telefon: +49 761 40119-00


https://www.facebook.com/pilotComputerhandel/
https://www.xing.com/pages/pilotcomputerhandelsgmbh
https://www.instagram.com/pilotcomputerhandelsgmbh/
https://www.youtube.com/channel/UChJD8bfV1c_pGlHEwmBggZw
https://www.linkedin.com/company/pilot-computerhandels-gmbh/
https://www.pilot-computer.de
https://www.ppds.com/de-de/corporate-configurator
https://www.ppds.com/de-de/
https://www.ppds.com/de-de/displayl�sungen/interactive-displays/t-line-control-display
https://www.ppds.com/de-de/displayl�sungen/interactive-displays/t-line-control-display
https://www.ppds.com/de-de/displayl�sungen/interactive-displays/c-line
mailto:ds@pilot.gmbh
https://www.pilot-computer.de

Unsere nachhaltigen
Dell Latitude 2-in-

N
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Dell Latitude 5310 2-in-1

Intel Core i3 10110U bis 4.10, 8GB, 128GB SSD, WLAN & BT,
33,8cm (13.3“) FHD Touch 1920x1080 Display ohne Webcam

Windows 10 Pro Education oder Windows 10 Pro 64Bit,
Dell Onsite Garantie bis 12.2021

Neuware in geéffneter OVP

Dell Latitude 5300 2-in-1

Intel Core i5 8365U bis 4.10, 8GB, 256GB SSD, 33,8cm (13,3%)
FHD Touch 1920x1080 Display mit Webcam, WLAN, LTE, BT
& Fingerprint Reader

Windows 10 Pro 64Bit, G DATA Internet Security Multi-Device
mit 1 Jahr Premium Support & Updates, Acronis True Image
RETEQ Edition. Dell ProSupport bis 08.2022

inkl. Dell Active Pen PN557W

+ GRATIS Targus USB-C Travel Dock DOCK412

+ GRATIS Targus Classic Clamshell Case 12-13.4"“

100+ verfligbar je 599,90€ 100+ verfugbar je 660,60€
Bestellungen vertrieb@gsd.eu oder +49 89800695 -195
Unsere Partner: i i GDATA
Microsoft MicrosoftPartner  wl \Windows G o Acronis
Refurbisher Silver OEM SICHERHEIT

63D

THE EXPERT IN IT-REMARKETING

Angebote sind grundsatzlich freibleibend. Irrtimer und Zwischenverkauf vorbehalten. Die Preise sind Fachhandels-Einkaufspreise per Stk. in EUR zzgl. der ges. MwSt.
Alle genannten Gerate sind Gebrauchtgerate, sofern nicht anders angegeben. Angebote giiltig solange der Vorrat reicht. Produktabbildungen sind beispielhaft und
stellen keinen Lieferumfang dar. Es gelten unsere AGB. Die Markenlogos sind Eigentum der Hersteller. RETEQ ist eine Marke der GSD Remarketing GmbH & Co. KG



MADE IN GERMANY

Telekommunikations-Losungen von TDT
fur sichere und stabile Datenubertragung

VR2020 Router-Serie

Diese VPN-Router eignen sich durch ihre hohe
Flexibilitat hervorragend zum Aufbau sicherer und
stabiler Internetverbindungen. Sie bieten extrem
hohe Ausfallsicherheit durch das vielseitige und
intelligente Backup-Management.

e & L 2

Integriertes LTE-Modem? DSL-Modem VLAN Multi-Protokoll-VPN

G3000 Gateway-Serie

Uber dieses Gateway kénnen Aul3enstellen und
Mitarbeiter gesichert und authentifiziert an das
Firmennetzwerk angebunden werden. Das
intelligente Backup-Management und die integrierte
Firewall sorgen fir eine sichere Netzanbindung.

= N 0 0

WLAN mit AP/Client3 MultiSIM2 TPM-Chip WireGuard-VPN

VA1000 VolP-Telefonanlage

Sie ist die ideale Telefonie-Lésung flr Unternehmen,
Kanzleien und Praxen flr bis zu 50 Endgerate. Die
kleine strom- und platzsparende VolP-Telefonanlage
besticht durch einen riesigen Funktionsumfang und
zahlreiche Komfortfunktionen.

© ¢ 2

Bis zu 50 Nebenstellen Sprachmenis vFax Warteschlangen

2Nur bei L-Varianten | 3Nur bei W-Varianten

Verfugbar bei unseren Distributionspartnern:

MICHAEL i SYSTEAM
TELECOM Blict YSTEAM

Computerhandels GmbH = Gesellschaft fur Computersysteme mbH

.r D.r® Your experts in DATA .
- el IS Weitere Infos unter www.tdt.de
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OFFICE HOME =
& BUSINESS 201

FUR 175 € ZU JEDEM SYSTEM ERHALTLICH!

L 4

Zum modernen Office wechseln - flexibler, produktiver, sicherer

Mit dem aktuellen Office erhalten Sie lhre gewohnten Anwendungen wie Outlook, Word, Excel, Power Point & Co.
mit leistungsstarken Verbesserungen: Neue intelligente Tools bieten eine starkere Integritdt und sorgen fir mehr
Effizienz und Produktivitat.

Entscheiden Sie sich zum Beispiel flir den TAROX ECO 538-A, einem kleinen portablen Mini-PC mit groBer Leis-
tung. Er ist so handlich, dass er in jede Tasche passt und einfach transportiert werden kann. So hat jeder Mitarbei-
ter seine Daten schnell griffbereit, ob zu Hause oder im Biiro.

BN ,,.
mE Microsoft

9 Office

7 Home &

I Business

Sr "8 . TAReX

®  ipc/mac e - =

g 2019 s e —— -

vy

¢

3 TAROX ECO 538-A

n
< B 0S Windows 10 Pro | RAM 1x 8GB (max. 64GB) |
= LAN Intel® GBit LAN + Bluetooth v5 | Storage 240GB
% (M.2) | Prozessor AMD Ryzen™ Vega 8 Grafik (bis zu
5 3,70GHz) | Garantie 36 Monate
2 Arcode: 2003048 AMDZ1

Preis:  469,- € RYZ=N

TAROX Aktiengesellschaft StellenbachstraBe 49-51 | 44536 Liinen
T: +49 (0) 231/98 98 0-300 | F: +49 (0) 231/98 98 0-176 .
E-Mail: vertrieb@tarox.de | Web: www.tarox.de



Besuchen Sie
uns im Web

Siewert & Kau empfiehlt
Microsoft® -Software.

Alle in dieser Anzeige enthaltenen Angebote sind, sofern nicht anders angegeben, rein netto und
freibleibend. Nur solange der Vorrat reicht. Angegebene Konfigurationen kdnnen abweichen.

Weitere Informationen zur Siewert & Kau Computertechnik GmbH finden Sie auf der Website
http://www.siewert-kau.de.

Informationen zu Produkten werden im Online-Shopsystem unter http://shop.siewert-kau.de zur
Verfiigung gestellt. Es gelten unsere AGBs.

Geschaftsfiihrer: B. Siewert, 0. Kau, H. Kau
Amtsgericht KéIn HRB Nr. 40720
Ust.-ID-Nr. DE812098823




HomeOffice

...kann einsam machen.

Dell Latitude 5420 Notebook

+ Windows 10 Pro 64 ’
« Intel® Core™ 17-1135G7 Prgzessor. 4  *
« 35.56 cm (14") FHD IPS ‘
=1 B Q_D__R4 SDRAM 320 Z

Microsoft 365
Apps for

&K Artikell

5543 j S&K ArtikelNr.: 153959
>

) Gerateniist fast alles moglich.
llassepfind sicher zu bleiben.

dhne Microsoft 365

Office ohne Kollegen.
3

Headquarters
Tel.: +49 (0) 2271763 0

Vertrieb Butzbach
Tel.: +49 (0) 6033 92492 0

Vertrieb Miinchen
Tel.: +49 (0) 89 930 8389 10

Vertrieb Berlin
Tel.: +49 (0) 30 346 55 45 00

Vertrieb Halle (Saale)
Tel.: +49 (0) 2941 298 780 0

Vertrieb Paderborn
Tel.: +49 (0) 5251 8728 0

Vertrieb Braunschweig
Tel.: +49 (0) 531390 27 0

Vertrieb Hamburg
Tel.: +49 (0) 2271 763 100

Vertrieb Soest
Tel.: +49 (0) 2921 36908 00

Siewert & Kau

Distribution—live
www.siewert-kau.de
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Intel® Core™ Gaming-Prozessoren der 11. Generation

Optimiert firs Gameplay.

Mit Intels neuester Desktop-Prozessor-Architektur und der richtigen Balance zwischen schnel-
len Taktfrequenzen und leistungsstarken Kernen erhaltst du hohe FPS und eine niedrige Latenz,
um noch mehr aus anspruchsvollen Spielen herauszuholen.

/ ~ Ausgestattet mit fortschrittlichen U b&!ﬁktuhgs;oﬁloneﬁ*iaei Prozessoren ohne Ubertaktungs-
~_sperre und Unterstiitzung fiir die'r lattformtechnologie ermdglichen dir die Intel® Core™
" Prozessoren der 11. Generation, so 'e’ﬁ’es willst.

i)

BIPROSYS

Komplettsysteme
mit Intel® Core™ Prozessoren

Ausgewogene Unterstutzt Mehr Optionen intel intel
Leistung fiir hohe FPS die neuste fiir deine CORE CORE ¢«
und geringe Latenz Plattformtechnik Spielweise W 9

Jetzt informieren!

Wir zeigen lhnen gerne alle Méglichkeiten unserer Komplettsysteme und MiniPCs auf. \ per Telefon

Rufen Sie uns doch einfach an oder senden Sie uns eine E-Mail. Ein Mitarbeiter unseres e 2

Vertriebsteams wird sich umgehend um lhre Wiinsche kiimmern.

Intel, das Intel Logo, Intel Inside, Intel Core, und Core Inside sind Marken der Intel Corporation in den USA und anderen Léndern.

Alle Marken und eingetragenen Marken sind Eigentum ihrer jeweiligen Inhaber.

N per Email
N\

sales@tauruseu.de

Wir sind gerne fir Sie da!




ULTRA
ified Cable

L

CAC-1370 CAC-1376 / CAC-1377
Ultra High Speed HDMI Ultra High Speed AOC HDMI
HoOmi 4K120Hz, 8K60Hz HOm 4K120Hz, 8K60Hz
48Gbps M/M 1.5m 48Gbps M/M

CACG137610m / CAG137715m

Neueste Technologien
far hochste Ansprlche!

CAC-1571
USB4 C Gen3x2 Bidirektional

USB Type-C 40Gbps 8K60Hz
100w PD M/M 0,8m

UsB40" W4 vEsa

Gbps

CAC-1060

DisplayPort™ 1.4 HBR

DisplayPort 8K 60Hz 4K 144Hz
DSC1.2 HDR M/M 3m

Club 3D Produkte erhalten Sie bei den offiziellen Distributoren

Gpin [licehis pilot'  SyYSTEAM

ALLD]
Y11 DI

eQG]

CREATING COMPUTERS. c MEIN EXPERTEN-TEAN

Weitere Informationen zu allen Produkten finden Sie unter www.club-3d.com



Ultrascharfes Farben-Feuerwerk mit dem

Mit dem hauchdiinnen ZenBook 13 OLED (UX325) vereint Asus alles, w
Displaypower, starke Performance und elegante Leichtigkeit. Gerade e
Notebook und ist in seiner starksten Ausfiihrung mit einem leistungsf:
und einem OLED-Display ausgestattet.

Die ultrascharfe OLED-Technologie des ZenBook 13 OLED lasst Farben lebensecht erscheinen: Tiefes, sattes Schwarz, helles Weil?,
klare Kontraste und eine schnelle Reaktionszeit bei ultrascharfer Full-HD-Auflésung. Bis zu 450 Nits Helligkeit erméglichen einen
exzellenten Kontrast, um selbst bei schlechtesten Lichtverhaltnissen einwandfrei sehen zu kdnnen.

Der Akku ist mit einer Leistungsfahigkeit von bis zu 16 Stunden groRziigig dimensioniert, sodass sich das Gerat perfekt fiir
unterwegs eignet. Der bis zu 16 GB grolSe Arbeitsspeicher ermdglicht miihelos die Nutzung zahlreicher Anwendungen
gleichzeitig. Egal ob grofSe Dateien, hochauflésende Foto- und Videobearbeitung oder um einfach mal eine Pause einzulegen und
Entertainment zu genieRen. Alles in allem bietet das ZenBook 13 OLED ein allumfassendes Gesamtpaket mit neuester
OLED-Technik und ordentlich Power unter der Haube.

Alle in dieser Anzeige enthaltenen Angebote sind, sofern nicht anders angegeben, rein netto und
freibleibend. Nur solange der Vorrat reicht. Angegebene Konfigurationen kdnnen abweichen.

Weitere Informationen zur Siewert & Kau Computertechnik GmbH finden Sie auf der Website
http://www.siewert-kau.de.

Informationen zu Produkten werden im Online-Shopsystem unter http://shop.siewert-kau.de zur
Verfligung gestellt. Es gelten unsere AGBs.

Geschaftsfiihrer: B. Siewert, 0. Kau, H. Kau
Amtsgericht KdIn HRB Nr. 40720
Ust.-ID-Nr. DE812098823




« Kompaktes Slim Design mit 13,9 mm
und nur 1.140 g Gewicht

« Ultrascharfes OLED Full HD-Display
mit bis zu 450 Nits Helligkeit / mit IPS Level

« Leistungsstarke Performance mit
bis zu Intel® Core™ i7 1165G7 Prozessor

+ Brillantes 33,7 cm (13,3") HDR NanoEdge Display
mit 88 % Screen to Body-Verhaltnis

*Bis zu 6 GB LPDDR4X-Arbeitsspeicher
fur fliissiges Multitasking

» Schneller Datentransfer mit bis zu 1 TB PCle x4
SSD Speicher / 512 GB PCle SSD
und 32 GB Intel® Optane™ Speicher

Headquarters
Tel.: +49 (0) 2271763 0

Vertrieb Butzbach
Tel.: +49 (0) 6033 92492 0

Vertrieb Miinchen
Tel.: +49 (0) 89 930 8389 10

Vertrieb Berlin
Tel.: +49 (0) 30 346 55 45 00

Vertrieb Halle (Saale)
Tel.: +49 (0) 2941 298 780 0

Vertrieb Paderborn
Tel.: +49 (0) 5251 8728 0

Vertrieb Braunschweig
Tel.: +49 (0) 531390 27 0

Vertrieb Hamburg
Tel.: +49 (0) 2271 763 100

Vertrieb Soest
Tel.: +49 (0) 2921 36908 00

S&K Artikelnr.: 150139

HEK: € 1.259,66

Siewert & Kau

Distribution—live

www.siewert-kau.de
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intel.

CORE

TAROX BUSINESS PCS

Das perfekte Desktop-System fur den produktiven Arbeitsalltag

TAROX BUSINESS 5000BM-R

* Windows 10 Pro

* TAROX Micro Tower MT280C

¢ Intel® Core™ i5-10400 Prozessor
* 8 GB RAM & 500 GB SSD

* inkl. Tastatur & Maus

* 36 Monate Garantie Bring-In

Direkt lhr personliches
Angebot anfordern!

TAROX Aktiengesellschaft StellenbachstraBe 49-51 | 44536 Liinen
T: +49 (0) 231/98 98 0-300 | F: +49 (0) 231/98 98 0-176
E-Mail: vertrieb@tarox.de | Web: www.tarox.de

Jeder Herausforderung
gewachsen - jederzeit.

Abb. dhnlich

TAROX BUSINESS 5271BM-R

* Windows 10 Pro

* TAROX Micro Tower MT280C

¢ Intel® Core™ i5-11400F Prozessor
» GT710 1 GB (HDMI/DVI-D/VGA)

* 8 GB RAM & 500 GB SSD

* inkl. Tastatur & Maus

* 36 Monate Garantie Bring-In

Direkt Ihr personliches
Angebot anfordern!

TAReX



Good Connections® - die Marke die Verbindungen schafft!

Tablet- und Notebook-Ladewagen

Wir finden fiir Sie die passende Losung. Sprechen Sie uns an!

UV-C Desinfektion / /ﬁ .

1
Hunnnn

ARAAARARARNNRLY
ARLARRALLN
ATERRRRRRRAARAY

Abgerundete
e e Kanten
2p? = =
Einfaches ﬁ 8 Z
Bedienfeld d

]u--w-Hnsuns‘

Ubersichtliche
Lagerung

@ Gooob
CONNECTIONS J I

Hochwertige
Schwerlastrollen
(ab 20 Ports)

srlrssasanins
i

I
Farsrfansns
FFigraprrrnnisy

AbschlieBbares
Sicherheitsschloss

7

ac?/
N |

Effiziente Kiihlung Intelligente )
Ladestationen SCAN ME

Fir eine detaillierte
Produktbeschreibung

alcasa elektronik 29" \eitere Bezugsquellen:

ALCASA Elektronlk AG

i OPITEC [Wreichelt TAReX

elektronik - 7 b



Keine Bauklotze staunen!

Mit Durchblick in die Zukunft, Competence inklusive: Dell Server

7

5
7
d
/.r
.’/
/.
Intel® Xeon®
XEON’ Silver Prozessor
SILVER : : : !
inside” Windows Server 2019: Das Betriebsystem, das eine Briicke
=i il zwischen lokalen Systemen und der Cloud schlagt.

Alle in dieser Anzeige enthaltenen Angebote sind, sofern nicht anders angegeben, rein netto und
freibleibend. Nur solange der Vorrat reicht. Angegebene Konfigurationen kdnnen abweichen.

MLTeC h n O | Og | eS Weitere Informationen zur Siewert & Kau Computertechnik GmbH finden Sie auf der Website

http://www.siewert-kau.de.

AUTHORIZED DISTRIBUTOR Informationen zu Produkten werden im Online-Shopsystem unter http://shop.siewert-kau.de zur
Verfligung gestellt. Es gelten unsere AGBs.

Geschaftsfiihrer: B. Siewert, 0. Kau, H. Kau
Amtsgericht KdIn HRB Nr. 40720
Ust.-ID-Nr. DE812098823




Intelligente Zusammenarbeit. Grenzenlose Innovation.
Dell EMC PowerEdge R340-Rack-Server

Der Dell EMC PowerEdge R340 steigert die Unternehmensproduktivitat, bietet Flexibilitat bei der Skalierung und automatisiert tagliche Aufgaben. Es ist
die ideale Losung, mit der Sie sich auf das Wesentliche konzentrieren konnen: Beschleunigen Sie Ihr Geschaftswachstum. Der R340 bietet Funktionen zur
Unterstltzung Ihrer anspruchsvollen und wachsenden Geschaftsanforderungen.

« Intel® Xeon® E-2234 (3,60 GHz, 8MB Cache)

« 1TB SATA 3,5" Hot-Plug

+ 16GB DDR4-2666 ECC

« PERC H330
« iDRAC9 Express
+ Matrox G200

« Dual-Port 1GbE On-Board LOM
+ 365 Watt Netzteil (Hot-Plug)

Headquarters
Tel.: +49 (0) 2271 763 0

Vertrieb Butzbach
Tel.: +49 (0) 6033 92492 0

Vertrieb Miinchen
Tel.: +49 (0) 89 930 8389 10

N ——\ —/

Vertrieb Berlin
Tel.: +49 (0) 30 346 55 45 00

Vertrieb Halle (Saale)
Tel.: +49 (0) 2941 298 780 0

Vertrieb Paderborn
Tel.: +49 (0) 5251 8728 0

Vertrieb Braunschweig
Tel.: +49 (0) 53139027 0

Vertrieb Hamburg
Tel.: +49 (0) 2271 763 100

Vertrieb Soest
Tel.: +49 (0) 2921 36908 00

DELLEMC _

€183
HEK: € 1.073,-

S&K Artikelnr.: 137273

s 15,0 Hersteller-Nr.: VOYR4

Siewert & Kau empfiehlt
Windows Server

Siewert & Kau

Distribution—live
www.siewert-kau.de




m Microsoft Surface

[

Surface for Business

Wo auch immer Sie sind und was auch immer Sie tun —
Ihr Microsoft Surface steht bereit.

Surface Pro 7+ Surface Book 3 Surface Go 2

Schneller als je zuvor und lasst Sie Unser leistungsstérkster Laptop Unser leichtestes 2-in-1-Gerat hat
dank verbesserter ganztagiger bietet Vielseitigkeit in den GroBen ein groBeres Display bei gleicher
Akkulaufzeit produktiv arbeiten. 34,4 cm (13,5 Zoll) und 38,1 cm (15 Zoll). kompakter GroRe.

Noch Fragen? Unser Microsoft Team hilft gerne weiter! +49 (0) 5251-89278-53

70-5000

ler - ir

Aachen: 0241917 1 - Bamberg: 0241-9170-6581 - Braunschweig: 053 1-86669-500
Frechen: 0241-9170-5501 - Marl: 02365-50902-0 - MUnchen: 089-3565830-21

Neuwied: 02631-97845-12 - NUrnberg: 0911-252274-0 - Paderborn: 05251-8927858
Pohlheim:06404-6975-600 - Simmerath: 0241-9170-6852

Alle Preise verstehen sich zzgl. der gesefzl. MwSt Es gelt lie AGB und Garantiebeding der api Computerhandels GmioH

rmdmer, Druckfehler, Preiséinderungen vorbehatten. Alle genannfen Produkte sind eingetrags renzeichen der jewelligen Herstelle




Maevex” 6150 Encoder

MAtiOR grmrrgm
192.168.218. 134

Uberlegenes AV-iiber-IP mit Maevex 6100

Hohe Kompression, super Low-Latency, fehlerfreie Qualitat ...sogar Gber das Internet.

e Multi 4K Live Streaming & Recording mit Hardware-Encoder & -Decoder
* Max. 3rd-Party-Kompatibilitédt dank etabliertem Standard-H.264-Codec
 Steuerung im LAN: Kostenlose Management-Software inkl.

* Kompatibel mit vielen CDN- & VoD-Anbietern (RTMP/RTSP/SRT/HLS)

* NEU: Multi-Display-Stream-Decoding mit Maevex 6152 Quad 4K Decoder:

2x2 configuration 1 Display
can feature 4 streams or more can feature 4 streams

4x1 configuration 1 Display
can feature 4 streams or more can feature 8 streams

Maevex 6120 Dual 4K Enterprise Encoder Appliance: Part-Nr.: MVX-E6120-2 EAN: 790750253787
Maevex 6150 Quad 4K Enterprise Encoder Appliance: Part-Nr.: MVX-E6150-4 EAN: 790750251714
Maevex 6100 Quad 4K Enterprise Encoder Card: Part-Nr.: MVX-E6100X16-4 EAN: 790750250977
Maevex 6152 Quad 4K Decoder Appliance: Part-Nr.: MVX-D6152-4 EAN: 790750256672

matrox.com/Maevex6100 m“t '°x®



deXxXXIT o fhareugt

DIGITAL IMAGING TV & AUDIO COMPUTER & CO

Bestellung und Beratung unter Tel. 0931 9708 496

dexxIT GmbH & Co. KG | Alfred-Nobel-Str. 6 | 97080 Wiirzburg. Preis Stand xxxx. Alle Preise verstehen sich zzgl. gesetzl. MwsSt. Es gelten die Zahlungs- und Lieferbedingungen der dexxIT GmbH & Co. KG



www.dexxit.de

SANMISUNG

Filigranes Design — Enorme Farbvielfalt

Das beeindruckende, filigrane Design lasst den TV nahezu mit der Wand verschmelzen. Durch Dynamic Crystal
Color kdnnen Sie realitdtsnahe Farbspektren sehen und eine Vielzahl an Details genieBen. HDR ermdglicht

einen hohen Kontrastumfang des Fernsehers, so liberzeugt das Bild mit einem enormen Farbspekturm und glanzt
mit einer riesigen Detailfiille, in hellen wie in dunklen Szenen.

Samsung Crystal UHD TV

— Crystal 4K Prozessor
In verschiedenen GroBen verfiighar

- HDR 10+, HLG

— UHD Micro Dimming GUB5AUB079UXZG Bestell-Nr. 635952  (GUB5AU8079UXZG) HEK 797,28 €
— SmartThings App- & Alexa-Unterstiitzung GU75AU8079UXZG Bestell-Nr. 635945  (GU75AU8079UXZG) HEK 1.159,69 €
— Contrast Enhancer GUB5AUB079UXZG Bestell-Nr. 635938  (GUB5AUB079UXZG) HEK 1.584,86 €

HEK ab 797,28 €

STORAGE HOME & LIVING DIGITAL SIGNAGE

PREFERRED DISTRI AWARD Lribution
LU IR S 02 1 2 “‘S“m:ge
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Distribution m VAD AV & DIGITAL SIGNAGE > 2




Be Cool. Get AeroCool.

Artikel-Nr.: 289126

AERO 2 Alpha RUS
Gaming-Stuhl

€ 102,00

L

AIR MESH-Technologie - atmungsaktive,

miteinander verwobene Materialien
sorgen fir ein kiihles Gefiihl

Ergonomisches Design
Geschwungene, gepolsterte Armlehnen

Elegantes Rennsessel-Design mit
einzigartiger Carbonfaser-Mischung

Hydraulischer Gaslift der Klasse 4
unterstutzt bis zu 150 kg

Artikel-Nr.: 323613

AERO WHITE 500W
500 Watt Netzteil

€ 29,90
L 80Plus White

L Bis zu 87 % Effizienz mit 80Plus White
230V EU zertifiziert

L 12-cm-Hochdrucklifter mit
optimierter Lifterdrehzahl

L Eingebaute japanische 105°C-
Premium-Hauptkondensatoren

L High-End-Festkorperkondensatoren

www.api.de - Sales-Hotline: D241 -91 /70-5000

api Computerhandels GmbH - Robert-Koch-StraBe 7-17 - 52499 Baesweller - info@api.de

Aachen: 024191705101 - Bamberg: 0241-9170-6581 - Braunschweig: 053 1-86669-5600
Frechen: 0241-9170-5501 - Marl: 02365-50902-0 - Minchen: 089-3565830-21

Neuwied: 02631-97845-12 - NUrnberg: 0911-252274-0 - Paderborn: 05251-8927858
Pohlheim:06404-6975-600 - Simmerath: 0241-9170-6852

Artikel-Nr.: 305436

AeroCool ACD1-120
Gaming-Tisch
€ 169,00

L

Blaue LED-Farbbeleuchtung an den Seiten
des Tisches sorgt fur ein stilvolles Flair

Die Verarbeitung im Karbonfaser-Stil
sorgt fur ein futuristisches Aussehen
und Gefuhl

Ergonomisches Design
Verstellbare Fuf3e
Integriertes Kabelmanagement

Eingebauter Getrankehalter




ALSO

MAGNUS ONE
ZBOX-ECM53060C

- Intel® Core™ i5-10400 6-Core Prozessor

- ZOTAC GAMING GeForce RTX™ 3060 12GB GDDR6

- Killer WiFi 6, Gigabit und 2.5Gbit/s Ethernet
- Integriertes 500W 80+ Platinum Netzteil

apiy,

| coaﬁﬂ

10TH GEN

MAGNUS ONE
ZBOX-ECM73070C

- Intel® Core™ i7-10700 8-Core Prozessor

- ZOTAC GAMING GeForce RTX™ 3070 8GB GDDR6
- Killer WiFi 6, Gigabit und 2.5Gbit/s Ethernet

- Integriertes 500W 80+ Platinum Netzteil

A 5 )

[T |
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reddot winner 2021

Siewert & Kau

Distribution—live

CUSTOMIZING

EINFACHES UPGRADE

Das modulare Design ermdglicht mit
nur wenigen Handgriffen Zugriff auf
RAM & Speichermedien.

GAME ON

ZOTAC GAMING GEFORCE RTX™ 30 GPU

Mit einer Desktop-Grafikkarte der GeForce
RTX™ 30 Serie, Realtime Ray Tracing und
Al-Unterstltztes DLSS.

MULTI-TASKING
10. GEN INTEL®* CORE™ CPU
Bis zu 8 Kerne und Hyper-Threading fr

reaktionsschnelle Verarbeitung und
anspruchsvolle sowie kreative Workflows.

WAVE


http://www.zotac.com

Die 10. Generation der Intel® Core™ Prozessoren mit freiem Multiplikator +++ Die 10. Generation der Intel® Core™ Prozessoren mit freiem Multiplikator +++ Die 10. Generation der Intel® Core™ |

BIPROSYS

Komplettsysteme

mit Intel® Core™ Prozessoren

Technology
Provider
Gold 2019

O
g

Jetzt unsere Facebookseite liken und keine
News oder Aktionen mehr verpassen!

facebook.de/tauruseuropegmbh

Angebot solange Vorrat reicht. Preisénderungen aufgrund chselkursschwankungen maglich. Irrttimer, Lieferfahigkeit, Zwischenverkauf und Anderungen vorbehalten. Es gelten unsere AGB

TA RUS




’rozessoren mit freiem Multiplikator +++ Die 10. Generation der Intel® Core™ Prozessoren mit freiem Multiplikator +++ Die 10. Generation der Intel® Core™ Prozessoren

LEISTUNG AUF
DEIN KOMMANDO

Desktop-PCs mit Intel® Core™ Prozessoren der 10. Generation

A Die neuen Intel® Core™ Prozessoren der 10.Generation bieten bemerkenswerte Leistungs-
¥ verbesserungen fiir hhere Produktivitat und beeindruckende Unterhaltung an, darunter
bis zu 5,3 GHz, Intel® Wi-Fi 6 (Gig+), Thunderbolt™ 3 Technologie, 4K HDR, intelligente
Systemoptimierung und mehr.

Gesteigerte Produktivitat

Integrierte intelligente Leistungseigenschaften lernen und passen sich an das an, was Sie
tun, um die Leistung dynamisch dorthin zu leiten, wo Sie sie am meisten benétigen. Intel®
Core™ Prozessoren der 10. Generation mit Intel® Optane™ Speicher bieten hohe Reak-
tionsfahigkeit, damit Sie mehr leisten kdnnen.

Premium-Unterhaltung

Eine neue Grafikarchitektur unterstiitzt extrem lebensechte visuelle Erlebnisse — wie 4K
HDR-Video und 1080p-Gaming. Mit Intel® Core™ Prozessoren der 10. Generation mit In-
tel® Iris® Plus Grafik erleben Sie Unterhaltung wie noch nie zuvor.

) Jetzt informieren! CORE i COREIQ " ORE i7

10THGEN | “q0THGEN  E10THGEN

Wir zeigen Ihnen gerne alle Moglichkeiten

unserer Komplettsysteme und MiniPCs

auf. Rufen Sie uns doch einfach an oder

senden Sie uns eine Email. Ein Mitarbeiter \ per Telefon
unseres Vertriebsteams wird sich umge- 02236/32710
hend um lhre Wiinsche kiimmern.

m per Email
N\

Wir sind gerne fiir Sie da! sales@tauruseu.de




SYSTEME
www.tarox.de/systeme

LEISTUNGSSTARK. ROBUST.
BEEINDRUCKEND.

TAROX ParX R4243s-G6 mit Toshiba MG Series Hard Drives

Alle Komponenten komplett auf engstem Raum. Die Konfiguration einer hohen Zahl von Speicher-
modulen und Festplatten ist nicht nur fiir Rechenzentren ein wichtiges Kriterium. Unternehmen
haben immer mehr Bedarf an hohen Speicherkapazitdten - und die MG-Serie von Toshiba deckt ihn.

» Kostengiinstiges Towersystem fiir 4 Festplatten und 2 SSDs
* Ausgelegt fiir kleine Unternehmen

¢ |[deal einsetzbares System als kleiner Abteilungsserver

* Neueste Intel® Xeon® E-2100 Prozessoren

* bis zu 64 GB RAM DDR4 ECC mdglich

 Hervorragendes Preis-/Leistungsverhéltnis

* Vor Ort Service mit Reaktionszeit NBD mdglich

Preis: Auf Anfrage
vertrieb@tarox.de

DIE TOSHIBA ENTERPRISE CAPACITY HARD DRIVES DER MG SERIE FUR
GESCHAFTSKRITSCHE SERVER- UND SPEICHERSYSTEME MIT HOHEM
KAPAZITATSBEDARF

' TOSHIBA
* 12 Gbit/s SAS / 6 Gbit/s SATA fiir Spitzenleistung im Dauerbetrieb .
* Fortschrittliche Steuerungs- und Sensortechnologie zur
Minimierung von Schwingungen Hard Drive |
* Hohe Datensicherheit dank des permanenten Schreibcache ) Enterprise f _
(Persistent Write Cache) ' Capacity
* Maximale Leistung bei Lese- und Schreibvorgangen durch |
die Toshiba Dynamic Cache Technology
* Heliumversiegelung fiir den Betrieb mit sehr geringem
Stromverbrauch
* optional mit ,,Self Encrypting“-Technologie oder SIE
(Sanitize Instant Erase) ausgestattet

TAROX Aktiengesellschaft StellenbachstraBe 49-51| 44536 Liinen
T: +49 (0) 231/98 98 0-300 | F: +49 (0) 231/98 98 0-176 I AR .X
E-Mail: vertrieb@tarox.de | Web: www.tarox.de



MEHR RAUM FUR 0
GROSSE VISIONEN uyama
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Artikel-Nr.: 359470 Artikel-Nr.: 359471 Artikel-Nr.: 359472
65" (164 cm) 4K UHD 75" (189 cm) 4K UHD 86" (217 cm) 4K UHD
TE6504MIS-B1AG TE7504MIS-B1AG TE8604MIS-B1AG
€ 1.449.- € 2.149.- € 2.719.-

PureTouch-IR « Android OS « USB-C Anschluss ¢« Whiteboard Software ¢ Screen Share Pro

www.api.de - Sales-Hotline: 0241 -91 /70-5000

api Computerhandels GmbH - Robert-Koch-StraBe 7-17 - 52499 Baesweller - info@api.de

Aachen: 024191705101 - Bamberg: 024191706581 - Braunschweig: 053 1-86669-500
Frechen: 0241-9170-5501 - Marl: 02365-50902-0 - Minchen: 089-3565830-21
Neuwied: 02631-97845-12 - NUrnberg: 0911-252274-0 - Paderborn: 05251-8927858
Pohlheim:06404-6975-600 - Simmerath: 0241-9170-6852

Alle Preise verstehen sich zzgl. der gesetzl. MwSt. Es geften die AGB und
Umer, Druckfehler, Preisénderungen vorbehalten. Alle genannten Produkfe




intel.
| I TAROX SYSTEME

LI www.tarox.de CO Re

TAROX BUSINESS 7000ZM

Jeder Herausforderung
- @ gewachsen - jederzeit.

. o "
Moo 17

intel

CORE

UNLOCKED

NITH GEN

Abb. dhnlich

Der richtige Business-PC ist die Voraussetzung daftir, die taglichen Herausforderungen im Office schnell und effizient zu meistern. Die
Hardware soll dabei im Hintergrund agieren und zuverldssig ihren Dienst tun. Das macht die richtige Auswahl allerdings nicht minder
wichtig. Hierbei unterstitzen wir Sie: Mit Uber 20 Jahren Erfahrung am Markt wissen wir jederzeit um den aktuellsten Stand der Technik
und welche Hardware fir welche individuellen Business-Bedrfnisse die richtige ist.

* Windows 10 Pro

* TAROX Micro Tower

¢ Intel® Core™ i7-11700

+ 16GB RAM & 500GB NVMe PCle 4.0 SSD

* inkl. Tastatur & Maus Art.Nr. 2106014
* 36 Monate Garantie Bring-In Preis; 809,- €

TAROX Aktiengesellschaft StellenbachstraBe 49-51 | 44536 Liinen
T: +49 (0) 231/98 98 0-300 | F: +49 (0) 231/98 98 0-176 .
E-Mail: vertrieb@tarox.de | Web: www.tarox.de



DATEN

RICHTIG
OSCHEN ¢
Sicher und effizient .gfé'
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toolholise

tOO toolstar® sHREDDER Gutscheincode sichern unter:
Ldscht revisionssicher,

D@a shredder.toolhouse.de
O zertifiziert, automatisiert oder 08441 50 44 0
und mit Protokoll.
N

AN

toolhouse DV-Systeme GmbH - Tirltorstrasse 16 - 20 - 85276 Pfaffenhofen an der llm

[ & 2 =)
toolhouse

Testen | Léschen | Retten
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KMI ®

know how in modern printing

.
Art.-Nr.: 301739 Art.-Nr.: 309480
KMP TONER ERSETZT KMP BILDTROMMEL ERSETZT
BROTHER TN2420 DR2400

MFC-L273DW/MFC-L2710DW/MFC-2750DW/ HL-L2310D/HL-L2350DW/HL-L2370DN/HL-L2375DW,
HL-L2375DW/HL-L2310D/HL-L2350DW/HL-12370DN MFC-L2710DN/MFC-L2710DW/MFC-L2730DW/MFC-

» 3.000 Seiten/Schwarz =8 . L2750DW

3 3 . 90 ”4:8)0 Segitz;/sm\,\,arZ

Art.-Nr.. 275262 Art.-Nr.: 340457

KMP TONER ERSETZT TN3480 KMP TONER ERSETZT TN 247BK

S St oo |+ s oc s owoc o oo
Le400dw/ Le400dwtt, MPC-15700dn/L5750dw/ L3730CDN/MFC-L3750CDW/MFC-L3770CDW

» 8.000 Seiten/Schwarz »  3.000 Seiten/Schwarz

38.”%° 33.%°

www. api.de - Sales-Hotline: D241 -91 /70-5000

api Computerhandels GmbH - Robert-Koch-StraBe 7-17 - 52499 Baesweller - info@api.de

Aachen: 024191705101 - Bamberg: 024191706581 - Braunschweig: 053 1-86669-5600
Frechen: 0241-9170-5501 - Marl: 02365-50902-0 - Minchen: 089-3565830-21

Neuwied: 02631-97845-12 - NUrnberg: 0911-252274-0 - Paderborn: 05251-8927858
Pohlheim:06404-6975-600 - Simmerath: 0241-9170-6852




Zuriick zum Arbeitsplatz  Starfechcom
Verbindungslosungen

Bereiten Sie lhr Biiro auf eine sichere Wiederero6ffnung vor.

Ob sie nun UGber wenig Platz verfligen, Arbeitsplatze mit dem richten Abstand schaffen oder einfach sicherstellen wollen, dass
sich Ihre Angestellten wohlfiihlen - StarTech.com bietet die notwendigen Tools, um Mitarbeitern den Ubergang zurtick ins Biiro
zu erleichtern. Statten Sie Ihre Teams und Arbeitspldtze mit Konnektivitatszubehor aus, um die Sicherheit und Produktivitat der
Mitarbeiter bei der Riickkehr an den Arbeitsplatz zu gewahrleisten.

Vergessen Sie nicht die Kabel!

StarTech.com bietet die notwendigen Tools fir jeden
Arbeitsplatz und die zertifizierten Kabel sorgen fiir
eine stabile Verbindung.

\

1
Dockingstationen "
Erstellen Sie produktive Arbeitsplatze mit N
Abstand anhand von Dockingstationen, !
die Ihren Mitarbeitern eine einfache \ N

Konnektivitdt am Arbeitsplatz erméglichen.

Privatsphare und Sicherheit

Monitorhalterungen und
Laptopstander

Schaffen Sie einen angenehmen Arbeitsplatz mit
Monitorhalterungen und Laptopstéandern und bieten
Sie Mitarbeitern neue Mdglichkeiten bei der richtigen
Einstellung beim Wechseln zwischen Arbeitsplatzen.

Statten Sie Arbeitsplatze mit Aufstellern zum
Schutz der Privatsphére, Laptopschléssern und
Laptopbefestigungen aus, damit die Gerate und
die empfindlichen Daten Ihrer Mitarbeiter bei der
Ruickkehr ins Biiro geschiitzt sind.

IT-Experten vertrauen uns seit 1985

o O
Garantierte Leistung Kom[);?)t|b|l|tat getestet Zuverlassigkeit garantiert
Fur die Bedurfnisse von IT-Experten d orgete.s'te.t mit Risikofreie Garantie
Branchenzertifizierungen
Kostenloser Support rund um die Uhr durch erfahrene technische Berater. (Mo bis Fr)

Sprechen Sie mit o7 08005894017 ®a wwwi.startech.com/de/chat & TeamNorthernEU@startech.com StafTeCh £om
einem technischen
Berater.



PRIMERGY FUjiTSU
Server

Promotion /e

2021 R V-

Ohne Wenn und Aber.

Mit Fujitsu Server PRIMERGY bieten Sie Ihren Kunden
eine breite Auswahl branchenfiihrender Losungen far
Unternehmen jeder GroBe und fiir jede Anforderung.

Gehen Sie jetzt mit PRIMERGY in die Sales-Offensive und
profitieren Sie von diesen garantierten Vorteilen:

Double Power 4FREE

Windows Server 2019 CALs 4FREE
Support Pack 4FREE

Lieferchallenge (lieferchallenge.de)

Alle Aktionsrabatte konnen miteinander kombiniert werden. Die
Konditionen sind nur giiltig bei einer Angebotsanfrage iiber das Small
Deal Coaching (SDC) Portal bzw. unseren Fujitsu Distributoren.

bis zum 30.06.2021 Windows Server 2019:
Das Betriebssystem, das On-Premises-
Die beste Server-Promo in 2021. Hand drauf! Umgebungen mit der Cloud verbindet.

Jetzt verfiigbar bei unseren Distributionspartnern:

| NV F
BOGER siewert&Kau ] | MICI’OSOﬂ:

micRo,
0

ALSO' opi, byec  INRAM

© Copyright 2021 Fujitsu Technology Solutions GmbH. Fujitsu, das Fujitsu Logo, Fujitsu Markennamen sind Marken oder eingetragene Marken von Fujitsu Limited in Japan und
anderen Landern. Andere Firmen-, Produkt- und Servicebezeichnungen kénnen Marken oder eingetragene Marken der jeweiligen Eigentiimer sein, deren Benutzung durch Dritte
fur eigene Zwecke die Rechte der Inhaber verletzen kann. Die vier Aktionen laufen bis zum 30.06.2021. Fujitsu Technology Solutions behélt sich vor, die Aktion zu jedem Zeitpunkt
ohne Angabe von Griinden zu &ndern, abzubrechen oder zu beenden. Alle Rabattangaben beziehen sich auf den HEK (ohne MwSt.). Anderungen und Irrtiimer vorbehalten.
Lieferchallenge-Aktionsseite: www.lieferchallenge.de





