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Zahlen, die für sich sprechen

Unsere Geschäftsbereiche

€
4700
Kunden

MITARBEITER

1106
(CBT Gruppe)

149 Mio. €
Umsatz (CBT Gruppe 2017)

Durchschnittlich

919
Neuartikel pro Monat 

(ohne WEdirekt)

Kundenspezifische 
Leiterplatten. Betreuung 

bereits in der Entwick­
lungsphase. Eigenes 

Prototypenwerk. Service.

KONTAKT

Würth Elektronik GmbH & Co. KG
Circuit Board Technology
Salzstraße 21
74676 Niedernhall
Deutschland
Telefon: +49 7940 946-0
Fax: +49 7940 946-55 0000
info@we-online.de

Würth Elektronik (CBT) ist ein Leiterplatten-
hersteller im internationalen Wettbewerb für 
gängige und zukunftsweisende Leiterplatten-
Technologien, vom Muster bis zur Serie, aus 
deutschen und asiatischen Fertigungen. 
Produziert wird in den drei deutschen Wer-
ken in Niedernhall, Rot am See und Schopf-
heim sowie in Asien. Die Würth Elektronik 
Unternehmensgruppe mit ihren drei Unter-
nehmensbereichen Würth Elektronik CBT, 
Würth Elektronik eiSos und Würth Elektronik 
ICS beschäftigt im Unternehmensverbund 
heute weltweit rund 8300 Mitarbeiter und 
erwirtschaftete 2017 einen Umsatz (vorl.) von 
926 Millionen Euro. Mit weltweit 16 Produk-
tionsstandorten gehört Würth Elektronik zu 
den erfolgreichsten Gesellschaften der 
Würth-Gruppe. Der Leiterplattenhersteller 
Würth Elektronik CBT erzielte 2017 einen 
Umsatz von beinahe 150 Millionen Euro. Er 
beschäftigt aktuell 1106 Mitarbeiterinnen 
und Mitarbeiter. Die Würth-Gruppe besteht 
aktuell aus mehr als 400 Gesellschaften in 
mehr als 80 Ländern und beschäftigt 74.500 
Mitarbeiter. Im Kerngeschäft, dem Handel 
mit Montage- und Befestigungsmaterial, ist 
Würth Weltmarktführer.

www.we-online.de/pcb 

www.we-online.com/youtube
www.we-online.com/twitter
www.we-online.de/facebook
www.we.online.com/linkedin
www.we-online.de/xing

NEW
PRODUKTPORTFOLIO

Webinare (Aufrufe)

17.500 (DE/EN)

8%
Medizin

30%
Industrie 12%

Luftfahrt/Militär

13%
Automotive

20%
EMS

12%
Sensorik

5%
Sonstige

„Unsere strategische Aus­
richtung lässt sich in wenigen 

Worten so beschreiben: 
Jedem Kunden seine CBT.“

Jörg Murawski (links) und Jürgen Klohe,  
Geschäftsbereichsleiter der Würth-Gruppe


