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With current specialized news and background 
reports IT-BUSINESS is an indispensable source 
of information for the ITC trade. 

The medium provides for the decision-makers 
in the ITC market  well-founded information. 
The editors reliably analyze the opportunities 
of new products, trends and business models. 
The comprehensive cross-media concept  
with the highest editorial quality and modern 
target group management offers maximum 
market penetration.



5Dates + Facts

5,800,000 +
page impressions last 12 months

(Status: 10/2025)

46,738 
distributed circulation

there of
31,826 ePaper

25,000 + 
newsletter recipients

twice per day

Multi media:
• Magazine

• ePaper
• Online

• Storytelling
• Social media

15,000 + 
qualified leads

generated in 2025

Social Media 63,000 + 
Facebook 9,270 + 

X 13,000 + 
Xing 14,500 +

LinkedIn 19,600 +
Instagram 7,300 +
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IT-BUSINESS is People Business. 
Dafür steht unser Team seit über 34 Jahren!  
Das Gewöhnliche langweilt uns, das Unmögliche fordert  
uns, der gemeinsam erreichte Erfolg ist unser Ansporn. 
Unser einzigartiges Multimedia-Konzept bietet Ihnen  
das kreativste Mediaportfolio im Channel.  
Erfolgversprechend, modern und innovativ.

Lilli Kos

Wissen was läuft! Ausführlich recherchierte Storys, aktuelles 
Marktgeschehen und die Trends von Morgen – all dies bietet 
die IT-BUSINESS. Dank unseres großen Redaktions-Teams 
sind wir immer ganz nah dran an den Orten des Geschehens, 
um unseren Lesern Infos aus erster Hand zu liefern. Ob im 
trendig-layouteten Print-Magazin, im multimedialen E-Paper, 
auf der Website oder im Newsletter – wir bieten für jeden das 
passende Format.

Sylvia Lösel

Lilli Kos
Co-Publisherin
+49 (0)821 2177 - 300
lilli.kos@vogel.de

Sylvia Lösel 
Chefredakteurin
sylvia.loesel@vogel.de

DIE FACHZEITSCHRIFT FÜR DEN IT-MARKT
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No. DP DD Channel Guide

January 1 26/01/2026 19/01/2026

February
2 09/02/2026 02/02/2026

3 23/02/2026 16/02/2026

March
4 09/03/2026 02/03/2026

5 23/03/2026 16/03/2026
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6 13/04/2026 02/04/2026  Data Storage Guide

7 27/04/2026 20/04/2026
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8 11/05/2026 04/05/2026 KI Guide

9 26/05/2026 18/05/2026

June
10 08/06/2026 01/06/2026 IT-Security Guide

11 22/06/2026 15/06/2026  

IT-BUSINESS Magazine & Channel Guides

PUBLISHING SCHEDULE 8

DP = Date of publication, 
DD = Date of data delivery
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* 

No. DP DD Channel Guide

July
12 06/07/2026 29/06/2026

13 20/07/2026 13/07/2026

August
14 10/08/2026 03/08/2026

15 24/08/2026 17/08/2026  

September
16 07/09/2026 31/08/2026

17 21/09/2026 14/09/2026 Cloud Guide

October
18 05/10/2026 28/09/2026

19 19/10/2026 12/10/2026
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20 02/11/2026 26/10/2026

21 16/11/2026 09/11/2026

December
22 01/12/2026 23/11/2026 Year calender 2027

23 14/12/2026 07/12/2026 IT-BUSINESS HIGHLIGHTS

IT-BUSINESS Magazine & Channel Guides

PUBLISHING SCHEDULE 9

DP = Date of publication, 
DD = Date of data delivery
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2 X 1/2-PAGE PANORAMA, above compound
Trim size*: 460 x 146 mm

2/1-PAGE
Trim size *: 460 x 300 mm

ADVERTISING FORMATS AND PRICES

1/1-PAGE
Trim size*: 230 x 300 mm

2 X 1/3-PAGE PANORAMA, above compound
Trim size*: 460 x 101 mm

8 / IT-BUSINESS  / 10.2021 / Markt & Trends

Check Point erweitert  
die Margen für Partner
Vier wichtige Neuerungen kündigt 
Check Point mit der Aktualisierung 
des Programms Partner Growth an. 
Damit will der Security-Hersteller den 
Umsatz und die Profitabilität der 
 Reseller über den gesamten Verkaufs-
zyklus hinweg steigern.
Zum einen erhalten Partner, die Über-
einkünfte mit neuen Kunden registrie-
ren, eine zusätzliche Marge von 25 
Prozent. Zum anderen gibt es für den 
Verkauf neuer Check-Point-Lösungen 
wie etwa CloudGuard und  Harmony 
einen Rabatt von 15 Prozent. So soll es 
für die Partner attraktiver werden, die 
Anforderungen zu erfüllen, die ihre 
 Kunden an die Absicherung von 
Cloud-Umgebungen und Remote- 
Arbeitsplätzen stellen.
Ingenieure der Reseller können sich 
nun für die Dienstleistungen rund um 
das Portfolio von Check Point zertifi-
zieren lassen. Dadurch sollen enge und 

langfristige  Kundenbeziehungen ent-
stehen und die Umsätze wachsen. Zu 
guter Letzt bietet das Partnerpro-
gramm jetzt vorgefertigte Kampagnen, 
die es den Partnern ermöglichen, be-
stehende  Marketing-Inhalte zu über-
nehmen und anzupassen, um ihre 
Kunden  besser zu erreichen.                         ms

Besseres Abo-Modell bei Pure Storage

Mit dem Abonnementmodell Pure-as-a-Service  bietet 
Pure Storage eine Alternative zum bisherigen Modell 
Evergreen. Dabei erhalten Endkunden eine Storage-
Appliance, bezahlen jedoch nur den tatsächlichen 

 Verbrauch. Der Mindestverbrauch 
liegt bei 50 Tebibyte. Zudem können 
sie Tools nutzen für die Orchestrie-
rung, das Storage Management und 
einen KI-basierten Support.
Für die Partner entfallen ab sofort 
 zusätzliche Lizenzen und Support-
kosten. Außerdem erhalten sie einen 
Servicekatalog, der die Preisgestal-

tung aufschlüsselt. Ferner gibt es einen Rabatt von fünf 
Prozent des Vertragswerts, wenn Partner  Verträge bis 
zu 100.000 Dollar (circa 82.000 Euro) über Pure-as-a-
Service abschließen.    ms

Check Point will den Resellern dabei 
helfen, ihren Umsatz zu steigern.

BILD: MONSTER ZTUDIO 
 STOCK.ADOBE.COM

Storage-Lösungen 
im Mietmodell

BILD: VRD  STOCK.ADOBE.COM

Verfügbar bei unseren Distributionspartnern:

Neu gestaltete mobile 39,6 cm (15,6")-Workstation mit Dell Optimizer 
for Precision, die neuesten Intel® Core™ Prozessoren und NVIDIA® Pro 

Grafikkarte für eine erstklassige, immersive Benutzererfahrung.

DellTechnologies.com/Precision

D I E  L E I S T U N G
S T E C K T  I M  D E TA I L .

D E L L  P R E C I S I O N  3 5 6 0  M O B I L E  W O K R S T AT I O N

Dell Technologies empfiehlt Windows 10 Pro für Untern

POTENZIALE  
& PARTNER
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Cloudwürdig und Innovations On 
schließen sich zusammen
Nicht nur Systemhäuser bündeln ihre Kom-
petenzen unter dem Dach fremdfinan-
zierter Gruppen. Mit Cloudwürdig aus 
Magstadt bei Stuttgart, Innovations On  
aus Ulm und der Innovations-On-Toch-
ter Di-On.Solutions aus Burgau bei Günz-
burg schließen sich jetzt drei fokussierte  
Cloud-Dienstleister zu einem Konstrukt 
zusammen. Als Investor steht dahinter die 
hannoversche Private-Equity-Gesellschaft 
Nord Holding. Zur neuen Unternehmens-
gruppe, die ihren fachlichen Schwerpunkt 
auf Cloud Transformation und Managed 
Cloud Services legen wird, soll innerhalb 
von etwa acht Wochen ein weiteres Mit-
glied hinzukommen.
Im Zuge der Neugründung erwirbt die 
Nord Holding die Mehrheit an den Unter-
nehmen. Deren Manager üben weiterhin 
ihre Führungsfunktionen aus und werden 
sich finanziell an der entstehenden  Gruppe 
beteiligen. Die Leitung der neuen Organi-
sation übernimmt Oliver Schallhorn, Mit-

gründer von Innovations On, der in seiner 
früheren Laufbahn in Führungspositionen 
bei Cancom und Fritz & Macziol (heute 
Axians) tätig war. Unter welchem Namen 
der Zusammenschluss auftreten wird, gibt 

der Cloud-Entrepreneur noch nicht be-
kannt. Eine Marke werde in den kommen-
den Wochen aufgebaut.
 
Zum Leistungsspektrum der Gruppe, die 
den Mittelstand und das Enterprise-Seg-
ment adressiert, gehören Beratung, Mana-
ged Services und Cloud-native Applika-
tionsentwicklung. Mit Innovations On als 
AWS Advanced Consulting Partner und 
Cloudwürdig als Google Cloud Premier 
Partner vereinen die Unternehmen bereits 
Expertise für zwei Hyperscaler. Ein Kom-
petenzteam für Microsoft Azure soll kurz-
fristig etabliert werden.
„Durch die gemeinsame Aufstellung unter 
dem Dach der Nord Holding können wir 
unseren Kunden die für sie passende Pub-
lic-Cloud-Lösung anbieten und zudem als 
Multicloud Provider auftreten“, so Schall-
horn. Mit dem Aufbau der Gruppe verfol-
gen die Unternehmen das Ziel, „in wenigen 
Jahren einer der relevantesten Public-
Cloud-Dienstleister im deutschsprachigen 
Raum zu werden“, ergänzt Cloudwürdig-
Gründer Florian Holz. Dabei werde man 
keine Kompromisse eingehen, sondern zu 
100 Prozent auf Cloud setzen.                   mh

Oliver Schallhorn, Mitgründer von 
Innovations On, übernimmt  

die Leitung der neuen Gruppe. 
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A U F  L E I S T U N G  E I N G E S T E L LT
Intel® Core™ Prozessoren der 11. Generation bieten die 

Leistung und Zuverlässigkeit, die Sie benötigen, um Ihre 

Ideen zu verwirklichen.

D E L L  O P T I M I Z E R  F O R  P R E C I S I O N
Unsere integrierte KI-Plattform lernt Ihre Arbeitsweise 

kennen und passt sich an, um ein intelligenteres, 

personalisierteres Erlebnis zu schaffen.

P R O F E S S I O N E L L E  G R A F I K
Grafikkarten der nächsten Generation von NVIDIA® für 

die reibungslose Arbeit in 2D- oder Einstiegslevel-3D-

CAD-Anwendungen.

K O M F O R TA B L E S  D I S P L AY
UHD-Display mit helleren 400 cd/m², bis zu 100 % sRGB 

mit Premier Color Plus Touch-Optionen und Hardware-

basierten Low Blue Light (ComfortView Plus)-Optionen.

Unternehmen.
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Mehr Möglichkeiten 
für Swyx-Partner
Das Ziel des neuen Swyx-Partnerpro-
gramms „Technology Alliance Program“ 
(TAP) ist eine engere Zusammenarbeit 
mit Drittanbietern. Dank offener Schnitt-
stellen, Standards und Protokolle sollen 
kompatible Lösungen entstehen und 
neue Kundengruppen erschlossen wer-
den. Das TAP löst das bisherige, rein tech-
nische Zertifizierungsprogramm ab und 
will Technologiepartner stärker einbin-
den. Sie erhalten beispielsweise Unter-
stützung durch Swyx-Mitarbeiter sowie 
Testlizenzen für Produkte. Nach erfolg-
reicher Zertifizierung können sie die 

Marketingkanäle nutzen und ihre Pro-
dukte auf der Website des UC-Anbieters 
präsentieren. Ein wesentlicher Bestand-
teil des Programms sind zudem Tests, um 
die Kompatibilität von Partnerprodukt 
und Swyx-Lösung zu gewährleisten. Da-
bei gibt es zwei Wege. Die Interoperabi-
lität kann in einem gemeinsam abge-
stimmten Testverfahren entweder durch 
Swyx selbst (Certified) oder 
durch den TAP-Partner 
(self-tested) selbst geprüft 
werden.
[ http://bit.ly/Swyx-TAP ]

> 

Cisco kauft Broadsoft
Der amerikanische Netzwerk-Hersteller 
Cisco kauft den Anbieter von Cloud-
Kommunikation Broadsoft für 1,9 Milli-
arden US-Dollar. Mit dem Deal erhält 
Cisco auf einen Schlag eine gute Aus-
gangsposition im Markt für cloudbasier-
te Kommunikationslösungen und -servi-
ces. Das ist ein weiterer Schritt weg von 
einem Netzwerk- und Hardware-lastigen 
Unternehmen, hin zu Software-definier-
ten Service- und Geschäftsmodellen.
Broadsoft ist nur eine von vielen Akqui-
sitionen, die Cisco in diesem Jahr getätigt 
hat – darunter AppDynamics für 3,7 Mil-
liarden und Viptela für 610 Millionen US-
Dollar. Broadsoft bietet seine Cloud-

Communication-Services in 80 Ländern 
an – unter anderem in Deutschland. Das 
Unternehmen wurde 1998 gegründet. 
CEO ist Michael Tessler, der früher bei 
Alcatel USA tätig war. Das Broadsoft-
Portfolio besteht aus Cloud-PBX-, UC-, 
Team-Kollaborations- und Contact-Cen-
ter-Lösungen. Die Übernahme soll im 
ersten Quartal kommenden Jahres über 
die Bühne gehen.
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 Cisco hat sich 
Broadsoft 

geschnappt. 

Exclusive nimmt Safe-T 
ins Portfolio auf
Die neue EU-Datenschutzgrundverord-
nung, die im Mai 2018 in Kraft tritt, wirft 
ihre Schatten voraus. Nicht zuletzt des-
wegen nimmt der Distributor Exclusive 
Networks den israelischen Anbieter Safe-
T ins Portfolio auf. Das 2013 gegründete 
Unternehmen bietet Software-Produkte 
an, die Daten vor nicht autorisierten Zu-
griffen schützen sollen. Die Exclusive 
Group hat mit Safe-T einen Vertrag für 
Deutschland, Österreich und die Schweiz 
gezeichnet. Zu den Lösungen von Safe-T 
zählen Software-Defined Access (SDA) 
und Secure Data Exchange (SDE). Laut 

Martin Twickler, Geschäftsführer bei Ex-
clusive Networks Deutschland, fügen sich 
die Datenschutzlösungen von Safe-T sehr 
gut in das Cyber-Security-Portfolio des 
Distributors ein. Partner hätten dadurch 
zudem die Möglichkeit, neue Verkaufs-
chancen zu erschließen.

 Martin Twickler, 
Geschäftsführer bei 
Exclusvie Networks 

Deutschland 
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Drucker-Kaufberater von 
Tech Data

> Tech Data bietet ab sofort ein Online-Por-
tal, in dem alle Drucker und Multifunktions-
geräte von Brother, Canon, Epson, HP, Kyo-
cera, Lexmark, Oki und Xerox enthalten sind. 
Mehr als 550 Geräte werden gemäß den 
 individuell definierbaren Anforderungskri-
terien des Kunden miteinander verglichen. 
Nach Eingabe aller Vorgaben erstellt der 
Kaufberater eine Liste der Modelle, die auf 
die Anforderungen des Anwenders passen. 
Die Übersicht zeigt außerdem die Gesamt-
kosten (Anschaffungspreis Drucker und Ver-
brauchsmaterialien) auf.
[ http://www.techdata.de/drucker-kaufberater ]
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All rates are quoted in EURO excl. VAT

FRACTIONAL SIZE BASIC PRICE/EURO

1/1-page 11,900.-

2/1-page 19,500.-

FRACTIONAL SIZE BASIC PRICE/EURO

1/2-page   7,500.-

1/2-page panorama 11,500.-

1/3-page   5,500.-

1/3-page editorial   6,500.-COVER PAGES BASIC PRICE/EURO

2. Cover page 12,900.-

4. Cover page 14,500.-

1/3-PAGE HORIZONTAL
Trim size*:
230 x 101 mm

1/2-PAGE HORIZONTAL
Trim size*:
230 x 146 mm

1/3-PAGE VERTICAL
Trimm size*:
84 x 300 mm

1/2-PAGE VERTICAL
Trim size*:
117 x 300 mm

* please add min. 3mm bleed
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Partnerschaft, die Mehrwert schafft!

Kyocera Chap – Das Partnerpraogramm

für den IT-Fachhandel. chap.kyocera.de

Jetzt
Kyocera Chap-Partner
werden – gemeinsam
für Dein Business!

(X) JA!
(X) JETZT !
(X) SOFORT !

Willst Du mit
mir gehen?

INTEL MIT NEUER 
DEUTSCHLAND-
CHEFIN
Sonja Pierer ist zur neuen Geschäfts-
führerin des Chip-Herstellers Intel in 
Deutschland berufen worden. Pierer folgt 
auf Christin Eisenschmid, die bereits im 
März das Unternehmen „aus persönlichen 
Gründen“ verlassen hat.
Pierer ist seit 2021 für Intel tätig und war 
als Director Business Consumption, 
Director EMEA Digital Sales und zuletzt 
Country Manager bei Intel Deutschland. 
Davor war sie Head of Sales B2B German 
Marketplace bei Amazon. Weitere 
 Stationen ihrer beruflichen Laufbahn 
waren Cisco Systems, Dell EMC, NCR 
Corporation und Experis.
„Dies ist eine einzigartige Gelegenheit, 

unsere digitale Zukunft aktiv und souverän 
zu gestalten. Ich freue mich sehr darauf, 
diese Reise mit unseren großartigen 

Partnern, Kunden und dem Intel-Team 
weiterzuführen“, so Pierer in einem 
LinkedIn-Post.                                        | hs

Die neue Intel-Deutschlandchefin Sonja Pierer stammt ursprünglich aus einer bayerischen 
Handwerksfamilie und war dort die Erste, die studiert hat, nämlich Informatik in Passau.

Personalien & Übernahmen | IT-BUSINESS | 25

SECUREPOINT  
ÜBERNIMMT SECULUTION

Connexta wächst in 
Baden-Württemberg
Die Connexta-Gruppe wächst 
wieder weiter: Mit CSS- Connect 
gewinnt sie ihr zehntes Mitglied und 
stärkt ihre Präsenz in Baden-Württemberg. Das Systemhaus 
aus Neckarsulm und Hohenlohe ist Citrix-Gold- Partner und 
betreut mit über 60 Mitarbeitenden rund 300 mittelständische 
Kunden aus Industrie, Handel und Dienstleistung. Gemeinsam 
mit dem Datenschutzspezialisten DSS-Connect bietet es 
umfassende Expertise in IT-Security und Virtualisierung. 
Geschäftsführer Ralf Jüngling betont, man wolle „weiter 
eigenständig arbeiten und zugleich von der Stärke der Gruppe 
profitieren“. | ml

Der deutsche Security-Anbieter 
Securepoint aus Lüneburg tätigt 
die erste Übernahme seiner 
Firmengeschichte. Ab sofort im 
Portfolio: Seculution. Der Anbieter 
aus Werl setzt seit über 20 Jahren 
auf „Application-Whitelisting“. 
Nur ausdrücklich autorisierte 
Programme, die mit einem 
individuellen Hash versehen 
wurden, dürfen auf Endgeräten 
ausgeführt werden. Unbekannte 
und nicht katalogisierte Anwen-
dungen werden blockiert. 
Entwickelt, gehostet und betrie-
ben werden die Seculution- 
Lösungen ausschließlich in 
Deutschland. Die Technologie gilt 
als besonders geeignet für 
Organisationen mit hohen 
Sicherheits- und Compliance- 
Anforderungen, wie etwa im Gesund-
heitswesen, der öffentlichen Verwal-
tung und in kritischen Infrastrukturen 
– wachstumsstarke Märkte, auf die sich 
auch Securepoint konzentriert. 
Securepoint integriert die Lösung in 
sein bestehendes Sicherheitsportfolio, 
das bereits Firewalls, VPN-Gateways, 
Mobile Security, Backup-Lösungen und 

Awareness-Schulungen umfasst. 
Kunden profitieren damit von einem 
erweiterten Sicherheitskonzept, das 
Netzwerke, Daten und Endgeräte auf 
mehreren Ebenen schützt. „Mit der 
Übernahme von Seculution erweitern 
wir unser Portfolio um eine Technolo-
gie, die den präventiven Schutz auf 
Endgeräten auf ein neues Niveau hebt“, 
erklärt René Hofmann, Geschäftsführer 
von Securepoint. | sl
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BILD: CONNEXTA
Christian Schaub 

(Geschäftsführer M&A 
Connexta), Joachim 

Feuerle (Geschäftsführer 
CSS- & DSS-Connect), Ralf 

Jüngling (Geschäftsführer 
CSS- & DSS-Connect), Dr. 
Jens Stief (CEO connexta) 

besiegeln die Mitgliedschaft 
von CSS- & DSS-Connect 

in der Connexta-Gruppe.

#ViewSonicDACH
viewsonic.com/de

Die WorkPro-Serie bietet ergonomische 

Business-Monitore für produktives 

Arbeiten – ob im Büro oder zuhause. Mit 

hoher Konnektivität, fl exibler Anpassbarkeit 

und der integrierten Eye ProTech-Techno-

logie für augenschonendes Arbeiten sorgen 

sie für maximalen Komfort. Zusätzlich gibt 

es auf alle VG-Monitore 5-Jahres-Garantie – 

und das ganz einfach ab Kauf ohne 

Registrierung!

MAXIMALER 
KOMFORT 
FÜR DEN 
MODERNEN
Workflow

· 34“ Curved Monitor

· Zoom®-zertifi zierte Pop-up-Kamera

·  Einfacher Zugriff  dank Windows Hello

· Integrierte Dockingstation mit USB Typ-C

VG3457CV
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IT-BUSINESS
MARKET
VV	�The IT market is characterized by a high 

variety of products and dynamic of  
rates

VV	�The IT market is indicated of a variety 
of products and brands. This is why the 
IT trade needs a source of information 
that is able to deliver a complete over-
view of the latest offers..

VV	���IT-BUSINESS Market offers this  
overview. Compact and efficient  
– as an integral market part inside  
IT-BUSINESS.

VV	�This is how to reach the decision- 
makers in the IT market directly,  
quickly, uncomplicated and under  
conditions, which allow generous  
advertisement for a small budget.

1/1 Page
Bleed*: 230 x 300 mm

2/1 Page 
Bleed*: 460 x 300 mm

FRACTIONAL SIZE BASIC PRICE

1/1-Page Seite 230 x 300 mm* 1,900.-

2/1-Page 460 x 300 mm* 3,200.-

Cover page 230 x 230 mm* 3,000.-

U3 230 x 230 mm* 4,900.-

All rates are quoted in EURO excl. VAT
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PRINT

Channel Fokus
In the biweekly IT-BUSINESS Channel Fokus 
we concentrate on a special topic and revise  
it comprehensively for our readers.
Partners use IT-BUSINESS Channel Fokus 
format to successfully build up and expand 
their channel business. To achieve this, we 
rely on extensive and proven crossmedia 
modules.

��

��

��

��

��

CROSSMEDIA

We place your channel portfolio 
across all types of our media 
platforms.

You achieve high attention  
for your solution competence  
in the channel.

You reach easier the vendor 
shortlist of the projects of your 
partners.

You benefit of valuable insights 
into the sentiment of the partner. 

You are in constant dialogue  
with the channel and you can 
push your topics. 

5 Reasons
why you have

to join 
Channel Fokus

WEBSITE SOCIALMAGAZIN
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42 | IT-BUSINESS | PSI |  Advertorial

PEOPLE  
STRATEGIES & 
INNOVATIONS

MSP UND MSSP:  
DIE CYBERSECURITY-EXPERTEN 
SIND GEFRAGT WIE NIE

Die Lage bleibt weiter kritisch: 81 

Prozent der Unternehmen in 

Deutschland waren in den 

vergangenen zwei Jahren von 

mindestens einem Cybersicher-

heitsvorfall betroffen. Oft fehlt es an 

IT-Sicherheitspersonal (16 Prozent) und an 

den notwendigen Tools zur Bedrohungser-

kennung (12 Prozent). Unternehmen haben 

das Problem erkannt und fangen an, zu 

reagieren: Sie planen, verstärkt Personal 

aufzustocken (58 Prozent), die Sicher-

heitsteams um externe Spezialisten zu 

ergänzen (33 Prozent) und Mitarbeiter 

besser zu schulen (35 Prozent). Parallel 

wollen KMU mehr Geld in die Cybersicher-

heit und moderne Tools im Allgemeinen 

stecken (35 Prozent). 22 Prozent denken 

sogar über Outsourcing an Managed 

Service Provider (MSP) und Managed 

Security Service Provider (MSSP) nach. 

Diese Ergebnisse gehen aus einer aktuel-

len Kaspersky-Umfrage „Redefining the Hu-

man Factor in Cybersecurity“ hervor. 

„Jedes Unternehmen, das noch keinen 

Schadensvorfall hatte, kann sich glücklich 

schätzen. Aber niemand darf sich darauf 

verlassen, dass das so bleibt. Auch ein 

BILD: KASPERSKY

zweiter und dritter Angriff sind jederzeit 

möglich. Das unterstreicht, wie wichtig es 

ist, Sicherheitsverletzungen möglichst zu 

verhindern, zum Beispiel über die Imple-

mentierung eines integrierten Ansatzes zur 

Cybersicherheit oder ein Outsourcing an 

Managed Service Provider und Managed 

Security Service Provider“, konstatiert 

Sören Kohls, Head of Channel Germany bei 

Kaspersky.

MSP/MSSP können helfen

Eine der wichtigsten Maßnahmen für 

Unternehmen, die mit einem Mangel an 

Fachleuten und großer Überlastung zu 

kämpfen haben, ist die Automatisierung 

sowie die Auslagerung von Aufgaben im 

Bereich der Cybersicherheit. „Wir beob-

Unternehmen schaffen es allein nicht mehr, ihre IT-Security sicher  

zu beherrschen. Immer mehr KMU suchen externe Hilfe.  

Automatisierte Cybersicherheit von Kaspersky kann die richtige Lösung sein, 

damit die hauseigene IT am Wochenende wieder frei hat.
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achten gerade, dass sich immer mehr 

Unternehmen externe Experten, MSP und 

MSSP ins Boot holen, um das gesamte 

Cybersicherheitssystem zu verwalten. 

Oder sie setzen auf Verträge mit Experten, 

die ein Teilspektrum, also eine oder ein 

paar ganz bestimmte Dienstleistungen 

übernehmen“, berichtet Sören Kohls aus 

seinem Daily Business.

Die Gründe liegen auf der Hand: MSP und 

MSSP sind diejenigen, die über einschlägi-

ges Fachwissen und alle erforderlichen 

Tools verfügen und für Kunden jeder 

Größe ein effektives Cybersecurity-Ma-

nagement übernehmen können. Zudem 

bieten sie eine Vielzahl von Services an, 

wie zum Beispiel Managed Detection and 

Response Services, bei denen Security 

Operations Center (SOC)-Experten eine 

kontinuierliche Überwachung durchfüh-

ren. Automatisierungstools, die von 

Cybersecurity-Anbietern bereitgestellt 

werden, sind eine weitere Möglichkeit, wie 

ein Unternehmen seine Cybersicherheit 

stärken kann. Dazu gehören beispielsweise 

XDR- und MDR-Lösungen, die mit Hilfe von 

Untersuchungs- und Reaktions-Playbooks 

und eingebetteter KI eine einfache Auto-

matisierung ermöglichen.

Empfehlungen bei internem 
Mangel an Tools und Expertise

 Eine Lösung wie Kaspersky Managed 

Detection and Response erhöht das 

allgemeine Schutzniveau eines Unter-

nehmens, indem es Teleme-

triedaten aus dem IT-Netzwerk rund um 

die Uhr überwacht und bei der Entwick-

lung interner Prozesse und Best Practi-

ces hilft, während es die von Kaspersky-

Experten bereitgestellten Richtlinien zur 

Reaktion auf Vorfälle befolgt.

 Mittelständische Unternehmen, die nicht 

über das nötige Budget verfügen, um 

einige Cybersecurity-Produkte zu kaufen 

oder spezielle IT-Sicherheitsexperten 

einzustellen, sollten eine einfach zu 

verwaltende Lösung wie Kaspersky 

Endpoint Security Cloud nutzen.

 Schulungen zur Cybersecurity helfen 

dabei, die Fähigkeiten und das Wissen 

von IT-Sicherheitsspezialisten auf den 

KURZ & KOMPAKT

AUS DEM PODCAST 
MIT KASPERSKY
Wie sieht die Channel-Strategie für 2024 aus?
Kaspersky will vor allem Partner im Bereich EDR und MDR fördern. MDR hilft 

Unternehmen, ihre IT-Infrastrukturen in einer Cyberwelt abzusichern, die täglich 

bedrohlicher wird. Daher soll zudem die Zusammenarbeit mit mittelständischen 

Partnern intensiviert werden.

Wie hilft Kaspersky den Partnern beispielsweise?

Kaspersky bietet automatisierte Cybersicherheit (EDR) und verwaltete Cybersi-

cherheit (MDR) für Unternehmen jeder Größe. EDR unterstützt Unternehmens-

kunden auf Unternehmensebene, darunter unternehmenseigene Security Ope-

rations Center (SOC). Mit MDR können KMU dank eines vertrauenswürdigen 

Sicherheitsexperten, der vom Reseller und Kaspersky vertreten wird, das glei-

che Schutzniveau erreichen.

Die Reseller und Distributoren sowie Managed Service Provider (MSP) und 

Sicherheitsdienstleister unterstützt Kaspersky dabei, den Mangel an IT-Sicher-

heitskompetenz im Markt auszugleichen. Das umfassende Partnerprogramm 

Kaspersky United bietet hierzu Schulungen und Support vor Ort. Für die Part-

ner bedeutet dies, dass sie sich bei den Kunden positionieren und ihre Markt-

chancen erhöhen können.

neuesten Stand zu bringen, damit diese 

das Unternehmen schützen können. Die 

Online-Schulung Kaspersky Cybersecuri-

ty for IT beispielsweise vermittelt IT-Ad-

ministratoren einfache, aber effektive 

Best Practices für die IT-Sicherheit.

 Mit dem Kaspersky Expert Training 

erwerben Sicherheitsteams umfassen-

de Expertise, um Bedrohungen zu 

bewältigen und das Unternehmen 

selbst vor komplexen Angriffen zu 

schützen.

 BILD: VOGEL IT-MEDIEN 

Storytelling

PEOPLE, STRATEGIES & INNOVATIONS 
TELL YOUR STORY!  
Make your own decision which story we should tell and who should be in the focus: your CEO, 
your company, a special topic, a special technology or an ingenious product? The storytelling 
format can be implemented for any idea!

FEATURES STARTER PREMIUM ULTIMATE

CEO, Corporate, Topic, Product, Technology  
... composed of
 
+ Double-sided advertorial in the storytelling topic  
    of IT-BUSINESS magazine  
+ Placement in the IT-BUSINESS epaper with  
    multimedia elements  
+ IT-BUSINESS podcast with social media promotion
 
+ Video interview with "livestream" on social media  
    channels of IT-BUSINESS  

 
 
+ 
 
+

 
 
+ 
 
+ 
 
+

 

 
+ 
 
+ 
 
 
 
+ 

PRICE 9.500.– € 12.500.– € 14.500.– €

In the section "People, Strategies & 
Innovations", we ensure that your story 
reaches IT decision-makers in the IT market. 
Our advertorials are about the best IT 
brands, innovative technologies and what 
makes you and your team a successful 
company.
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Advertorial
Advertorials fit seamlessly into the edito-
rial environment. In doing so, we can  
attractively focus on the desired topic 
around a new product presentation, tech-
nology, innovation or service.

The post is visible on the homepage at the 
booked starting time and in the correspon-
ding category. After that, it will remain in 
the corresponding category indefinitely or 
until revoked All rates are quoted in EURO excl. VAT

1/1-PAGE
Trim size: 230 x 300 mm
 please add min. 3mm bleed

INPUT 
Continuous text: At least 2,400 characters to 
max. 3,400 characters (including blanks)
Headline: (60 characters) or opener (200 
characters incl. blanks)
Topline: 30-50 characters (incl. blanks)

IMAGES
2 images in 300dpi resolution and with details  
of the image source (e.g. people with name & 
position, product and image topic)

ADVERTORIAL-SIZE BASIC PRICE / EURO
1/1-Page  
230 x 300 mm

11,900.-

Print + Online 13,900.-

Example: ALSO
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��	�� Position of recipient  

Executive management			   25,7%

Head of department			   10,6%

Project / Teamlead			   3,3%

Specialist employee	  	  	 21,6%

��	� Distribution of readership according to business focus

IT-System Houses / MSPs	 36,2%	

Specialized trade		  13,3%	

E-Tailer		  4,1%	

Broadline Distributors/ 
Value Added Distributors		  5,3%	

Datacenter / Colocators	   	 1,1%

Software and SaaS Vendors	 3,4%	

IT Agencies and promotion	  2,0%	

Others			  4,9%

READERS STRUCTURE

IT-BUSINESS

���� Function of recipient 
 
Management			   22,9%

Sales / Distribution			   11,5%

IT						      16,4,3%

Marketing	  		 2,5%

Customer Service			   2,5%

Business Development			   3,1%
Source: IVW - EDA 2024/2025
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IT-BUSINESS

Userbase

1 - 9 Mitarbeiter 10 - 19 Mitarbeiter 20 - 49 Mitarbeiter

50-99 Mitarbeiter 100 - 199 Mitarbeiter 200 - 499 Mitarbeiter

500 - 999 Mitarbeiter 100 - 4999 Mitarbeiter 5.000 - 10.000 Mitarbeiter

> 10.000 Mitarbeiter

23,5 %
1 – 9 Employees

5,1%
10 – 19 Employees

6,1%
20 – 49 Employees

5,2 %
50 – 99 Employees

4,2 %
100 – 199 Employees

4,2 %
200 – 499 Employees

3,2 %
500 – 999 Employees

5,2 %
100 – 4.999 Employees

1,6 %
5.000 – 10.000 Employees

34,4 %
> 10.000 Employees

23,5 %

5,1 %

6,1 %

5,2 %5,2 %
1,6 %

34,4 %

4,2 %3,2 %

Userbase
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SPECIAL FORMS OF ADVERTISING

PRINT

��	 LOOSE INSERTS
Printed matter (e.g. sheets, cards, mailing leaflets, 
prospects) which are enclosed in carrier publication.

105 x 148 mm
220 x 290 mm  
(larger formats on request)
4 mm
Min. 5g
total circulation
delivery in end format,  
folded and trimmed
loose inserts up to 25g:	 290.-
each additional 10g:	 + 30.-
raise for selection 	 120.-

Min. format
Max. format
 
Max. thickness
Weight
Space booked
Guideline

Price per 1000

��	 BOUND �INSERT
Several pages of printed matter, fixed tightly in 
carrier publication.
Min. format
Max. format
Max. thickness
Weight

Occupancy
Guideline

Rate

�148 x 115 mm
230 x 300 mm 
2 mm
�4 pages min. 80g/qm, more than  
8 pages min. 50g/qm
complete edition
Insert in notebook format:  
Trimm 5 mm (all sides), fold 10mm. 
�File smaller than notebook:  
Bottom and on the sides trimm at  
the end. On the top addition of 5mm 
trimm Placement always at the top;  
More than 4 pages in total:  
On the top put together; folded in
cross;
4 pages	 14,900.-
6 pages	 16,900.-
8 pages	 18,900.-

��	 AFFIXED PRINTED MATTERS

��	 GATEFOLDER

The page folding 
out to the left  
is stuck to the 
magazine cover  
(3 pages).
Price 21,900.-

�� BELLY BAND

i.e. postcards, flyers, 
CDs, samples, post-
its that have to be 
sticked.
Price on request

Format	� 510 x 100 mm 
	 + 3 mm trim
Price	 23,900.-



PRINT

19

��	 ALTARFOLDER FRONT PAGE 

��	 COVERPAGE

The front page folds out 
to he right (2 pages)
right          207 x 300 
left             227 x 300
Price 21,900.-

1/1 page inside  
(227 x 300 mm)
+ Cover flap left and right  
(each one 125 x 300 mm)
Price 21,900.-

SPECIAL FORMS OF ADVERTISING

��	 DATE OF ORDER
Deadline see topics + dates (page 8-9)

��	 TECHNICAL SPECIFICATIONS
Special forms of advertising should be proces-
sed by machine. In case of process difficulties  
because ofloose inserts, files or stickers, priority is  
given to completion. 

��	 SAMPLE
At deadline of advertisement a binding sample 
(issuedin 5 copies) and at least one layout sam-
ple with details about size and weight has to be 
submitted to the publisher.

��	 LIABILITY
Damages occurred because of disregard of the 
technical requirements for processing special 
forms of advertising are to be replaced to the 
publisher.

��	 DELIVERY
The delivery has to be done on Euro-pallets.  
Every single pallet has to be marked 
with details to the amount and the note  
“IT-BUSINESS_issue nr_date"

Please note the dates of delivery:

Loose inserts 	� 3 days prior to copy deadline
Bound Inserts	� 5 days prior to copy deadline

You receive the detailed delivery modalities after 
order invoice.

��	 DELIVERY ADRESS
Vogel Druck und Medienservice
Warenannahme/IT-BUSINESS (Issue No.)
Leibnizstr. 5
97204 Höchberg

Die mSD Pro Plus 1TB sichert, 
was du erlebst.
Die mSD Pro Plus 1TB bietet jede Menge Speicher für professionelle Anwendungen. 
Ob du mit Smartphone, Drohne oder Spielkonsole unterwegs bist – mit der mSD Pro Plus 
1TB bist du schnell Spiel-, Film- und Foto-ready. 

Speicher-Power 
für Story-Hunter 

Für Multi Device Usage

Geeignet für den privaten und professionellen Einsatz 
mit Kameras, Smartphones, Drohnen, Tablets sowie
360°- oder Action-Kameras

Jede Menge 
Speicher

Bis zu 1 TB 
Speicherkapazität 

Verlässlich

Mit 10 Jahren 
eingeschränkter 
Herstellergarantie8

Robuster 6-fach-Schutz

Wasserfest, temperaturbeständig, röntgensicher, 
magnetresistent, sturzsicher und verschleißfrei 2–7

Beeindruckende
Geschwindigkeit

Leseraten von bis zu 
180 MB/s — geeignet 
für 4K- und 8K-Videos 
sowie Fotoserien1

1 Leistung in internen Tests, unter kontrollierten Bedingungen gemessen. 
 Die Übertragungsgeschwindigkeiten können je nach genutztem Hostgerät variieren.
2  Wasserfest: bis zu 72 Stunden in 1 Meter tiefem Meerwasser.
3  Temperaturbeständig: Betriebstemperaturen von -25°C bis 85°C, nicht in Betrieb: von -40°C bis 85°C.
4  Röntgensicher: bis zu 100 mGy, entspricht Röntgenscannern an Flughäfen.
5  Magnetresistent: bis zu 15.000 Gauss, was dem Magnetfeld eines Hochfeld-MRT entspricht.
6  Sturzsicher: übersteht Stürze aus bis zu 5 Metern Höhe.
7  Verschleißfrei: bis zu 10.000 Steckzyklen.
8 Samsung haftet nicht für Schäden und/oder den Verlust von Daten oder Kosten, die durch die 
 Wiederherstellung von Daten einer Speicherkarte entstehen. Vollständige Garantiebedingungen 
 unter: https://www.samsung.com/de/support/warranty/samsung.de

Die mSD Pro Plus 1TB sichert, 
was du erlebst.
Die mSD Pro Plus 1TB bietet jede Menge Speicher für professionelle Anwendungen. 
Ob du mit Smartphone, Drohne oder Spielkonsole unterwegs bist – mit der mSD Pro Plus 
1TB bist du schnell Spiel-, Film- und Foto-ready. 

Speicher-Power 
für Story-Hunter 

Für Multi Device Usage

Geeignet für den privaten und professionellen Einsatz 
mit Kameras, Smartphones, Drohnen, Tablets sowie
360°- oder Action-Kameras

Jede Menge 
Speicher
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Verlässlich

Mit 10 Jahren 
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Herstellergarantie8
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magnetresistent, sturzsicher und verschleißfrei 2–7

Beeindruckende
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Leseraten von bis zu 
180 MB/s — geeignet 
für 4K- und 8K-Videos 
sowie Fotoserien1

1 Leistung in internen Tests, unter kontrollierten Bedingungen gemessen. 
 Die Übertragungsgeschwindigkeiten können je nach genutztem Hostgerät variieren.
2  Wasserfest: bis zu 72 Stunden in 1 Meter tiefem Meerwasser.
3  Temperaturbeständig: Betriebstemperaturen von -25°C bis 85°C, nicht in Betrieb: von -40°C bis 85°C.
4  Röntgensicher: bis zu 100 mGy, entspricht Röntgenscannern an Flughäfen.
5  Magnetresistent: bis zu 15.000 Gauss, was dem Magnetfeld eines Hochfeld-MRT entspricht.
6  Sturzsicher: übersteht Stürze aus bis zu 5 Metern Höhe.
7  Verschleißfrei: bis zu 10.000 Steckzyklen.
8 Samsung haftet nicht für Schäden und/oder den Verlust von Daten oder Kosten, die durch die 
 Wiederherstellung von Daten einer Speicherkarte entstehen. Vollständige Garantiebedingungen 
 unter: https://www.samsung.com/de/support/warranty/samsung.de
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sowie Fotoserien1

1 Leistung in internen Tests, unter kontrollierten Bedingungen gemessen. 
 Die Übertragungsgeschwindigkeiten können je nach genutztem Hostgerät variieren.
2  Wasserfest: bis zu 72 Stunden in 1 Meter tiefem Meerwasser.
3  Temperaturbeständig: Betriebstemperaturen von -25°C bis 85°C, nicht in Betrieb: von -40°C bis 85°C.
4  Röntgensicher: bis zu 100 mGy, entspricht Röntgenscannern an Flughäfen.
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Your Ad
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Channel Guides
The Channel guides of IT-BUSINESS supply 
an extensive channel relevant presentation 
of the most important information on a spe-
cialized, important product area. Additional-
ly to basic facts and trends, it also contains 
a number of overviews, highlights and con-
crete sales assistance. Because of their refe-
rence character the guides related to certain  
topics are only released once a year

40 pages
DIN A4
Readership of IT-BUSINESS,  
�Trade Fairs and Events
3,200 characters incl. blanks 
and 2 pictures in 300 dpi, per 
page + source

Size
Format

Distribution

Input

PRINT

TOPICS DATE OF ISSUE

Data Storage april 2026

KI may 2026

IT-Security june 2026

Cloud september 2026

ADVERTISEMENT BASIC PRICE / EURO

1/1-Page 210 x 297 + 3 mm bleed 7,900.-

Cover page U2-U4 - 210 x 297 mm
+ 3 mm bleed 9,000.- 
1/2-Page horizontal 100 x 297 + 3 mm bleed 4,900.-

1/2-Page vertical 210 x 148 + 3 mm bleed 4,900.-

All rates are quoted in € excl. VAT

ISSN 1864-0907
July 2024
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�� YEARBOOK

»IT-BUSINESS HIGHLIGHTS 2026/27« is the high quality overview of 
manufacturers, distributors and system houses and is dedicated to your 
highlights of the year. 
On over 100 pages companies present their current highlights in an  
attractive presentation. It is the most extensive overview, with high  
circulation of the players in the german ITC channel and is distributed 
on various ITC events throughout the whole year.

We take over the design of your company portrait with a standardized layout.  
You only deliver text and picture contents. Please ask your account manager for 
additional information regarding the process and dates.

120 pages
DIN A4
Readership of  
IT-BUSINESS,  
Trade Fairs and Events
14/12/2026

Size
Format
Distribution
 

Date of publication

AD PAGES PRICE / EURO

Company portrait 2 pages 7,500.-

Cover pages U2 & U3
210 x 297 + 3 mm bleed 9,000.-

1/1-page 210 x 297 mm 
+ 3 mm bleed 9,000.-

* 

�� YEAR PLANNER  2027

Do you want to be in the field of vision of your trade partner? Then make 
use of the IT-BUSINESS Year Planner 2026! It is of high quality, decorative 
and contains a variety of additional information useful for the whole year.

�870 x 580 mm
Readership of 
IT-BUSINESS

Format
Distribution

LOGOFORMATS PRICE / EURO

70 x 40 mm 1,500.-

110 x 65 mm 3,000.-

DATE DP

Year Planner 2027 01/12/2026

All rates are quoted in € excl. VAT

ITB.PARTNERS
Digital Conference

Cloud Native  
Conference
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Digital data delivery

Digital data delivery
22

�� FORMAT IT-BUSINESS
Magazine format	 230 x 300 mm
Type area	 200 x 280 mm (3 columns)

�� FORMAT SPECIAL PUBLICATIONS
Magazine format	 DIN A4 (210 x 297 mm)
All formats only in side-cut

�� PRINTING SPECIFICATIONS
Printing method	 Rotary offset (Heatset)
Paper LWC glossary

�� FILE CONSTRUCTION
�A trim of 3mm is required for advertisements 
printed in sloping way. Please note that important 
features of your advertisement are not placed 
next to the margins (5 mm trim tolerance).

�� PRINTING SYMBOLS
��Symbols for margin, folding and cutting have to 
be 3 mm outside the picture margin, the thickness 
of printing symbols should not exceed 0,1 mm.

�� COLOUR COMPOSITION	 �
�Maximum exhaustive sum for four colours is for 
neutral picture areas 290%.

�� COLOUR SEPARATION	 �
�Coloured pictures have to be made in CMYK,  
special colours (HKS or Pantone), DCS2-formats 
and duplex, triplex, quadroplex have to be separa-
ted in CMYK.

�� PICTURE RESOLUTION		
 60 raster units, 300 dpi 

�� PRINTING COLOURS	
�Only use printing colours of the european colour  
scale (Euro scale) for offset print in DIN 16539. Only 
use original control stripes for copies and print in 
all colours, which correspond to the BVD-Fogra- 
standard.

�� PROOF	
�The proof should be made on circulation paper or  
paper with similar surface and colouring.  
Corrections without proof are to be marked

�� INCREASE OF TONE QUALITY
�The tolerances of increase of tone quality in print 
are 40%-area +/-3% // 80%-area +/-2%

�� DATA DELIVERY
1. Label the file/folder as follows:
ITB_Client_Issue (Example: ITB_IBM_0925)

2. Transmission of data:
• by email 	 dispo.vit@vogel.de

�� FILE FORMATS
Please send print optimized pdf files or open  
mac/pc files of current layout or illustration  
software.

�� FONTS		� 
Do not use system scripts or fonts electronically 
written by the layout program. The minimum font 
size for negative font and raster font is 7 point.
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SKYSCRAPER  
Standard
160 x 600 px

CPM 160.-

HALF PAGE AD
300 x 600 px

CPM 220.-

BILLBOARD
960 x 250 px

CPM 220.-

MEDIA FORMATS 

• html5 	 • gif       • jpg	

• png	 • Rich Media

Our banner advertising follows the recommended standards of the coalition for 
better ads. Our readers benefit is a more enjoyable experience on our pages. 
Our customers benefit from advertising on banners that are better perceived 
and achieve a sustainable impact.

Download: Technical Specifications

MAX. DATA SIZE 

• 49 KB per element

All rates are quoted in € excl. VAT

LEADERBOARD 
Standard / 728 x 90 px
TKP 130,-

PAGE SKIN  
Please ask your sales 
manager for 
specifications

CPM 270,-

DISPLAY ADVERTISING



DIGITAL ADVERTISING

ONLINE CONTENT AD 
300 x 250 px
Rectangle / MPU

CPM 180.-

VIDEO AD  
playout in 16:9 format
media input: mpg, mpeg, 
wmv, avi 

CPM 180.-

NATIVE AD  
Text with max. 50 signs
headline max. 
30 signs
picture: 300 x 300 px

CPM 180,-

WALLPAPER  
728 x 90 top  
+160 x 600 px right 
or 120 x 600 right,  
background colour  
with hex code
	
CPM 250.-

BRANDGATE / FIREPLACE  
above 980 x 90 pix + 1200 x 90 pix, 
left 160 x 600 pix, 
right 160 x 600 pix, 
background colour with hex code

CPM 300.-

STICKY AD  
(Skyscraper)
160 x 600 px

CPM 180.-

Klassische Online Werbung – Formate
MEDIA FORMATS

• html5 	 • gif         • jpg	

• png	 • Rich Media

MAX. DATA SIZE

• 49 KB per element

�� �Redirect- / Third-Party Advertising  
Adserver is possible

�� �Animated banners for newsletters 
Please note that in Outlook 2007/2010, for animated gif banners, only the first frame is  
displayed. The animation will no longer be able to be displayed in Outlook since version 2007. 

�� �Data delivery 
Please send your data to your contact person up to three days before the campaign  
starts or to banner.vit@vogel.de.

All rates are quoted in € excl. VAT
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IT-BUSINESS
Newsletter delivery twice/day to  
registered recipients

Specifications for text ads:	
• Size picture: 300 x 169 px, max. 49k
• File formats: �jpg/gif/png (static)
• ��Max. number of text characters: �titel (max.40),
	 Headline max. 60 signs, text (max. 200 incl. blanks)
• ��Linktext max. 60 signs incl. blanks
• ��URL

NOTE
Please note that outlook 2007/2010 only 
shows the first frame of animated GIF 
banners. Therefore we request to deliver 
a non-animated banner.Top-Position

Editorial

Medium-Position

Platzierungen

Standard-Position 1

Standard-Position 2

Billboard Ad  
(630 x 250 px)

Billboard Ad
(630 x 250 px)

Billboard Ad  
or text Ad

Billboard Ad  
or text Ad

Billboard Ad
or text Ad

Newsletter-Advertisment
26

PLACEMENT BANNER FORMATS DELIVERY BASIC PRICE

Editorial Ad Billboard / XL Banner morning or midday (Mo–Fr) 2,200.-
Top-Position Billboard / XL Banner morning or midday (Mo–Fr) 2,200.-
Medium-Position Billboard / XL Banner / Text Ad morning or midday (Mo–Fr) 1,700.-
Standard-Position 1 Billboard / XL Banner / Text Ad morning or midday (Mo–Fr) 1,300.-
Standard-Position 2 Billboard / XL Banner / Text Ad morning or midday (Mo–Fr) 1,000.-

Cost per cw in morning or midday delivery in €, excl. VAT
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Place your advertising message with an online advertorial on IT-BUSINESS.de.

In your individual advertorial you can highlight your business message and present your company 
as a competent solution provider.  

• High coverage due to editorial placement
• Maximum acceptance due to editorial look & feel
• Increased attention due to relevant and informative content

Online advertorial with  
lead generation Price/Euro

All services of online 
advertorial ( see left) 
+ single email shot 
+ lead generation  
(all generated leads included)

* �Please provide a whitepaper 
(pdf-file) for download

12.500,–

Best practice  
online advertorial Price/Euro

8.500,–

All rates are quoted in € excl. VAT

Social media coverage
IT-BUSINESS@X with 13,000 follower
IT-BUSINESS@facebook with 9.270 fans
IT-BUSINESS@linkedIn with 19,600 follower

• Teaser on the homepage
• Publication in the topic
   channel "Best Practice"
• Promotion of your advertorial
   in the newsletter (sponsored
   article)
• social media posting and
   promotion

Online Advertorial / Best Practice

Example: ALSO
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In the IT-BUSINESS whitepaper database we publish your whitepaper with 
high solution potential and efficiency for the IT- channel target group, i.e.

• Technology studies	
• Market studies
• Case studies	
• Concepts		
• Best Practices 

There‘s a basic principle for your Value Contents: The more neutral, technical and less sales 
orientated they are, the more likely the audience will read them.

You will reach a high success rate, if your potential customer perceives you as a future 
orientated and technically competent supplier of solutions. 

IT-BUSINESS.de can use and transform all kinds of document formats like DOC, PDF and 
PPT into the Whitepaper format.

Whitepaper premium package
• max. 4 whitepaper for choice
• up to 3 months hosting
• �support of lead generation via banner advertisement on website 
• reporting 
• all generated leads inclusive

Price 10.500,– 

Whitepaper 28

All rates are quoted in € excl. VAT
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The IT-BUSINESS channel webcast reaches IT partners directly and live at their workplace.  
A successfully established, interactive communication platform enables you to contact your target group 
directly via the Internet and thus generate the greatest possible attention with your information among  
an interested audience.

Channel Webcast

LIVE-CAST PRICE / EURO

• ��Duration of conference:  
approx. 1 hour + 15 min. soundcheck

PROMOTION
• �Announcing advertisement in IT-BUSINESS
• ��1 week presence in newsletter IT-BUSINESS today
• �e-mailing to registered participants of IT-BUSINESS
• Promotion on IT-BUSINESS social media channels 

ADMINISTRATION & SERVICES
• �Introduction of your specialized speaker
• Introduction to theme
• Integration of a survey in your presentation incl. reporting
• Registration website with agenda
• �Recording and supply as on demand webcast on  

IT-BUSINESS.de
• Reporting participants

7,900.-

no discount available 

All rates are quoted in € excl. VAT



DIGITAL COMMUNICATION

YOUR ADVANTAGES
With the IT-BUSINESS podcast as a marketing channel, you can reach IT partners personally and 
with high attention. Because only those who are interested in the topic will listen to the podcast. 
The direct approach creates trust and is authentic.

Allow the listeners a look behind the scenes and give good business partners the turn to talk. 
Podcasts show the uniqueness of your company and enable you to retain existing customers and 
attract new partners.

OUR SERVICES
▪ Production of the podcasts
▪ Length of the podcast: max. 20 minutes
▪ Hosting
▪ Social media promotion

Price: 6,500.-
per recording/story 
All rates in €, plus VAT

Social media coverage
IT-BUSINESS@X 13,000 + follower
IT-BUSINESS@facebook 9,270 + fans
IT-BUSINESS@linkedIn 19,600 + follower

Podcast 30
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Do you have an event, a trade fair or a special occasion to present   
in prominent position?

Make use of our event package to attract attention to your event and  
invite participants via effective marketing tools like premium event insertion,  
promotion box or newsletter. 

Eventpromotion

Event Package PRICE / EURO
• �2 weeks promotion box on IT-BUSINESS.de
• �premium event insertion in event calendar
• detailed description with link to your event
• �Premium company microsite 

(see description on page 30)

4,900.-

All rates are quoted in € excl. VAT
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The extensive databank with pinpointed search functions offers reliable answers to the question 
„Who supplies what kind of solutions?” With your detailed provider’s profile you are available with your  
contacts and an extensive company profile.

Company Microsite

Each action in your company profile leads to a teaser on the IT-BUSINESS homepage

32

All rates are quoted in € excl. VAT

profile services
PRICE / EURO /
YEAR

Basic profile • company address	 free

Premium profile

• Logo
• Complete contact data
• Management and team contact with photo
• Product showroom with photos
• Possibility of publication of further photo material
• �Integration of press releases about your company
• Link to your company’s RSS feeds
• Publication of relevant topics in the event calendar 

2,900 .-

Service option • Maintenance of your provider’s profile 240.-
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BENEFIT FROM MAXIMUM EXCLUSIVITY!
With a stand alone mailing you reach your target group 
with your message directly into their mailbox.

YOUR ADVANTAGES:
• Attention in a relevant audience
• Qualified traffic to your own website
• Exclusive portrayal without competitors
• Co-branding with media brand

Price per transmission*         6,900.-
6,000 recipients

All rates in €, plus VAT

Stand Alone Mailing

text 
(benefits of your  
product/solution)

text

top image with headline 
(max. 60 signs)

call to action 
linking to your website
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Social Targeting 34

Reach B2B users from the IT-BUSINESS network on the Social media channels  
of IT-BUSINESS.

•	 Increased awareness via repeated addressing in the social media channels
•	 Low waste of contacts, as only users are addressed, who are interested in 
	 one specific topic 
•	 Support with the content implementation

PROCEDURE:
1.	Users deal with their areas of interest on IT-BUSINESS.de
2.	� These users in particular see your content / banner.
3.	This is how you reach exactly your target group.
4.	 In addition, we support your campaign by placing your advertising
	 (posting) on our social media channels

PLACEMENT & PRICE:
• Social media channels of IT-BUSINESS
• Minimum booking volume: 20,000 AI
• Duration: 1-2 week
• CPM1: 220.-

1CPM: Price per 1,000 ad impressions, all prices in EUR plus VAT.
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