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IONOS CLOUD
Die IONOS Group

IONOS W' STRATO InterNet){ arsys fasthosts home.pl wez2 woRLD4YOU' sedo united ¢) domains

Fuhrender Partner fur souverane Cloud Uber 8 millionen Kunden weltweit >1,6 mrd. Euro Jahresumsatz

Infrastruktur in Europa, aktivin 18 Davon mehr als 6.000 Kunden in der souverdnen IONOS Bei prozentual zweistelligem Umsatzwachstum, ein klarer
eu ropéischen Markten und in Nordamerika Cloud, dem am starksten wachsenden Geschéftsbereich Indikator fur die Marktstellung von IONOS

Bund und Lander setzen auf IONOS Starkes Partnernetzwerk

Die groRten Segmente in der IONOS Cloud stammen aus der Diverses Okosystem aus Channel, Technologie, ISV und
offentlichen Verwaltung, dem Gesundheitswesen und der Consulting Partnern
Industrie

Eigens entwickelte Plattform State-of-the-art Infrastruktur

Betrieb der selbst entwickelten Public Cloud Lésung auf IONOS betreibt tiber 100.000 Server in 32 Rechenzentren
OpenSource Basis mit GUber zwdlf Jahren Erfahrung am Markt weltweit und sorgt somit fir >99,99 % Verfligbarkeit

>4.500 Mitarbeitende in Deutschland Borsengelistet im MDAX und TecDAX

Hoch qualifizierte Teams, zertifizierte Cloud Architects und IONOS ist ein bérsengelisteter Anbieter souveraner Cloud
24/7 Support, dedizierte Sales Teams Infrastruktur - profitabel, verlasslich und transparent




GLOBAL PARTNER SALES “

Wir sind immer fir euch da

Consulting Partner

Daniel Benad
Consulting Partner Manager

daniel.benad@ionos.com
Tel.: +49 176 76715765

Jorg Walther
Consulting Partner Manager

joerg.walther@ionos.com
+49 155 6689 4521

Julian Stimpfl
Global Partner Development
Manager

julian.stimpfl@ionos.com

ISV & Technology Partner

Tobias Waldmann
ISV Partner Manager

tobias.waldmann@ionos.com
Tel.: +49 721 91374-6083

Adrian Boos
ISV Partner Manager

adrian.boos@ionos.com
Tel.: +49 155 68536688

Phillip Bublitz
ISV Partner Manager

phillip.bublitz@ionos.com
Tel.: +49 1556 2251124

Tim Kartali
Head of Global Partner Sales

tim.kartali@ionos.com
Tel.: +49 179 2610381

IONOS CLOUD

Channel Partner

Patrick Janowsky
= Channel Partner Manager
PLZ0/1/2/3

patrick.janowsky@ionos.com
Tel.: +49 176 46517894

Dennis Thomas
Channel Partner Manager
PLZ 4/5

dennis.thomas@ionos.com
Tel.: +49 176 71243138

Marc Moderegger
Channel Partner Manager
PLZ 6/7

marc.moderegger@ionos.com
{ Tel.: +49 159 04895967

Anna-Marie Wintrich
Channel Partner Manager
PLZ 8/9 + AUT + CH

anna-marie.wintrich@ionos.com
Tel.: +49 1556 6726368

Emily Raidt
Head of Channel Sales DACH

emily.raidt@ionos.com
Tel.: +49 176 97791268

Stefan Corvers
Channel Partner Manager

stefan.corvers@ionos.com
Tel.: +49 15118522946

Marvin Holzer
Channel Partner Manager (SMB)
PLZ 6/7/8/9 + AT/CH

marvin.holzer@ionos.com
Tel.: +49 15562429547

Michael-David Klos
Channel Partner Manager

michael-david.klos@ionos.com
Tel.: +49 7141 6432 264

Aiko Nafz
Channel Partner Manager

aiko.nafz1@ionos.com
Tel.: +49 7141 6432183

Harald Gruber
Channel Partner Manager 4

harald.gruber@ionos.com
Tel.: +49 171 3852960
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Das neue IONOS Cloud Produkt Portfolio IONOS CLOUD

Verdoppelung des Angebots innerhalb der letzten zwei Jahre
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Die IONOS Partnerprogramme im Uberblick

Starke Partner - starke Lésungen

Technologie
Partner

Channel ISV
Partner

. 3 T

Partner

> 700 Partner
ca. 120 Produkte gelistet

> 180 Partner
ca. 100 Produkte gelistet

vmware © bechtle G DATA
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Produkt Updates LS LU

Neuigkeiten aus dem Maschinenraum

ey T ———— Direktes Backup in die IONOS Public Cloud:
. == DE / Berlin / eu-central-3 / contract-owned bucket Acronis
i : ’ == DE / Frankfurt / eu-central-4 / contract-owned bucket
= == ES / Logrofio / eu-south-2 / user-owned bucket
& Product Silber Gold Platinum

Parter Partner Partner

<
~ (5% add. Rabatt) (6% add. Rebatt) (7% add. Rabatt)

3.200 € Startguthaben far 30 Tage sichern

Sobald Ihr Konto vollstar
Startguthaben von 200
Back

user-owned
buckets

0,589 Cent | 0,583 Cent | 0,577 Cent

Sie benotigen Unterstiitzung bei der Datens
Erhalten Sie Hilfe von einer Expertin oder &

contract-owned
buckets

0,513 Cent | 0,508 Cent | 0,502 Cent




IONOS CLOUD

Nextcloud Workspace - Raus aus der Abhangigkeit

Der souverane Nextcloud Workspace als echte M365-Alternative

Funktionen: Mail, Office, Files, Kalender, Kontakte, Talk, T

Hallo, Max Mustermann

,,,,,,,,,,,,,,,

Al-Assistent, Workflow-Automatisierung, Whiteboard,

Formulare, Notizen, Outlook-Add-Ins, Exchange-Connector, ...

Q@ Talk Erwshnungen

Bereitstellung: Automatisiert, standardisiertes Angebot,
nutzerbasiertes Seat-Modell, Reselling-fahig!!

Wettbewerbsvorteile:
e Hohere Margen als bei M365
e Open Source, digital souveran & in der EU gehostet
e vs. anderen Anbietern:
. Gestutzt durch eine strategische Partnerschaft

Jahrelange Erfahrung im Betrieb von Managed Nextcloud
Vollumfangliches und exklusives Funktionspaket mit tiefen

Integrationsmaglichkeiten
o Nutzung der Kl-Fahigkeiten von IONOS




Transparentes Pricing & sofortige Aktivierung

Einfaches, transparentes Pricing. Sofortige Aktivierung direkt aus dem IONOS Cloud Account

IONOS CLOUD

Service Plan Zielgruppe Preis / User / 30 Tage & Partner Marge
Pay-as-you-go < 25 User 7,56 € (PG G) » 10-20% Marge
Pay-as-you-go 25 -200 User 6,39 € (PG G) = 10-20% Marge
1-Year Savings Plan > 25 User 5,59 € (PGE) = 5 - 15% Marge

Schnelle Aktivierung

Bereitstellung direkt Gber
den IONOS Cloud DCD - in
wenigen Minuten aktiv, ohne
separate Vertrage.

Managed Operations

Kein Wartungsaufwand:
IONOS kiimmert sich um
Patching, Security und
Backups.

Partner Ecosystem

Attraktive Konditionen Gber
das IONOS Cloud
Partnerprogramm.
Migrationsleistungen
werden ausschlieflich von
Partner erbracht.

Zentrale Abrechnung

Nextcloud erscheint als
einzelner Posten auf der
bestehenden IONOS Cloud
Rechnung. Mandantenfdhig.



Kl - Made in Germany IONOS CLOUD

IONOS - Die europaische KI-Schmiede fur fast alle KI-Falle

4 Cloud GPU VM

Fuir wen oder was? Vorteile:

Research, LLM-Training, HPC Dev-Teams, [nferenz, Prototyping

. 100% ded. Hardware-Leistung Flexibilitat & Skalierung

Hardware: v kein Virtualisierungs-Overhead ~ Sofort verfugbar
v NVIDIA: H200, H100, TESLA T4, .+ Ab 490€ pro Monat NVIDIA H200 Pay-as-you-go ab 3€/h
A10, L40s, RTX PRO 6000 v/ Monatlich kindbar 4 Templates: S/M /L /XL

v Intel: Gaudi 2/3, Flex 170

7+ Al Model Studio

Far wen oder was? Vorteile: £ :
App-Entwickler, ISVs, MSPs v Geliebte-Modelle &

v/ —Sofort-KI per OpenAl-API
Modelle: v _RAG & Vector Datenbanken

v Llama 3.1 (8B=405B) v/ Token-basiertes Pricing

v/ Mistral, Teuken-7B (EU)
v/ GPT-0SS 120B, Coding & OCR*

Unternehmen mit eigenen Daten Eigene kleine Modelle
Auf eigenen Daten

Kein Vendor Lock-in
Dataset-Management Lauft komplett auf IONOS

& Annotation Infrastruktur
Fine-Tuning auf Base Maodels
Inferenz via API

P



IT-HAUS GmbH




(IT-HAUS

Erfolg ist digital.



© IT-HAUS GmbH

Die IT-HAUS GmbH

fal O i

| 1998 | 26 | 400
Grundung der Standorte in Mitarbeiter
IT-HAUS GmbH Deutschland &

Luxembourg

N

& i R

| 168 | 175 | 9001:2015
Lander der Welt | Mio. € .
globale IT-Losungen & Jahresumsatz 2025 14001:2015
SeEiees 27001:2022

DIN ISO zertifiziert

(IT-HAUS




© IT-HAUS GmbH

(IT-HAUS

IT-Security

Arbeitsplatz der Zukunft Infrastruktur der Zukunft

Moderne Digitale Prozesse Digital Infrastructure Cloud
Arbeitsplatzausstattun und Microsoft 365 Signage Solutions Transformation

- > A

lhre IT ist unser Service: Managed Services

Personliche E Intelligente = T Llogistik & Weltweite
amm Ansprechpartner & E-Commerce v, Bevorratung Supply Chain
& Webshop-Lésungen

Supply Chain Solutions



(IT-HAUS

On premise, Hybrid und in der Cloud:
Infrastructure Solutions

Flexible und individuelle Lé6sungen fur das Backbone
Ihres Unternehmens



IT-HAUS macht Ihre Unternehmens-IT  (IT-HAUS

bereit fur die Zukunft

01 Analyse 02 Design
IST-Analyse - Erstellung von Lésungsdesigns
- Tool unterstutztes Assessment der - Vergleich verschiedener
Umgebung Lésungsansdtze
- Anforderungsabstimmung 01
- Erstellung SOLL-Analyse 05 Wartung Analyse

03 Implementierung 04 Migration

© IT-HAUS GmbH

- Umsetzung des Konzepts
ITIL-Projektmanagement
Installation & Konfiguration
Einbindung der Lésung in die
Bestandsumgebung

05 Wartung

- Ubergang in eine kontinuierliche

Wartung mit proaktivem Monitoring

- Dauerhafte Analyse und

Optimierung der Umgebung

Ablésen der Altbestdnde
EinfUhrung der neuen Technologien
und Uberarbeitung

der Prozesse

Migration

04




© IT-HAUS GmbH

Wie wir mit IONOS gemeinsam erfolgreich ( IT-HAUS
sind

(_IT-HAUS

IT-HAUS hat die Relevanz nach souverédnen
Cloud-Anbietern frih erkannt und ist sehr frih
eine Partnerschaft mit IONOS eingegangen

Success Story Pava Partners

In kiirzester Zeit zur Selbststandigkeit: IT-HAUS unterst titzt Spin-off von TD Cowen beim Aufbau siner eigenen IT

Aufbau eigener Services auf Basis von IONOS,
unter anderem: Infrastructure as a service by
IT-HAUS, powered by IONOS und Backup as a
service by IT-HAUS, powered by IONOS

APava  |0NOS SCEETEIES

: Entwicklung gemeinsamer Angebote fur unsere
Kunden, wie den Hypervisor-Migration-Check
Sales Enablements

Tastetote's RegelmdlRiger Austausch in Form von Jour Fixe
und

Gemeinsame Go-To-Market Initiativen




(IT-HAUS

Vielen Dank fir lhre
Aufmerksamkeit


https://www.facebook.com/ithaus/
https://www.instagram.com/it_haus_gmbh/
https://twitter.com/it_haus
http://xing.com/companies/it-hausgmbh
https://www.linkedin.com/company/it-haus-gmbh---edv--kommunikation-und-information-gmbh
http://www.it-haus.com/

niteflite networxx

GmbH




Aus der Praxis:

Von On-Premises
in die IONOS Cloud

Matthias Fischer-Zottele

Prokurist




Matthias Fischer-Zottele

Prokurist

« 15 ]ahre Erfahrung als IT-Consultant / Architect
» Cert-IT Business Manager

« Senior IT-Infrastructure Architect

 IT-Projekte & IT-Mobility

« Consultant Managed Workplace & Services

Klassifizierung: 6ffentlich

21



Unsere Starke: 360° Business-IT

o Managed Service & Co-Managed Service

o IT-Projekte

o IT-Security / Netzwerk

o Helpdesk

o Virtualisierung

o Client Rollouts & Migration
o Cloud-Services / WLAN

o Server & Storage

o Backup / Desaster Recovery

Klassifizierung: 6ffentlich 22



Auszeichnungen & Zertifizierungen

BESTER BESTER
IT-DIENSTLEISTER2026 IT-DIENSTLEISTER 2023
mlrrmwocuf ChannelPartner ipurerwocke. ChannelPartner

(o
Bester M3P

MANARGED SERVIGE PROVIDER

o T

Bester MSP

IIIIIIIIIIIIIIIIIIIIII

23



IT ist Vertrauenssache

Einige unserer Kunden

~

JANUS '[J. v 2-P-S Group
LO B ECO plant - production - logistics

KE . /:\

PAVISs =l

(WA F
e
franz

Klassifizierung: 6ffentlich

24



Projekt & Kunde

* Unternehmen
Pflege / Gesundheitswesen, mittelstandische Unternehmensgruppe

* Geschaftsmodell
Kombination aus betreutem Wohnen, ambulanter Pflege, Tagespflege fur
Seniorinnen & Senioren und pflegebedtrftige Menschen

» Standorte
Mehrere Pflege- und Wohnstandorte in Deutschland

* IT-Themen
Verarbeitung sensibler Gesundheitsdaten, hohe Anforderungen
an Datenschutz, Verfligbarkeit und sichere digitale Prozesse

* Zentrale Anforderungen
Datenschutz, IT-Sicherheit, Systemverfligbarkeit & digitale
Pflegedokumentation

* Herausforderungen
Sichere Kommunikation, Backup, Standortvernetzung und Compliance ¢

Klassifizierung: 6ffentlich & 25



Pollingfrage:

Warum gehen Unternehmen nach
Eurer Erfahrung in die Cloud? (nur1
Grund auszuwahlen)

* Cloud bedeutet weniger Aufwand im Betrieb (Wartung bis

Klimatisierung)

» Skalierbarkeit: Cloud-Infrastruktur flexibler als klassische

Hardware vor Ort
» Hohere Verfugbarkeit und Ausfallsicherheit
+ Bessere Unterstutzung fur mobiles und hybrides Arbeiten

» Schnellere Umsetzung neuer Projekte

It

Klassifizierung: 6ffentlich

yn<!

Cliew

3

26



IT-Situation: Warum Migration in die IONOS-Cloud?

 Dezentrale Serverlandschaft
On-Premises-Server an zwei Standorten im Norden und Suden

« Veraltete Infrastruktur
Bestehende Umgebung entspricht nicht mehr dem aktuellen Stand der Technik

* Getrennte Administration
Standorte werden unabhangig voneinander verwaltet, ohne zentrale Steuerung

* Interne IT stark im Tagesgeschaft gebunden
IT-Team ist Uberwiegend mit Support- und Helpdesk-Aufgaben beschaftigt

» Begrenzte Ressourcen fur den Serverbetrieb
Wenig Kapazitat fur Wartung, Weiterentwicklung und strategische IT-Themen

» Spezialwissen nur eingeschrankt vorhanden
Begrenztes Know-how in den Bereichen Virtualisierung und VMware

G niteflite



Mehrwert IONOS Cloud:
Weniger Betrieb, mehr Flexibilitat

* Nutzungsbasierte Kosten statt hoher Hardwareinvestitionen

* Entlastung der internen IT durch Auslagerung des IT-Betriebs

» Skalierbare Ressourcen fur Wachstum und neue Anforderungen
« Geprufte Sicherheitsstandards und zertifizierte Rechenzentren

* DSGVO-konforme Infrastruktur mit Fokus auf Datenschutz

« Mehr Freiraum fUr Support, Digitalisierung & strategische IT-Themen

Klassifizierung: 6ffentlich




IONOS als Partner: Einfach, zuverlassig & praxisnah

&

£

R

Zusammenarbeit & Support

v Kommunikation auf Augenhéhe

v' Aktive Projektbegleitung

v" Schneller Support bei Architekturfragen

Technik & Onboarding

v Multimandantenfahigkeit

v" Unterstltzung bei Subcontracts
v' Einfaches, begleitetes Onboarding

Partnerschaft & Wachstum

v" Ready-to-use Marketing-Content

v Gemeinsame Vertriebs- und Marketingplanung

v" Unterstltzung bei Webinaren, Kampagnen und Events

Klassifizierung: 6ffentlich

29



Learnings & Takeaways

Infrastruktur vorab sauber analysieren

bS

Systeme, Abhangigkeiten und Prozesse transparent machen

Migration bewusst entscheiden

N

Lift & Shift prufen - Optimierungspotenziale nutzen

Kommunikation klar steuern

Regelmalige Abstimmung zwischen Kunde, Partner und IONOS

Know-how frith aufbauen

Einarbeitung in den Data Designer von Beginn an einplanen

30

Klassifizierung: 6ffentlich



Vielen Dank fur lhre
Aufmerksamkeit

FUr Fragen stehe ich Ihnen jederzeit
zur Verfugung:

m.fischer@niteflite.de

+49 881 387 896 -0

www@niteflite.de




IONOS

IONOS Channel-
Partnerprogramm

Was erwartet dich?




Ubersicht Partner-Level IONOS CLOUD

Abhangig vom Kundenpotential bieten wir unterschiedliche Level fur unsere Partner.

Reseller
r 1
Voraussetzungen Silber
In Partnerschaft mit Distributor / Distributor/ Distributor/ Distributor/
IONOS IONOS IONOS IONOS
Mindestumsatz 0€p.a. >25.000 € p.a > 150.000 € p.a >500.000 € p.a
Mindestanzahl an Kunden 95 >3 >3
Registrierung tber
& IONOS Partnervertrag das Partnerportal 0 ° °
S
o Registrierung im IONOS Channel-Partnerportal
R p © © o L
>
Verwaltung von Endkunden-Einzelvertragen durch Reseller 0 0 0 0
2nd-Level-Support fur Reseller/Endkunden
Weitergabe der vertraglichen Konditionen an Reseller
Gemeinsamer Business Plan °
Gemeinsame Review Meetings bei Bedarf jahrlich vierteljahrlich
Anzahl Mitarbeiter-Zertifizierungen - 1 4 6
§ IONOS Compute Engine Sales Certification
g
3
o Anzahl Mitarbeiter-Zertifizierungen - (1) (2)
é IONOS Private Cloud Sales by VMware
Anzahl Mitarbeiter-Zertifizierungen - 1 2 4
IONOS Compute Engine Presales Certification
Anzahl Mitarbeiter-Zertifizierungen - (3)

IONOS Compute Engine Support Certification

33

Note: = optional



Projektunterstiutzung

Zusatzlich zu den vertraglichen Rabatten besteht die MAglichkeit individueller Vereinbarungen.

Dedizierte Betreuung

Channel Sales Manager &
Professional Services Consultants.

Vertriebs-Power

Kostenlose PoCs & Projektschutz
bei Neukundengewinnung (NBO).

Exklusive Konditionen

SGO-Vorzugskonditionen & Rabatte
bei Eigenbedarf (NFR).

Vertriebsunterstitzung

Projektunterstiitzung

Partner-Vorteile

Leadgenerierung iliber das IONOS Channel-Partnernetzwerk

Zugang zum IONOS Cloud-Marktplatz

Vertriebstools (Présentationen, Preiskalkulator, Battle Cards, Infomaterial)
Credits flir die Nutzung des DCD zur Prasentation und Beratung von Kunden
Vertriebsunterstiitzung durch IONOS Channel Sales Manager

Persénliche Betreuung durch dedizierte IONOS Channel Sales Manager

Gemeinsame Nachfrage- und Lead-Generierung

Pipeline- und Projekt:
Kunden-Leads von IONOS
Partner-Leads von IONOS

Kostenlose Nutzung der Public-Cloud-Infrastruktur fiir den Probebetrieb
(Proof of Concept) - pro Endkunde

Kostenlose Pre-Sales-Beratung fiir Kundenprojekte > 5.000 € p.M.
durch IONOS Cloud Professional Services

Projektunterstiitzung durch IONOS Cloud Channel und Account Teams
(Projekt >5.000 € p.M.)

Kundenbesuche und Beratung durch einen IONOS Cloud Account Manager
(Projekt > 5.000 € p.M., auch fiir Business Partner bei Projekten >5k )

New Business Opportunity Program (NBO) - zusatzlicher Projektrabatt
flir Neukundengewinnung (Projekt > 5.000€ p.M.)

Not for Resale (NFR) - zusatzlicher Rabatt fiir Eigenbedarfsprojekte

Strategic Growth Opportunity (SGO) - individuelle Kundenrabatte und Preisstabilitat

fiir strategische Projekte

Hinweis: = optional

IONOS CLOUD

Reseller
r 1
o o o o
o o o o
o o o o
0€ 250 € 500 € 1.000 €

o o o

Inside Sales Inside Sales Field Sales Field Sales
o o o
o o o
o o

individuell individuell individuell individuell

individuell

individuell

individuell

individuell

COPYRIGHT © IONOS CLOUD 2026
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Onboarding & Training IONOS CLOUD

Unsere Partner haben Zugang zu exklusiven Onboarding- und Trainingsprogrammen, die dir dabei
helfen, deine Fahigkeiten und Kenntnisse zu erweitern und deine Kunden besser zu unterstutzen.

Zudem sind die Zertifizierungen Voraussetzung fiir unsere Partner-Level:

Sales Training fiir IONOS Cloud Partner Professional Cloud Architect Training

Schult Vertriebsmitarbeiter, Consultants und IT-Professionals in Vermittelt Kenntnisse und Fahigkeiten fur Entwicklung und Betrieb
Produktkenntnissen und Grundlagen zu Prozessen, Tools und Services von Infrastrukturen und Anwendungen in IONOS-Cloud,
far erfolgreichen Verkauf. Vorkenntnisse im IT-Betrieb und Teilnahme am Technischen

Training winschenswert.

Private Cloud Sales Fundamentals Training

Compute Engine Support Training
Bietet Einblick in die IONOS Private Cloud, evaluiert Mehrwerte und

Anwendungsfalle, zeigt Nutzung des Preisrechners und optimale Einfihrung in IONOS Cloud und Support, umfasst Funktionsweise,
Plattformnutzung. Support, Ticketbearbeitung, Serviceanfragen und Incidents mit
praktischen Beispielen.

Technisches Training fiir IONOS Cloud Partner

Schult IT-Professionals, Cloud Solution Architects, Consultants und
Pre-Sales Mitarbeiter in Umgang mit IONOS Cloud, Entwicklung von
Migrationsstrategie, Schulung im IONOS DCD und Verstandnis von
Migration und Kostenfestlegung.

35
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IONOS CLOUD

Euer Schaufenster im IONOS Marketplace

Neue Leads und Kunden durch IONOS generieren

 saas

IONOS CloudGuard Firewall

By Example Company

Uberblick & CTA

Ein leistungsstarker, cloud-nativer Firewall-Service, der die fur Schitzen Sie al

Ihre Benutzer, Anwendungen und Daten - egal, wo sie sich befinden - Uber eine einzige, intuitive Plattform.

bewls  Ktsqoten KO Promodole  Beweringen  Nutmngsinformationen WolrePradute

Highlights

Details

In der heutigen verteilten Arbeitswelt reichen traditionelle Hardware-Firewalls nicht mehr aus. Mitarbeiter arbeiten im
Homeoffice, Zweigstellen bendtigen sicheren Zugriff und kritische Anwendungen laufen in der Cloud - Ihr Netzwerkperimeter

Beschreibung

Die IONOS CloudGuard Firewall ist eine Firewall-as-a-Service (FWaa) der nichsten Generation, die fur diese neue Realitat
entwickelt wurde. Sie verlagert Ihre Sicherheit in die Cloud und bietet eine skalierbare, einheitiche Barriere gegen moderne
Cyber-Bedrohungen. Unsere Plattform ermoglicht es Ihnen, konsistente Sicherheitsrichtlinien fur jeden Benutzer und jedes
Gerat in Ihrem Unternehmen zu erstellen und durchzusetzen, Vergessen Sie Hardware-Wartung und komplexe tschritic
Konfigurationen; erhalten Sie Sicherheit auf Enterprise-Niveau mit der Einfachhei einer SaaS-Losung.

einfache Filterung hinaus

Bedrohungsschutz: Gehen

+ Zentrale Verwaltung: Steuern Sie
Sicherheltsrichtlinien fur alle
Standorte, Cloud-Infrastrukturen
und Remote-Benutzer Gber ein
einziges, webbasiertes Dashboard.

ber

Integriertem Intrusion Prevention

(IPS), Anti-Malware und Echtzeit

Bilder & Videos i e

blockieren.

+ Skallerbar & ohne Hardware:
Skalieren Sie Ihre Sicherheit
mUhelos mit dem Wachstum Ihres

Unternehmens, ganz ohne

physische Hardware. Prof

von einem planbaren
Abonnementmodell oh
Anschaffungskosten.

Kategorien

Kategorien

Anleitungen

So sichern Sie Mitarbeiter im Homeoffice So schitzen Sie eine neue Zweigstelle

feren Sie

Soblockieren Sie riskante Anwendungen

Was st eine Firewall-as-a-Service (FWaas)?

Was ist der Unterschied zu meiner traditionellen Firewall?

Ist die Einrichtung kompliziert?

Verlangsamt die Firewall unsere Internetverbindung?

Vor welchen Bedrohungen schitzt die Lsung?

Kann ich Regeln far erstellen?
Wie funktioniert das Preismodelr?

Welcher Support ist inklusive?

Ist diese Losung fir kiine Unternehmen geeignet?

Kann ich die Firewall mit anderen IONOS-Diensten integrieren?

Preismodelle

Essential For bis zu 25 Benutzer 49 €/ Monat
Standard-Firewall & Webfilter
Basis-Repor

Community- & E-Mail-Support

Business (Am beliebtesten) 199 €/ Monat
ionen, plus ;
hungsschutz (IPS)

2417 Telefon- & E-Mail-Support

Enterprise Unbegrenzte Benutzer & Standorte Auf Anfrage
Alle *Business™-Funktionen, plus:
Advanced Sandboxing
Dedizie ount Manager & SLA

APL-Zugang & SIEM-Integration

Bewertungen

e i

Qualitst Budget

Markus W.,IT-Leiter bei einem Logistikunternehmen 20.08.2025

Als IT-Manager hat uns die Einfuhrung von CloudGuard in unseren S Niederlassungen unzahlige Stunden gespart. Das zentrale Dashboard ist brillant. Keine nachtlichen

ze mehr, um einzelne Hardware-Boxen

Produkt FAQs

Preise

Bewertungen




IONOS CLOUD
Migration Campaign & Saving Plans

Gemeinsam Kunden langfristig binden

N s A
' Migration Campaign Savings Plans

Mit der IONOS Migrationskampagne e Fixpreise fiir 12 oder 36 Monate -

unterstutzen wir Partner aktiv dabei, ihre Kunden bis zu 47 % Einsparung

einfach und kosteneffizient in die IONOS Cloud zu

migrieren. e Volle Kostenkontrolle durch transparenten

Preisrechner

e Voraussetzung: Mindestens 12 Monate
Umsatzverpflichtung und eine aktive e Maximale Flexibilitat:
IONOS-Partnerschaft. CPU- und standortunabhangig

e  Bis zu 25 % glinstiger als Branchen-
alternativen und bis zu 3 Monate
kostenfrei fur Endkunden

e Perfekt fur langfristige Workloads
(Compute & Kubernetes)

Bis zu 100.000 € Cloud-Credits

- ) : Jetzt sparen
fur die Kundenmigration



https://cloud.ionos.de/loesungen/cloud-migration
https://cloud.ionos.de/loesungen/cloud-migration
https://cloud-price-calculator.ionos.de
https://cloud-price-calculator.ionos.de

IONOS Cloud Channel Event IONOS CLOUD

Events, die dich und dein Business weiterbringen

s N
Infos

e |hr erfahrt konkrete Insights tber IONOS Cloud.

e  Konnt euch mit Kollegen und anderen Channel
Partnern austauschen.

° Kleiner Rahmen von bis zu 30 Personen.

e  Konkrete Erfolgsgeschichten von erfahrenen IONOS
Partnern, sowie Einblicke, wie sie mit uns
zusammenarbeiten und welche konkreten
Mehrwerte sich daraus ergeben.

Jetzt hier registrieren
\_ J

( )

Nachste geplante Region

e u.-ﬁﬁ-‘%“;

il

AL

29.07.2026 - Region Sud (Acronis Office in MUnchen)
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https://cloud.ionos.de/partner/networking-muenchen-2026

IONOS CLOUD
FLAGSHIP EVENTS

Mit euch zusammen zeigen wir die besten Solutions fir unsere Kunden

Hannover Messe i SCCON

39



IONOS SUMMI I0NOS CLOUD

9 ESTREL, Berlin

= 30.September 2026

"' IONOS Kunden, Partner & Interessenten (DE)

Facts

Kongress & Exhibition Show
+500 Teilnehmer

Partner Ecosystem Solutions
Cloud & Al Technology
Digital Security Updates
IONOS Area

Entertainment Activities
After Work Get together

Jetzt direkt registrieren!


https://cloud.ionos.de/partner/channel/sign-up?partnerType=CHANNEL_VAR_PARTNER
https://events.ionos.com/event/Summit26/summary?RefId=Par_ER&utm_campaign=ER&utm_custom=Partner&utm_medium=MixMed&utm_source=Sales

Danke fur eure
Aufmerksamkeit!

Jetzt direkt registrieren!
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IONOS CLOUD


https://cloud.ionos.de/partner/channel/sign-up?partnerType=CHANNEL_VAR_PARTNER
https://cloud.ionos.de/partner/channel/sign-up?partnerType=CHANNEL_VAR_PARTNER

